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Ortak satin alma projemizi gelistiriyoruz
Degerli Meslektaslarim,

Gectigimiz ay sektorimuzde yasanan vergi artislari ve bayram tatilleri sebebi ile Ekim ayi sa-
tislanimiz 60 bin adede cok yakin bir noktada gerceklesti. Bu rakam bu yilin bir dnceki ayin-
dan ve gecen yilin ayni donemine gore dusus gosterdi. Ancak yilin son 2 ayinda ozellikle
model yilinin dedismesinin de etkisi ile 210 bin adedin Ustlnde satis beklentisi devam et-
mekte. Gortstigumuz markalarin yetkililerinden aldigimiz izlenimlere gore tim markalar

kozlarini oynamaya hazir hale gelmis durumda.

0OSD’ninyonetim kurulunda oldugu ve bu yil Baskan Yardimciligi gorevini Gstlendigi OICA'nin
Genel Kurulu Turkiye’de yapildi. Ayni zamanda dinyadan gelen ziyaretcilere de Ulkemizde
bir yuvarlak masa toplantisi dizenleyerek gelecek 10 yil icinde Ureticilerin gerceklestirme-
yi diistindigii yeni trendleri paylastilar. Toplantida ABD, Hindistan, Cin, Fransa, italya, Hirva-
tistan, Almanya, Japonya ve Rusya gibi otomotiv sektortine yon veren Ulkelerin yetkili kisi-

leri sunumlarini gerceklestirdiler.

iki yil aradan sonra bu yil gerceklesen Auto Show Fuari son zamanlarin en hareketli ve ulus-
lar arasi vizyon kazanmis fuari olarak basladi. Bircok markanin CEO ve Genel Muddrlerinin
katildigi fuarda OYDER olarak bazi temaslar gerceklestirmis olduk, bunlarla ilgili haberleri
dergimizde sizlerle paylasmak Uzere hazirladik. 4 adet diinya promiyeri ve oldukca fazla sa-
yida yeni model lansmani gerceklesen fuarda ziyaretciler bircok yeni modeli bir arada gor-
me firsati elde etti. Tuyap yetKililerinin fuara gosterdigi 6zen de ziyaret edenlerin konforlu

bir sekilde gezebilmelerine olanak saglad.

Cok yakin bir tarihte sadece OYDER Uyelerimiz icin sirket maliyetlerine buyUk katki saglaya-
cak bir program baslatacagiz. Uyelerimize yaptigimiz ziyaretler ve bélge toplantilarimiz es-
nasinda yaptigimiz gorismelerde Uyelerimizin bu projenin baslamasini sabirsizlikla bekle-
diklerini gorduk. Hedefimiz yil sonuna kadar ilgili sistemin kullaniminiza agilmasini hedef-

lemis durumdayiz.

Yetkili Saticiliklarimizda yasanan sikintilardan biri de personel istihdaminda yasanan prob-
lemler. Gectigimiz giinlerde ISKUR istanbul Bélge Miid(ir(i ile yaptigimiz bir gdriismede or-
tak bir istihdam projesi yapmak Uzere sozlestik. Projemizin kapsami oncelikli olarak Kapor-
ta ve Boya teknisyeni yetistirme programi, bu projemizi de yil basi itibariile baslatmayi plan-
liyoruz. Egitimlerin gerceklestirilecedi modeller Gzerinde yaptigimiz calismalar neticelen-
mek Uzere. Umuyoruz ki bu bolimlerde yasanan Kalifiye personel ihtiyacina cevap verebi-

lecek basarili bir calisma olacak.
Yilin son iki ayinda tim Yetkili Saticilarimiza basarilar diliyorum.

Saygilarimla,

Ozgiir TEZER
OYDER
Genel Sekreteri
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OTOMOTIiV GUNDEMi

Otomotiv Yetkili Saticilan Dernegi Ort.ak.s.atln alma projemizi
adina imtiyaz Sahibi gelistiriyoruz
H. Stikrii ILISAL ﬁzgiir TEZER
Sorumlu Yazi Isleri Miid(irii OYDER Genel Sekreteri
Murat MUTLU
Yayin Kurulu

e o

Murat MUTLU
Murat SAHSUVAROGLU
Seyra TOPRAK

Zeynep FIDAN SOYSAL
'Pazari arzitiyorama

; Edli\:g:{AN biz de ite ite yorulduk'
Inar
Tevfik Fikret CALISKAN Mustafa BAYRAKTAR
ODD Yonetim Kurulu Baskani
Reklam Model Yili Tebligi sektorii
Aylin GOKCE nasil etkileyecek?

Tel: 0216 35573 16
aylin.gokce@oyder-tr.org

o m SEKTOR ONGURULERI
Yonetim Yeri:

Otomotiv Yetkili Saticilari Dernegi
Derya Sok. No: 14/ 6 Sisikler Plaza
Sahrayicedid - Kadikdy / istanbul
Tel: 0216 35573 16
Faks: 0216 355 72 69
www.oyder-tr.org
otoban@oyder-tr.org

Yapim: ’
. 'Pazan distribiitorler
d'l’ “Auto Show’un gosterisi itivor biz h Wa
MAVi TANITIM VE iLETiSiM ve basarisi otomotiv itiyor biz Iama gini
Rasimpasa Mah. Ayrilikcesme Sok. sektorimiizin geleceginin yapiyoruz
No: 122 Yeldegirmeni 34500 ne kadar parlak oldugunun H. Siikrii ILISAL
Tl Kadlkéy-lstanbul b en buyuk kanltl OYDER Yonetim Kurulu Baskanl
el:0216 418 59 31 pbx o
Faks: 0216 348 95 22 Vedat INCIROGLU
www.mavitanitim.com.tr OYDER Y6netim Kurulu

2
Baski:

Umur Basim ve Kirtasiye A.S.

Ankara'daki tiim yetkili

Esenkent Mah. Dudullu OSB
2. Cadde No: 5 Umraniye-istanbul m OYDER’DEN HABERLER saticilar Subat sonunda

Tel: 0 216 645 62 00 ASBIS’i kullanacak
OYDER, Kalkinma

Bakanligi'nin 10. Kalkinma
Plani Toplantilari'nda yetkili
saticilari temsil etti

Yayin Tiirdi:
Yerel Siireli Yayin, Ayda Bir Yayinlanir.
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YENI FORD B-MAX
HAYATA KAPILARINI AC.

Sira disi gbvde ve kapi tasarimiyla
yeni Ford B-MAX. Vakit kaybetmeden
icine dalin.

Go Further
mxﬂﬁ ford.com.tr



"Distribiitor ve yetkili
satici karsilikli giiven

"ikinci el otomobil
ticareti gelecegin

yatirnmidir" icerisinde yuriimeli"
. < Murat GURUNLU
SamiNACAROGLU Bayraktar Otomotiv ve

Servis Hizmetleri A.S.
Genel Miidiiri

Otokoc Otomotiv’den
Syildizliacils

o

DUNYA OTOMOTIV PAZARI
Istanbul Auto Show 2012 kapilarmi ach 60|oinvaoTomoTiveAZAR |

Diinyanin en biiyiik 25 otomobil pazar Eyliil

"Skoda yetk|[| Diinyanin en biy(ik 25 otomobil satis pazari, ki bunlar toplam diinya satisinin
yuizde 89,2’sini kapsamaktadir, Eylil ayinda 5.991.504 adet satis gerceklestir-

satlt:|lar|n|n, misleridir. Devamli olarak biylyen 9 aydan sonra bir dnceki yilin ayni déne-

OYDER'e dye mine gore ylizde 0,6 oraninda bir gerileme oldu. Yil basindan bu yana satislar

olmalarini yuizde 6.7 yUkselis ile 53.5 milyon adet gerceklesti.

tavsiye ediyorum"

Prof. Dr. Winfried E TEKNOLOJI

VAHLAND

Skoda Yonetim Kurulu

Baskani

Tiirkiye otomobil ve hafif ticari arac pazar,
Bakan'dan otomotiv 2012'nin ilk 10 ayinda yiizde 12,22 daraldi
m devlerine davet...

FUAR: iISTANBUL AUTO SHOW 2012

Tirkiye Otomotiv pazarinda, 2012 yili Ocak-Ekim donemi otomobil ve hafif ti-
cari ara¢ toplam pazar %12,22 azalarak 590.651 adet olarak gerceklesti. Ge-
cen sene ayni donemde 672.872 adet satis gerceklesmisti. 2012 yili Ekim
ay1 otomobil ve hafif ticari arac pazari ise 59.938 adet oldu. 69.421 adet olan
2011 yili EKim ayr otomobil ve hafif ticari arac pazar toplamina gore satislar
%13,66 oraninda azaldi.
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MODELYILI >

Model Yili Tebligi sektorii

nasil etklle\[ecek7'

» Yeni diizenlemeye gore,
31 Aralik’ta satin alinan
otomobil 2012 model
yiliolurken, 1 Ocak’tan
itibaren iiretilen veyine 1
Ocak’tan sonra plakalanan
otomobillerise 2013
model olacak.

Urkiye otomobil pazarinda yil
Tsonlarl, ozellikle de aralik ay!

satiglar agisindan buyiik 6nem
tasiyor. Bu gline kadar her yil agustos
ayindan itibaren, bir sonraki model

yilina ait sifir kilometre araglarin satisi
mimkin oluyordu.

Alinan radikal bir kararla artik yillardir
alisagelmis bu uygulama son buluyor.
23 Temmuz 2011 tarihinde Resmi
Gazete'de yayinlanan teblig ile motorlu
araclar ve romorklarin imal tarihinin
belirlenmesiile ilgili yeni bir diizenleme
devreye girdi. Artik, 2012 yili itibariyle
model yili gecisleri, gecmiste oldugu
gibi Agustos ayinda degil, yil baslarinda
gerceklestirilecek. Yeni diizenleme
trafige kaydi yapilan tim motorlu
araclar icin gecerli olacak.

Tarihin onemi kalmadi

Eski uygulama devam etseydi, Temmuz
ayinda trafige kaydi yapilan ara¢ 2012
model yilina ait olurken, 1T Agustos'tan
sonra Uretilen ve trafige kaydedilen
araclarin ruhsatlarinda 2013 model yil
yaziliyordu. Bu yildan itibaren yil sonuna
kadar satilan biitiin araglar 2012 model
yilina ait olacak, 2013 yili model gegisleri
1 Ocak tarihinden itibaren yapilabilecek.

Her yilin Aralik ayi, glinim{ize kadar
satis adetlerinin patladigi bir ay olarak
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kayitlara gecti. Gegtigimiz yil 910

bin adet olarak gerceklesen toplam
satisin, 134 bin gibi 6nemli bir adeti
Aralik ayinda gerceklesti. Filo satislari,
sirket alimlari disinda, yilin son ayinda
satislarin patlamasinin biyuk bir
nedenini de, alinan otomobilin bir
sonraki yila ait olmasi olusturuyor.
Ancak yeni diizenlemeye gore, 31
Aralik’ta satin alinan ara¢ 2012 model
yili olurken, 1 Ocak’tan itibaren uretilen
ve yine 1 Ocak’tan sonra plakalanan
araglar 2013 model olacak. Ancak 31
Aralik 2012 ve 6ncesinde Uretilmis
araclar halen yeni yilda da satisa devam
edebilecek fakat bu araclar 2012

model olarak satilacak. Gliniimiize
kadar, Agustos ayindan itibaren yetkili
saticilarda iki model yilina ait araglar bir
arada satiliyordu. Ozellikle yil sonuna
dogru, o yila ait modeller dnemli
indirimlerle satilirken, bir sonraki yil icin
tescil edilebilecek modeller daha yuiksek
fiyatla musteri bulabiliyordu. Yeni
diizenlemeyle bu durum da ortadan
kalkacak.

Tuketici tercihlerinde, otomobilin bir
sonraki yila ait olmasinin psikolojik
etkileri oldugu gibi, ticari kaygilar da

rol oynuyor. Konuttan sonra hala en
onemli yatinm olarak bakilan otomobil
aliminda, yil ortasinda, bir sonraki yila
aitmis gibi goriinen otomobil, daha geg
eskiyecekmis hissi yarattigindan tercih
ediliyor. Ayrica ruhsatinda ne kadar

ileri tarihli goriinirse, ikinci elde daha
kolay satilacagi diistiiniildigtinden etkili
oluyor.

Artik baslayacak uygulamayla bir
motorlu kara tagitinin imal yili eski

tabiri ile model yili ancak Gretiminin
yapildigi yil olacak diyen ODD Genel
Koordinatori Dr. Hayri Erce; 'Yayimlanan
yeni teblig ile,'Model Yili" kavrami yerine
‘imal Y1l kavrami getirildi. Model yili
kavraminin yerine imal yilinin gelmesi
tliketici tarafindan zaman icerisinde
daha fazla algilanacaktir. Daha 6nce 1
Adustos sonrasi model yilinin degismesi
nedeniyle Temmuz ayi satislar agisindan
beklemede gecen bir ay olurdu. Artik bu
beklemenin olmayacagini diisliniiyoruz.
Model yili kavraminin 6nemi zaman
icerisinde azalacaktir’ diye konustu.

Bu sayimizda otomotiv sektoriiniin
onde gelen markalarinin yoneticilerine
Model Yili'nin sektore etkileri Gizerine
degerlendirmelerine yer verdik.
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*“Yeni model tercihi artik
Subat ayina kalacak"

Haydar Yenigiin
Ford Otosan Genel Miidiirii

“Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanligi tarafindan yayinlanan ve 1
Ocak 2012 tarihinde yiirtirliige giren Motorlu Araclar ve Romork-
larin Imal Yilinin Belirlenmesi Hakkindaki Teblige gére; bundan
boyle imal tarihi 1 Ocak 2013 ve sonrasi olan araglar 2013 MY ola-
rak tescil edilecektir. Teblige gore; her arac liretildigi yilin model yi-
Iini tastyacaktir. Bir baska deyisle; imal tarihi esittir model yili ola-
caktir, yani hem yerli hem ithal araglar icin 1 Ocak 2013 tarihin-
den sonra Uretilecek araclar, tretildigi yilin modeli olacaktir.

Daha dnce gecisin Agustos ayinda yasandigi lilkemizde, bu uygu-
lama sonrasi alim talebi o dbnemde artmadi. Henliz etkisinin tam
olarak ne olacadi bilinmemekle birlikte yeni uygulama ile sektd-
riin aylik satis trendinde gegtigimiz yillara gére farklilik yasanaca-
gini diisiindiyoruz. Ornegin; her yil en yogun satisin yapildigi Ara-
ik ayinda satislarin bir miktar olumsuz etkilenebilecegini éngé-
riiyoruz. Model yili konusunda hassas bireysel perakende miiste-
ri ve bazi firmalar ahim kararlarini Aralik ayindan Ocak ayina sar-
kitacak, bu gecis asagi yukari tahmini olarak %10-%15 araligin-
da Aralik satisinin bir sonraki seneye kaymasina neden olacaktir-
Diger taraftan liretim tesisleri agisindan baktiginizda da genellik-
le cok yogun gecen Aralik ayinin sonunda keskin bir sekilde yavas-
layan ve ciddi bir verimsizlik yaratan Ocak ayi (iretim temposu da
yeni durumla bir miktar dlizelme gésterecektir.

Ancak, model yilinin belirlenecedi tarih lretim tarihi oldugu icin

ithal arag satan firmalarin yeni modele gecmeleri sevkiyat siire-
ci de gbzéniine alindiginda Ocak olamayacak yeni model yili arag
temini Subat ayina sarkacaktir. ithalatin yapildigi iilke mesafesi-
ne bagli olarak bazi markalar icin bu zaman daha da uzayacaktir.
Yerli tireticiler ise; 1 Ocak’tan itibaren yeni model yilina gecilebi-
lecektir. Bu durum yerli iiretim yapan firmalara ithalatcilara gére
avantaj saglayacaktir. ithal edilen yeni araglari gelene kadar satis
kaybi yasamamak icin stok tutan ve ek desteklerle model yili far-
kini finanse etmek durumunda kalan markalara bu durum ek bir
mali ytik olusturacaktir.

Tiiketicilerimiz agisindan baktigimizda ise; yeni model yili ithal
otomobil almak isteyen miisterilerimiz bir veya birka¢ ay bekle-
mek durumunda kalacaklar. Model yili gecisinde araglarin 2.el de-
gerleri asagi yukari 3-4 puan farklilasmaktadir. Bu nedenle bazi
tiketicilerin Ocak ayinda yeni model alma ihtimaline karsin, bir-
¢cok miisterinin alimlarini markalarin yilsonu cazip kampanyala-
ri nedeniyle Aralik ayinda yapacadini diisiiniiyoruz. Ozetle model
yilinin yilbasina kaydirilmasi kararini olumlu karsilyoruz.”

“Model yiinin olumlu ya da olumsuz etkileri
olmayacak”

ibrahim Aybar
Renault Mais Genel Miidiirii

Model yilina ait bu yeni diizenleme ile, yillardir AB ile aramizda
stiregelen kavram farki sona ermis oluyor. Bu yildan itibaren arag¢
hangi yilda (iretilmisse o yilin model yilina gére tescil edilecek. Bu
uygulamanin markalara olumlu ya da olumsuz bir etkisi olaca-
gini diistinmdiiyoruz. Miisteri icin son derece anlasilir, basit bir uy-
gulama. Ge¢mis yillarda 1 Adustos’tan itibaren (iretilen aragla-
rin bir sonraki yilin model yilini tasimasi, otomobil satislarinin yi-
Iin son aylarinda yogunlasmasina neden oluyordu. Buna muka-
bil Temmuz ayinda yeni model beklentisi ile durgunluk yasanabi-
liyordu. Simdi ise toplam pazar satis adedinde degisim olmaksizin
satislarin aylara dadiliminda bir denge séz konusu olacaktir. Or-
negin, Aralik — Ocak aylari satis dagilimi daha dengeli olacaktir.
Buna ragmen yilin son ceyreginde, daha 6nceki yillarda oldugu
gibi yine yogun kampanyalarin devam edecegini diistiniiyoruz.

KASIM 2012 UTUBH“




MODELYILI »

“Turkiye otomotiv pazari giderek
rayina oturuyor”

Ali Bilaloglu
Dogus Otomotiv CEO

“2012 yilinin basinda, bu yilin gecen seneye gére daralma yasaya-
cagini 6ngordiik. Nitekim otomotiv pazarinda beklenen daralma
yasandi. Ancak bu noktada sunu unutmamak gerekir ki, 2011 yili
Tiirkiye otomotiv sektdriinde satis rekorunun kirildigi yil olarak ta-
rihe ge¢mistir. Gegen yil 900 bine yakin arag¢ satisi oldu. Hep daral-
madan konusuyoruz bu da sanki olumsuz bir havaymis gibi geli-
yor. Ancak ben durumu bu sekilde yorumlamiyorum. Gegen yil re-
kor kirilan bir yildi, rekor yilin ardindan bir rekor yil daha beklen-
miyordu. Pazarin toplanmasi, konsolide olmasi gerekiyordu. Oyle
de oldu. 2012'nin ilk 10 ayinda (Ocak-Ekim) yiizde 13’luk daral-
maya ragmen, gerceklesmesi 786 bin olan 2010 yilindan halen
daha fazladir.

2012 yili igin tahminimiz 800 bin seviyesinin biraz daha lizerine
ctkacadi yéniinde idi. OTV sonrasinda ise bu rakamin 800 bin se-
viyesinde kalacagini tahmin ediyoruz. Temsil ettigimiz markala-
nimizin yil sonu satis hedeflerini bu dogrultuda yeniledik. Ge¢gmis
yillarda oldugu gibi en azindan belirli bir dénemi kapsayacak se-
kilde artisi msterilerimize yansitmama gibi bircok uygulama-
yi degerlendirip yil sonunda belirledigimiz noktalarda olmak igin

calisacagiz. Ote yandan, istanbul Autoshow’un da sektére pozi-
tif etkisi olacagini diisiiniiyorum. 2013 otomotiv pazari icin ise
bugiinden bir tahminde bulunmak kolay degil. Benim gériisiim,
ekonomi ve politika ekseninde bliyiik bir kayma olmamasi halin-
de Tiirkiye icin bu yilin bir miktar tizerine ¢ikacak bir otomotiv pa-
zar bliyiikligi olacagi yontindedir.”

"Tiiketici acisindan
bakildiginda diisiik model yili
araclarin kampanyalari ciddi
avantajlar sunacaktir"

ilkim Sancaktaroglu
Nissan Tiirkiye Genel Miidiir Yardimcisi

Model yili degisikligini yil sonuna gelmesi
pazarin en canli olmasi beklenen aylarda
bir endise yaratacaktir. Fakat bilindigi tize-
re yil sonlari kampanyalarin ve iletisimin en
hizli oldugu dénemler. Genelde model yi-
linda fiyat farklarinin yaratildigr gectigimiz
yillarda gézlemlenebilmektedir. Bu yil ise yil
sonu kampanyalari ile model yili kampan-

yalarinin bir arada yapilmasi beklenebilir.
Tiiketici agisindan bakildiginda diisiik mo-
del yili araglarin kampanyalan ciddi avan-
tajlar sunacaktir.
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“Yeni Model Yiliuygulamasina gore
haziruklarimizi tamamladik”

Mahmut Kadirbeyoglu
Skoda - Yiice Auto Genel Miidiirii

“Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanligi'nin 2001 yilinda yayinladigi
tebligi uyarinca Model Yili kavrami yerine artik imal Yili kavrami-
na gecildi. Bununla birlikte 1 Ocak 2013 tarihinden itibaren Ciretil-
mis araglar, 2013 model olarak kabul edilecek. Yani bundan béy-
le agustos ya da eyliil ayinda tescillenmis bir arag, bir sonraki yilin
modeli olarak yazilamayacak. Yeni model yilinin 1 Ocak’ta bas-
lamasi, elbette Avrupa Birligi normlarinin Tiirkiyede de gegerli ol-
masini sagladi. Bir baska deyisle, bir 6l¢tide karisiklik da ortadan
kalkti. Bunun bir baska etkisi de, elbette ozellikle farkli yollardan
ithal edilen araglanin tesciliyle ilgili bazi diizensizliklerin énlenme-
si ve miisterilerin magduriyetinin dntine gecilmesiydi.

S6z konusu yeni model yili degisikligi uygulamasina tiiketicilerin
alismasi, elbette bir miktar zaman alabilir. Ancak bu durumun,
tiiketiciler agisindan bir dezavantaj getirmeyecegini s6ylemek
mdimkin olabilir. Bununla birlikte ikinci elde tiiketicilerin kafasini
karistiran model yili diizenlemelerinin de, daha basit hale gelece-
gini dusiintyoruz. Nitekim tiiketiciler, ileriki yillarda 2012 ve daha
tist model bir ikinci el ara¢ almak istediklerinde, ruhsatinda yazil-
digi yilda retilmis bir aracla karsi karsiya olduklarini bilecekler.

Tiim bunlara ragmen yine de hicbir degisiklik olamadan (ireti-
len ayni otomobillerin bir giin arayla farkli model yili olarak tescil
edilmesi ve bir list model yili olan otomobilin 2.elde daha yiiksek
deger etmesinin de yanlis oldugunu disdiniiyorum.

Ikinci elde fiyatin aracin trafige ciktigi tarihi, kullanim aliskanlik-
lani ve kilometresine bakarak degerlendirmenin daha dogru ola-
cagini diisiinmekteyim. Haksizligin ortadan kaldirilabilmesi icin
bir ¢ok lilkede oldgu gibi model yilinin ruhsata yazilmamasinin
daha dogru oldugu kanaatindeyim.

Skoda acisindan yeni model yili uygulamasina iliskin hazirlikla-
rimizi yapmis durumdayiz. Teblig, 1.5 yillik bir gecis stiresi tanidi-
gindan, biz de buna goére bir yol haritasi belirledik. Elbette sattigi-
miz araglarin, fabrikadan c¢ikip Tiirkiye'ye gelmesi belirli bir siire
aliyor. Bunun icin, ana merkeze siparislerimizi verirken, bu konu-
da da hazirliklar yaptik. Bununla birlikte en dnemli modellerimi-
zin Tiirkiye'ye gelisi de, gelecek yilin ilk ceyregini bulacak. Dolayi-
styla bizim agimizdan, satislarimizi nemli oranda etkileyecek bir
durum séz konusu olacagini diisiinmUiyoruz.

"Satis dagiimi dengeli olurken, vergiler
konusunu da dikkate almak gerekiyor"

Nurkan Yurdakul
Mazda Tiirkiye Genel Miidiirii

Bu uygulamanin yillardir savunucusu oldum. Model yilini tiretim
tarihine baglamaktan daha mantikli bir karar olamazdi.

Her ne kadar, bizim gibi liretim yerlerinden Tiirkiye’ye uzun siiren
nakliye nedeniyle, dezavantajli duruma diisen markalar olacaksa
da, daha 6nceki uygulamanin hicbir mantigi bulunmamaktaydi.

Ge¢mis uygulamanin satis anlaminda tek uygun yani; hem iginde
bulunulan yilin, hem de bir sonraki yilin modelinin(!) satilmasiydi.
Yeni uygulamada ise icinde bulunulan yilin ve (Ekim, Kasim, Aralik
retimlerinin ancak Ocak, Subat ve Mart aylarinda Tiirkiye'ye ge-
lebilmeleri nedeniyle) bir 6nceki yilin modeli satilacak. Bir 6nceki
yilin modelinin maliyetinin ayni olmasina ragmen satabilmek icin
fedakarliklar yapilmasi ve bu fedakarliklarin OTV kararnamesine
(%10 azami indirim) uyum saglamasi gerekecektir.
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Bir taraftan yilin son lg¢ ayina mi-
nimum dlretim koymak icin fabri-
kayla pazarlik ederken diger ta-
raftan OTV kararnamesine nasil

uyum saglanabilecegini dtisiin-

mek yeni uygulamanin getirdigi
en énemli komplikasyon olmak-
tadir. Miisterilerin nasil bir reak-
siyon gosterecegini bilmedigimiz
ve ilk defa yasadigimiz bu
durumun, 6énimiiz-
deki yillarda rayi-

na oturacagini dui-
stinmekteyiz.
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SEKTOR ONGORULERI »»

OYDER Yonetim Kurulu Baskan Vekili Vedat inciroglu:

“Auto Show’un gosterisi ve basarisi
otomotiv sektoriimiiziin geleceginin ne
kadar parlak oldugunun en biiyiik kaniti”

2 OYDER Baskan Vekili Vedat incirogluiile
istanbul Auto Show 2012 ve sektor hakkindaki
goriislerini konustuk.

Sizce Auto Show 2012 nasil gecti? Fuar hakkindaki genel de-
dgerlendirmeleriniz nelerdir?

uto Show 2012 tiim sektdrlimiiz adina gurur duyula-
cak bir organizasyon. Bu organizasyonu gerceklestiren
tim ilgilileri cok icten duygularla kutluyorum.

Bu sene hemen hemen tiim katilimcilarin en az bir modeli ilk kez
Auto Show sirasinda sergilendi. Bu yeni model lansmanlari tiike-
ticilerin fuara olan ilgisini en Ust diizeye ¢ikardi diye disiiniyo-
rum. Ayrica otomotiv pazarimizin son yillarda icinde bulundu-
gu dikkat cekici yukselis, uluslararasi markalarin Gst diizey yone-
ticilerinin de bu pazara olan ilgisini arttirdi. Dikkat ettiyseniz bu
sene fuar acilisinda tiim iddiali markalarin yurt disindaki en Ust
diizey yoneticileri basinla ve davetlilerle bir araya geldi.

Yeni modellerin ve uluslararasi yoneticilerin yani sira dikkat ceki-
ci bir diger husus ise tiketicilerin gosterdigi yogun ilgi. Sanirm
heniiz resmi rakamlar aciklanmadi ama gegen seneki ziyaretci
rakamlarinin Gzerinde bir Auto Show yasadik.

Auto Show’un perakende sektoriinii de hareketlendirdigi ve
otomotive ilgiyi canlandirdigi sdyleniyor. Bu konudaki goz-
lemleriniz nelerdir?

Auto Show’un tiiketiciler ile markalan bir araya getiren en
onemli bulusma noktasi oldugu herkes tarafindan kabul edilen
bir gercek. Bu bulusmanin satislar hareketlendirdigi de soyle-
nebilir elbette. Ancak sunu unutmamak lazim, Auto Show sade-
ce istanbul ve cevresini hareketlendiren bir organizasyon. Hal-
buki Turkiye'deki otomotiv satislari tim illere dagilmis durumda.
istanbul ve cevresi toplam satisin %35 civarini gerceklestiriyor.
Bu nedenle Auto Show otomotiv sektdriini hareketlendirdi de-
mektense bolgeye canlilik getirdi demek daha dogru olacaktir.

Fuardaki tiiketici ilgisine ve hareketliligine gelince, bu yil daha
once de soyledigim gibi tiiketici ilgisi cok Uist diizeydeydi. Ziya-
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retciler fuara katilim gosteren her markaya yogun ilgi ile yaklas-
t1. Ozellikle yeni modellerin tanitimi acisindan faydal oldugu ka-
naatindeyim. Kasim ayinin hemen basina denk gelen bu hare-
ketliligin y1 sonuna kadar devam edecegi ve hedeflenen satisla-
ra daha kolay ulasilacagini tahmin ediyorum.

Ekim satis adetleri gecen senenin bir hayli altinda gercekles-
ti. Bu azalista sizce OTV artisinin bir etkisi bulunuyor mu?

Hepimizin artik cok yakindan bildigi gibi Avrupa’nin en yiiksek
otomotiv vergileri Turkiye'de bulunuyor. Bu kadar yiiksek oran-
da vergi alinirken bir de bitce acigini yamamak icin ilk akla ge-
len sektoriin yine otomotiv olmasi, aslinda hepimizde buyiik ha-
yal kirikligi yaratiyor.

Otomotiv sektdrl gerek yarattigi istihdam gerek gerceklestirdi-
gi ihracat ve gerekse de kaydettigi ekonomik buyuklik ile tlke-
mizin en buyilk sektdrlerinden biridir. Bu sektori yavaslatacak
ve uzun vadede sikintiya sokacak her dlizenlemenin sadece sek-
tore degil ayni zamanda tiim ekonomiye etki edecek bir diizen-
leme oldugu unutulmamalidir. Bu nedenle, otomotivden alinan
vergilerin arttirlmasi yonteminin tehlikeli bir ara¢ oldugu kana-
atindeyim.

Yeni dlizenlemenin kisa vadeli satislara etki edip etmedigi hu-
susunda ise simdilik bir yorum yapmanin erken olacagini diisu-

tikrar, ekonomimizin dlizenli ve hizli bir artis yasamasi-
na neden oldu. Bu ekonomik blylimenin 6ntimuzde-
ki yillarda da devam edecegini ve Turkiye’nin dinyada-
ki en blyuk ekonomiler arasinda yer alacagini disunu-
yorum. Bu yonde en olumlu gostergelerden biri ola-
rak gecenlerde aldigimiz not artisini gortiyorum. Turki-
ye, 20 yildan sonra yeniden “Yatinm Yapilabilir” Glke-
ler arasinda yer aldi. Bu gelisme, yurt disindan Glkemi-
ze yonelecek sermayenin hizlanmasina ve Tirkiye’nin
kalkinmasina yardimci olacagina inaniyorum.




(o) {»] 3 Y&hetim Kurulu Baskan Vekili Vedat inciroglu istanbul Auto Show 2012’de Peugeot Tiirkiye Genel Miidiirii Marc Bergeretti ve
Peugeot Automobiles Genel Miidiirii Maxime Picat ile Peugeot Standinda

niyorum. Aybasinda agiklanan yeni oranlar, kampanyalarin icin-
de eritilmeye calisildi ve tiiketicilere pek yansitiimadi. Bu neden-
le dusus etkisinin simdilik gérilmemis olabilecegini diistiniiyo-
rum. Oniimiizdeki aylar bu konuda bize daha net bir fikir vere-
cektir.

2012 yilsonu kapanisi ve toplam satis beklentileri hakkinda-
ki degerlendirmeleriniz nelerdir?

2012 yili hepimiz icin ilging bir yil olmaya devam ediyor. Yil bas-
lamadan 6nce yapilan degerlendirmelerde 2011 satislarinin yuiz-
de 20 civarinda altinda bir satis bekleniyordu. Yilin ilk aylarinda
da bu beklentiye uygun satis adetleri geldi. Ancak 6zellikle yaz
aylarinda baglayan yukari dogru hareket Eylil ayinda zirve ya-
parak tarihimizin rekor yili olan 2011 satis seviyelerini yakaladi.

Ekim ayi satis adetleri ve OTV artisi gibi yan faktérler degerlen-
dirildiginde ise yine asadi dogru bir hareketin baslamis olabi-
lecegi izlenimi aliyoruz. Bununla birlikte gerek Kasim'daki Auto
Show ve gerekse de tiiketicilerdeki hareketliligi degerlendirirsek
Kasim'da bu trendin de kirilabilecegini distnebiliriz.

Sonug olarak biiylik resmin degismeyecegini ve yaklasik 800 bin
ila 810 bin civarinda aracin satilacagini dustiniiyorum.

GOz 6niinde bulundurmamiz gereken bir diger nemli faktérin
ise model yili uygulamasi olacagdi kanaatindeyim. Geleneksel
olarak her yil yasanan yogun Aralik ayi satislarinin bu sene ger-
ceklesip gerceklesmeyecegi en buyik belirsizlik olarak karsimiz-

da duruyor. Yeni model yilinin takvim yili ile baslayacak olmasi-
nin Aralik satislarini dogrudan etkileyip etkilemeyecedini ancak
yasayarak 6grenecegiz.

Geneliilke ekonomisi ve gelecekte ortaya cikmasi muhtemel
ekonomik gelismeler hakkindaki diisiincelerinizi paylasabi-
lir misiniz?

Turkiye'de son yillarda yasanan siyasi ve ekonomik istikrar, eko-
nomimizin diizenli ve hizli bir artis yasamasina neden oldu. Bu
ekonomik buyliimenin éniimiizdeki yillarda da devam edecegini
ve Tirkiye'nin diinyadaki en blylk ekonomiler arasinda yer ala-
cagini distinliyorum.

Bu yonde en olumlu gostergelerden biri olarak gegenlerde al-
digimiz not artisini goriiyorum. Tirkiye, 20 yildan sonra yeni-
den “Yatirim Yapilabilir” Glkeler arasinda yer aldi. Bu gelisme,
yurt disindan tlkemize yonelecek sermayenin hizlanmasina ve
Turkiye'nin kalkinmasina yardimci olacagina inaniyorum.

Gelisen ve buyiyen bir ekonomide reel sektorlerin de canli ve
yuksek potansiyelli olacagini dusiintirsek dniimuzdeki yillarda
basta otomotiv olmak lizere pek ¢ok sektdrde hareketlilik bek-
lemek hayalcilik olmayacaktir.

Kisaca 6zetlersek, Turkiye 6ntiimiizdeki yillarda bugtinkii perfor-
mansinin da dtesine gegecek ve diinya ekonomileri icinde 6nde
gelen siralarda yer alacaktir. <<«¢
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OYDER’'DEN HABERLER »**

OYDER, Kalkinma Bakanligi'nin 10. Kalkinma
Plani Toplantilari’'nda yetkili saticilar temsil etti

.&*ﬁ“ﬂ'ﬁ 9 Kalkinma Bakanligi'nin
= <. 2014-2018 donemini kapsayan
* m * "Onuncu Kalkinma Plan1"
% =~ calismalari kapsaminda
% ¥ . . -
iy g OYDERTicaret Hizmetlerinin

Gelistirilmesi-Perakende ve
Imalat Sanayinde Doniisiim konularinda sektor
adina temsiliyet gosterdi.

Ticaret Hizmetlerinin Gelistirilmesi

2014-2018 dénemini kapsayan Onuncu Kalkinma Plani ¢alismalar
kapsaminda olusturulan Ticaret Hizmetlerinin Gelistirilmesi Ozel ih-
tisas Komisyonu (OIK), sektériin gelistirilmesi ve modernlestirilme-
si amacina hizmet etmektedir. Bu ¢calismalar sektériin diinyadaki ve
Tiirkiye'deki mevcut durumunu ortaya koyarak, konu hakkindaki tar-
tismalara 6n ayak olmak amaciyla hazirlanmstir. OIK toplantilarin-
daki tartismalar ve yorumlarin da eklenecedi nihai raporda ise sekto-
riin gli¢lii ve zayif yanlari ortaya koyularak tehditler ve firsatlar belir-
lenecek, sosyal ortaklarin taleplerini ve piyasanin isleyis mekanizma-
sini g6zeterek politika énerilerine yer verilecektir.

Sektor, ekonomik hareketliligin yoniinden ve bdiytiikliigiinden dogru-
dan etkilenmektedir. 2008 kiiresel krizinin ardindan dlisen cirolar, ti-
ketimin artmasi ile tekrar artisa ge¢mistir. Nihai tiiketiciye hizmet ve-
ren perakende sektoriiniin kiiresel boyutu 2009 yilinda 14,5 trilyon
dolar olmustur.

Krizin etkisini lizerlerinden atmak isteyen toptancilarin ve peraken-
decilerin bir kismi kii¢iilme y6nlii politikalar izlemisler, bir kismi ise
kar marji diisen piyasalardan ¢ikmislardir. 2008 krizinin ardindan
Tiirkiye'de de ticaret hizmetleri sektériinde bir daralma yasanmis,
ancak ekonominin toparlanmasi ile kisa siirede kriz 6ncesi seviyele-
re ulasiimistir. Sektérde kayitli calisanlarin sayisinda bir artis gézlen-
mektedir ve ézellikle perakende ticaret hizmetleri kadinlarin yogun
olarak calistigi bir sekt6r olarak éne ¢ikmaktadir.

Ticaret hizmetleri sektérii ileri ve geri baglantilari nedeniyle basta
imalat sanayi ve tarim olmak lizere diger sektérlerin faaliyetleriile ya-
kindan iliskilidir. Ozellikle organize perakende sektérii, KOBI'lerin pi-
yasaya girmeleri ve standartlarini yiikseltmeleri icin énemli firsatlar
sunmaktadir. Ekonominin kalani ile siki baglara sahip olan bu sek-
toriin diizenlenmesi icin cesitli girisimlerde bulunulmustur. Yeni Tiirk
Ticaret Kanunu, perakendeci ile tedarik¢i arasindaki sorunlarin ¢6zii-
miine yénelik cesitli hiikiimler getirmistir.

Tedarik zincirinde gli¢ dengesi organize perakendeciler lehine degisir-
ken, farkli kesimler arasinda da uyusmazlik ve gerilim ortaya ¢ikmis-
tir. Boéylesi bir dobnemde ticaret hizmetleri sektériiniin ilk kez kurulan
bir OiK ile incelenecek olmasi hem sektériin 6nemini ortaya koymak-
ta, hem de firsatlarin ve tehditlerin cesitli kesimlerden gelen ortaklar
tarafindan tartisilmasina olanak saglamaktadir.

imalat Sanayinde Doniisiim

17 Eyliil 2012 tarihinde Kalkinma Bakanligi'nin daveti ile Otomotiv

16 | 0TOBAN kasiv 2012

Sanayii Calisma Grubu’nun ilk toplantisi yapildi. Toplantida mevcut
durumu ve 9. Plan dénemini degerlendiren taslak rapor tartisildi. 17
Eyliil 2012 tarihinde Ankarada Kalkinma Bakanhdi tarafindan di-
zenlenen Onuncu Kalkinma Plani toplantisina Kalkinma Bakanlig,
Ekonomi Bakanlig, Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanhdji, TUBITAK ile
sektor temsilcileri katildi. Gortstiler konulara istinaden tiim katilimci-
lar asadida aktanlar perspektifte birlestiler.

B Ulkemizin 2023 yilinda ulasabilecedi diizeyi belirlemeyi amaclayan
10. Kalkinma Plani birkag¢ asamali olmalidir. 2014-2018 dénemi ile
2023 ve sonrasi icin de ¢calismalar ydiriitiilmeli, gelisimin sdirekliligi
saglanmahdir,

W (retim hedefleri belirlenirken i ve dis pazar dinamikleri ortak ola-
rak ele alinmalidir. Dis pazarlardaki gelismeler yogun bir sekilde
izlenmeli, geleneksel pazarlarla birlikte BRIC Uilkeleri basta olmak
lizere Afrika, G. Amerika ve Asya pazarlari izlenmelidir,

B Tiim gelismelerde ve eylem planlarinda “Tedarik Zinciri” biitiinligd
dikkate alinmalidir,

M Bu cercevede insan glicl, markalasma, ArGe altyapisi gibi rekabet
glic stirddirdilebilirligini etkileyecek tiim temel unsurlar analiz edil-
melidir.

Gelecek stirecinin belirlenmesinde ise mevcut kurulu tesislerin kiire-
sel rekabette siirdliriilebilirlik icin, gelistiriimeye devam edilmesi ko-
nusunda hem fikir olarak, lretim kapasitenin arttinlmasi icin yeni kii-
resel ortakliklar gelistirilmeli, yeni markalarin tretim icin gelmesini
6zendiren politikalar benimsenmesi konusunda anlastilar.

Bunun yani sira 6ne ¢ikan konu basliklari ise; Pazar talebine dayall,
rekabet glicline sahip 6zglin yerel markalarin kiiresel pazarlarda geli-
simiicin, konsept gelistirme/tasannmdan pazarlamaya kadar tiim si-
recleri icine alan “Deger Zinciri” biitiinliigiinii éne alan tesvikler uy-
gulanmalidir. Ar-Ge ¢alismalari tiim “Tedarik Zinciri” nde kiiresel ihti-
yaclar cercevesinde ydirtitiilmelidir.

2023 hedeflerine ulasmada yeni kapasiteler belirlenirken “ic Ve Dis
Pazar” dinamikleri ve gelismeleri birlikte goz éniinde bulundurulma-
hidir. Uygun vergi politikalari ile diizenlenmis istikrarli bir i¢ pazarin ih-
racatta siirekliligin ve kiiresel rekabet gliciiniin temelini olusturdugu
g6z 6nlinde bulundurulmalidir.

Calismalarin Siirekliliginin Saglanmasi/Yillik Gézden izleme: Kalkin-
ma Planlari icin Ihtisas komisyonlari ve onlarin ¢calisma gruplar 4-5
yilda bir toplanti yerine her yil toplanarak bir 6nceki ¢alisma grubu
veya ihtisas komisyonunda; Alinmis olan kararlarin uygulamasinin
izlenmesi ve degerlendirmesi, Kiiresel, bolgesel ve yerel degisikliklerin
yorumlanmasi icinBu gelismelerin alinmis olan kararlara etkilerinin
tespiti, Alinmis kararlarin gézden gecirilmesi ve yeni kararlarin alin-
masi, Hedeflerin gbzden gecirilip gelistirilmesi, Bu hedeflere yénelik
stratejilerin gézden gecirilip gelistirilmesi saglanmalidir.« <<



GUVEN: a.1. Korku,
cekinme ve kusku

duymadan inanma
ve baglanma
duygusu, itimat.

50 yili askin suredir, milyonlarca insan
Aksigorta’ya guven duyuyor.
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OTOMOTIV GUNDEMI >

ODD Baskam Mustafa Bayraktar:
‘Pazari arz itiyor ama
biz de ite ite yorulduk’

9> ODD Baskani Mustafa Bayraktar, otomotiv

ve o

pazarinin firmalarin destegiile ayakta
durdugunu ifade ederek, "Distribiitor, satici,
uretici destek veriyor, pazariitiyor o sekilde
satis yapiliyor. Ama ite ite birazcik yorulduk"
yorumunu yapti.

ustafa Bayraktar, otomotivdeki son OTV artisinin sek-
tor agisindan siirpriz oldugunu, sektoriin boyle bir
artis beklemedigini kaydetti.

Bayraktar, Turkiye otomotiv pazarinin gecen yila oranla zaten
yuzde 15 seviyesinde disisle gittigini animsatarak, bu yilin ba-
sindan beri otomotivde tiiketimin yavasladigini, cari agik agisin-
dan da sektériin arti ile gittigini, onun icin son OTV artisini bek-
lemediklerini anlatti.

Bu yil otomotiv pazarinin, otomotiv firmalarinin ittirmesi ile git-
tigine isaret eden Bayraktar, “Talebin stiriikledigi bir otomotiv pi-
yasasi yok, arzin ittirdigi bir piyasa var. Dolayisiyla, ne yapaca-
§1z? Biraz daha ittirecegiz, ancak ite ite de birazcik yorulduk. Ta-
lebin ittigi degil de, satanin ¢ektirdigi bir piyasa oldugu icin, Gire-
tici, dagitici, bayi elindeki mali satabilmek icin elinden ne gelir-
se yapiyor. Bu nereye kadar siirdirilebilirse” ifadelerini kullandi.

Bayraktar, otomotiv satiglarinin Tirkiye ekonomisinin buyimesi
ile dogru orantili oldugunu dile getirerek, Turkiye ekonomisi cok
blylmezse, otomotiv piyasasinin kiicilecegini belirtti.

Bu yilin basinda pazarda duslsiin daha sert oldugunu, ancak
temmuz-agustos ayindan itibaren toparlanmalarin goérildagu-
nii ifade eden Bayraktar, son OTV artisinin son bir iki ayda olusan
toparlanmayi yavaslatacagini kaydetti.

“Aksam yattik, sabah kalktik, verginin arttigi yerde planlama
yapsan ne olacak?

ODD Baskani Mustafa Bayraktar, son OTV artisindan sonra
ODD'ye Uiye otomotiv firmalar arasinda yil sonu pazar beklen-
ti anketi yaptiklarini bildirerek, ankette yil sonu toplam pazar
beklentisinin 785-800 bin adetler civarinda ¢iktigini, bunun
da gecen yila gore ylzde 10-15 oraninda bir daralmaya isa-

ret ettigini sdyledi. Otomotiv sektoriinde vergilerle cok oy-
nanmamasinin arzu edildigini ifade eden Bayraktar, oto-

motivde sik vergi diizenlemesinin, sektériin 6niinii gérmesini
zorlastirdigini kaydetti. Bayraktar, “Sektor olarak planlamamizi
nasil yapalim? Aksam yattik, sabah kalktik verginin arttigi yerde
planlama yapsan ne olacak?” dedi.

Otomotiv talebinin tamamen gelir artisina ve ekonominin buyu-
mesine paralel olduguna isaret eden Bayraktar, “Ontimiizdeki yil
yine ylizde 2-3 oraninda bir bliylime olursa, bu Turkiye icin ashn-
da bir kiicilme olur. Ekonominin carklarini cok durduruyor yiiz-
de 2'lik biylime. Su andaki ekonomik yavasldi hissedebiliyo-
ruz. Hemen su anda vadeli evraka dondui piyasa. Krediler daral-
di. Mesela otomobilde su anda goruyoruz. Tiiketici kredi basvu-
rularinda ¢ok biiyiik bir azalma yok. Dénuslerde azalma var. Mar-
kalarin pozitif cevaplarinda azalma var. Daha az kredi onaylani-
yor. O da niye? Bankalar daha secici davraniyorlar” diye konustu.
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OYDER Baskani H. Siikrii lusal:
‘Pazari distribiitorler itiyor
biz hamalligini yapiyoruz’

9 OYDER Yénetim Kurulu Baskani Siikrii llisal,
Tiirkiye otomotiv pazarinda rekabetin tiim
hiziyla devam ettigini, distribiitorlerin Avrupa'da
olusan arz fazlasini yetkili saticilar lizerinden
tiiketiciye vermek istediklerini belirterek,
"Tiirkiye otomotiv pazarinda distribiitorler ite ite
yoruldu, biz de itile itile yorulmakla kalmadik,
bogulduk" dedi.

otomotiv sektorlinde gegen yilin son aylari ile baslayan

daralmanin, bu yilin haziran ayindan sonra diizelme egi-
limi gostermeye basladigini kaydetti. OYDER Baskani Ilisal, bu yi-
lin 9 ayinda toplam otomotiv pazarinin ylizde 15 civarinda daral-
digini animsatarak, ekim ayinda Kurban Bayrami tatilinin etkisi
ile 65-67 bin adet civarinda bir pazar olacagini ifade etti.

T trkiye otomotiv pazarinailiskin sorulari yanitlayan llisal,

Bence pazar biiyiidii

Bu yil sonu beklentilerinin agir vasita dahil 820-825 adetlik bir
otomotiv pazari oldugunu, bunun da pazarin gegen yila gore
yuzde 8-10'luk bir pazar daralma anlami tasidigini anlatarak, “Bu
bana gore, pazar daralmasi degil, pazar biytimesidir. Clinkii ge-
¢en yil Tirkiye'nin biylme orani ylizde 8,5'tu, bu yil yizde 3,2
diye ongoruliyor. Oransal olarak dahi baktiginizda, otomotiv
pazarindaki daralma biiylimedeki daralmaya gore daha az” diye
konustu. Ilisal, 1600 cc alti araclarda yapilan yiizde 3'liik OTV ar-
tisina iliskin de degerlendirmelerde bulunarak, bu OTV artisinin
yapilmamasini gerektigini, yritmenin tahsil edilen bir verginin
Uzerine yuklenmeden ziyade vergide adaleti saglayip butin ta-
bana yaymasinin zorunlu oldugunu soyledi. Kayit disi ekonomi-
nin sisteminin icine ¢cekilmesi gerektigine isaret eden llisal, ka-
yit icerisinde olanlarin lizerindeki yuklerin azaltilmasi gerekir-
ken, Turkiye'de bu yuklerin artinldigini, bu tur uygulamalardan
da en fazla sikintly1 géren sektoriin otomotiv sektori oldugu-
nu dile getirildi.

Iisal,“OTV artisindan devlet tahsilatini yapti, tiiketici bundan hic
etkilenmedi, bazi markalarda distribiitorler ve bayiler, bazi mar-
kalarda bayiler bunu Ustlendi.

Eylil ay1 tiiketicinin etkilenmedigi OTV artigi ve iyi bir satis ade-
diile kapandi” dedi.

Kasap et, koyun can derdinde

OYDER Basgkani Suikrl Ilisal, diinyadaki otomotiv sektoriinde
olan arz fazlasinin ve Avrupa'daki kiicilmenin Avrupa'ya ¢ok ya-
kin olan Tiirkiye'de ithalati daha kolaylastirdigina deginerek, s6z-
lerini s6yle strdiirdi:

“ic pazarda rekabet tiim hiziyla devam ediyor. Avrupa'da olusan
bu arz fazlasini distribitorler yetkili saticilar tGizerinden tiiketici-
ye vermek istiyorlar. Otomotiv Distribiitorleri Dernegi'nin (ODD)
giizel bir aciklamasi vard, ‘ite ite yorulduk’ diye. Neyi ittiler, arz
fazlasini ittiler. itmenin amaci pazan artirmak, ya da markala-
rin mevcut pazarda kendi oranlarini yiikseltmek. Peki itilen kim?
Yetkili saticilar. Biz de artik itile itile yorulmadik, bogulduk. Yetki-
li saticinin kar marjlar stirekli diisiyor. Pazarin blylmesi yetkili
saticinin birim karina hig bir fayda saglamadig gibi, risklerini ge-
nisletiyor. Anadolu’da bir tabir vardir. ‘Kasap et derdinde koyun
can derdinde’ diye. Devlet verginin pesinde, distribUtorler pazar
payini artirmanin derdinde, misteri ucuz almanin keyfinde, ara-
da yetkili saticilar kahyor ki, yapmis oldugumuz iste ayakta kal-
mak zorundayiz”

Yetkili saticilarin kar marjlarinin ¢ok dastigini dile getiren Ih-
sal, kar marji cok dusiik oldugu icin yeni yetkili saticilarin piyasa-
ya girmedigini, bunun i¢in mevcut yetkili saticilarin glgli olma-
si gerektigini, bunun da yolunun yetkili saticinin kar etmesinden
gectigini anlattr. <<«¢
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OTOMOTIV GUNDEMI >

‘Otomobil satisindaki
artis, bayiye yaramiyor’

Oromotly Yetkill Saviedan Dernegl (OYDER)

Yometim Rurela Baskan Sokril Tsal, Tirkive
otomotiv pazannda rekabetin tim byl devam et
tigind, Avrupa'da obisan are fagkasim distribOpor fir-
malarm vetkill satsolar Qeerinden thketicive vermek
istediklerinl belimerek, "Tiakiye otomatiy pazannda
ditribditteler fe te yomulde, bir de itile itilke yoral
makls kalmadik, boguldak.” dedi Hai vilin ¥ ayinda
toplain otomotiy pazannen viede 15 clvarnmla da
ml.l-.;:lll bebirten hsal, ekim avinda Kurban Bave
m tatilinin etkisl ile 63-67 bin adet civannda bir pa
rar olscaging ifade ettl. ¢ paearda rekabetin i b
ervla disvam ettigin ankatan =al “Avrupa da olu
san arg falasm distribittr frmalar vetkill saticalar
fwerinden Nikethcive vermek Btiyorlar Yeikill san
camm kir marjlan iirokli dirsdivor, Pazann bitdime
s yetkili satemm biim kiirna hichir favda saglama
<I|F_| gibi, risklerini genisletivor, Deviet verginin pe
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OYDER Bagkan, otomotivde ciddi arz fazlas oldugunu bunun da indinmlerle iilkeye getinldigini soyledi

“Avrupa’nm hamahyz’

Hviupa'ya yakiehf nedeniyle A
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5 mdedlik bir pazar. Bu da pazann
gepen yila gore ylzde 8-10'Tuk bir pazar
daralmas: aniamini tagryar.
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ASBIiS »>

Ankara'daki tiim yetkili saticilar
Subat sonunda ASBIS'i kullanacak

9 16 Ekim tarihinde Ankara Emniyet Genel
Miidiirliigii koordinasyonunda projelendirilen
ASBIS (Arac Siiriicii Bilgi Sistemleri)
uygulamasinin yayginlastirilmasi toplantisi
Ankara’da geceklestirildi.

YDER olarak Yetkili Saticilarimizi temsilen katildigimiz
bu toplantida 6zellikle Ankara'daki Yetkili Saticilarimi-
ziilgilendiren kararlar alind.

Bir stiredir Ankara'da 6 Yetkili Saticimizda deneme asamalari yi-
ratllen projede bugtine kadar 1.500 adede yakin plakalama is-
lemi gerceklestirilmis ve sistem her yonu ile ¢alisir hale getiril-
mistir.

Projenin deneme safhalarinda yasanan problemler bugiin gi-
derilmis ve tiim taraflarca uygulamalar netlestirilmistir. Ozellik-
le isin devlet tarafinda, Bilim-Sanayi ve Teknoloji Bakanligi yet-
kilileri ile Maliye Bakanhig: yetkililerinin katiimlari ile “TIiP ONAY”
belgeleri ile "UYGUNLUK” belgelerinin elektronik ortamda yayin-
lanabilmeleri ile proje tamamlanmistir.

ASBIS su asamada sadece “M1” sinifi araclar icin yirirlGlikte ola-
cak ancak ilerleyen glinlerde tim segmentlere yayilmak Uzere
calismalar devam ettirilmekte.

EGM tarafindan Subat ayi sonu itibari ile tim Ankara Yetkili Sa-
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ticilarimizin ASBIS izerinden plaka islemleri gerceklestirmeleri

yoninde karar alinmistir. Bu karar EGM tarafindan da yayinlana-
rak duyurusu yapilacaktir.

Bu sebeple Ankara'daki Yetkili Saticilarimizda elektronik imza
yetkisi olan veya olabilecek lojistik yetkililerinin, EGM — OYDER -
ODD ve OSD isbirligi ile organize edilecek ASBIS egitimine davet
edilmelerine karar verilmistir. Egitim bizzat EGM tarafinda pro-
jeyi yuriten teknik ekip tarafindan verilecek olup daha sonra-
ki islemlerde de kendilerinden yardim alinmaya devam edilebi-
lecektir.

Toplantinin tarihi konusunda dizenlemelerin yapilmasinin ar-
dindan OYDER Yetkili Saticilarimiz ile irtibata ge¢mek sureti ile
egitime katilacak personelin bilgilerini toplamaya baslayacaktir.

ASBIS'in kullanimi EGM sistemleri (izerinden yapilacagindan do-
layl, sisteme giris yapip islemi gerceklestirecek kisilerin elekt-
ronik imza sahipleri olmalari gerekmektedir. Ayrica yine siste-
mi kullanacak Yetkili Saticilarimiz EGM ile sistemi kullanabilmek
amaciyla bir protokol yapacaklardir.

ilgili toplantida alinan bir diger karar ise istanbul'da da pilot uy-
gulamanin baslatiimasidir. istanbul'da secilecek Yetkili Saticilari-
miz ile ASBIS'in kullanim egitimleri baslatilacak ve deneme siire-
si sonunda yil sonu itibari ile tim istanbul’'un ASBIS (izerinden
plakalama islemleri yapmasi hedeflenmektedir. < <<
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iKINCi ELOTOMOBIL »>>

Sami Nacaroglu:

"lkinci el otomobil ticareti
gelecegin yatirnmidir”

)) Sifir otomobiller
kadar hareketli
olmasa daikinci

el arac ve servis
sektorii gelismeye
basladi. Sami

Nacaroglu da
otomotiv sektoriinde
yaklasik 30 yili

asan profesyonel
hayatinda elde
ettigi birikimi Adana
ve istanbul’da
‘otomobilde
gelecegin yatirnmr’
dedigiikinci el ve
servis isine yatirdi.
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ikinci el otomotiv satisi icin neden yatirim yaptiniz?
[ ]
I kinci el otomobil ticareti buglnlerde sektor icin giderek

daha glincel bir hal aliyor. Oysa benim a¢imdan ¢ok daha

onceden giincel bir konuydu. 1996 yilinda Nissan Tiirkiye'de
genel midir olarak gorev yaparken 4S mantigiyla yetkili sati-
calara, servis ve ikinci el ticareti eklemeye calistigimda bayiler
bana kiziyordu. O dénem birinci el otomobil ticaretinden iyi
para kazaniliyordu. Bu ytzden ne ikinci el ile, ne de servis hiz-
metiyle ugrasiimak istenmiyordu. O dénem ikinci el ticaretinin
onemini iyi anlatamadigimi distiniiyordum. Simdi, otomotiv ti-
caretinde karliligin azalmasiyla beraber, yetkili saticilar, yeni kar
merkezlerinden biri olan ikinci el otomobil ticaretine yoneldiler.

Otomotiv sektortiniin her alaninda 30 yili agkin bir stiredir gorev
yaptim. Otomotiv Uretiminden tutun, distributoriine, distribl-
torden bayi operasyonuna kadar degisik alanlarda calistim. Ar-
tik bu bilgi birikimi ve tecriibeye istinaden sektore iliskin degisik
bir alana yonelmek gerekiyordu. 1996 yilinda gelistirmeye bas-
ladigim ikinci el otomobil ticaretini kurumsal bir yapiya kavus-
turarak basladim. ikinci el otomobil ticaretini kurumsallastirma-
mizin Uzerinden yaklasik bes yil gibi bir sire gecti. Bu siiregte isi
yapilandirmak hakikaten kolay olmadi. isimizin marka imaiji, isin
proseddrleri, bilgi birikimi, bilgisayar sistemi ve musteriye ver-
mek istedigimiz gliven Uzerine ¢ok ¢alistik. Bu yapilandirma ve
kurumsallasma ¢alismalarimizin heniiz yeni rayina oturtmus du-
rumdayiz. Bu ¢apta bir isin yapilandirmasi uzun soluklu ve yoru-
cu oldu diyebilirim.

Sizin ikinci el otomobil ticaretinizle, yetkili satici ikinci el ti-
careti arasindaki farklitiklari nasil degerlendiriyorsunuz?

Farklliklardan 6nce bu isi yapan firmalarin kurumsalligina de-
ginmek istiyorum. Kendimizi hep tirnak icerisinde yari kurumsal
kabul ediyoruz. Cok kurumsal oldugunuzda musteriye olan ilgi-
de problemler yasaniyor. Miisteri memnuniyetini ve beklentile-
rini karsilamak ¢ok kolay degil. Kurumsal yapinin getirdigi bir ka-
tilik var. Misteriyle aranizda mesafeler olusturuyor. Bu yiizden
kendimize ‘yari kurumsaliz” diyorum. Artik glinimiz ticaretinde
cok hizli karar vermek, hizli hareket kabiliyetinde olmak gereki-
yor. Ornek vermek gerekirse, miisterimiz pazarlik yapmayi sevi-
yor. isimizde musteriye kati kurallar dayatmak, onun beklentile-
rini karsilamamak anlamina geliyor.

Ote yandan cok ciddi anlamda da kurumsal bir yapimiz var. Miis-
teri acisindan baktigimizda bitiin streglerimiz seffaf bir sekilde
ilerliyor. En 6nemli 6zelligimiz ise satti§imiz otomobilin arkasin-
da duruyoruz. Ekpertiz raporlarimiz var. Ve bu raporlarin mis-
teriye olan seffafligi yaptigimiz isin ciddiyetini belirliyor. Bu da
musteriyle yaratilan giivenin gelismesine katki sagliyor. Miste-
ri her zaman glivenebilecedi yerden otomobilini almak istiyor.

Musterinin ikinci el otomobili satin aldiktan, geriye dontip satin
aldigi yerden bir muhatap bulabilmesi cok dnemlidir. Bir kurum-
sal yapinin olmasi misterinin gtiveni sagliyor. Bunun disinda en
onemlisi yaptigimiz iste bir ‘garanti’ var. Sattigimiz otomobiller-
de, bir hafta icerisinde bizim ekpertiz raporunda belirledigimiz-
den hari¢ ariza ya da baska bir problemle karsilasildiginda, mus-
terinin yaptigi masraflan 6deyerek araci geri aliyoruz. Bu yiizden
ekpertiz raporlari bizim icin cok 6nem tegkil ediyor. Misteri satin

diyla bayilere servis ve ikinci el eklemeye calistigim-
da bayiler bana kiziyordu. Satistan iyi para kazaniliyor-
du, ikinci elle, servisle bile ugrasmak istemiyorlardi. Bu-
gun servis ve ikinci el kurtarici oldu.” diyen Nacaroglu,
Amerika ve Avrupa’da ikinci el satan dev zincirler olus-
tugunu belirtiyor ve ekliyor: “Turkiye'de buglin satilan
her yeni araca Karsilik 2 kullanilmis otomobil el degis-
tiriyor. Ancak bu rakam kayit disilari da hesaba katarsak
bire 3’e yaklasiyor. internet sayfamiz Tiirkiye’nin dort
bir yanindan glinde 6 bin civarinda ‘tik aliyor.”

aldigi otomobilin ne durumda oldugunu bilmek durumundadir.
Sattigimiz otomobillerin en son bakimlarini da yaparak musteri-
ye teslim ediyoruz.

ikinci el ticaretimiz icin ciddi bir tesis yatinmi da yaptik. Fakat bir
yerde yaptiginiz tesisin de bir 6nemi yok. Onemli olan sizin fir-
ma olarak misteriye verdiginiz gliven. Cok glizel tesisler yapabi-
lirsiniz, cok otomobil satabilirsiniz ama arkasinda durmuyorsa-
niz musteri beklentilerini karsilayamazsiniz. Bunun yaninda yap-
tigimiz iste insan kaynagi da cok dnemli. Birlikte is yaptigimiz ca-
lisanlarimiz da ticaretimizin dnemli bir parcasidir.

Franchisinge nasil bakiyorsunuz?

Turkiye'nin cesitli yerlerinden bize franchising teklifleri geliyor.
Ama biz daha kendimizi hazir hissetmiyoruz. Biz 6nce kendimizi
tam oturtmaliyiz ki bu ise girebilelim. Bizim franchise alan firma-
larimiz yanhs yaparlar ise biz bundan ¢ok zarar goririiz. Onun
zamani da gelecek fakat daha hazir degiliz. Biz markamizi mus-
teri nezdinde gelistirmeye calisiyoruz. Tabi ki bu bliytimek iste-
miyoruz anlamina gelmiyor.

Kendimize bir hedef sectik, Turkiye'de 20-25 adetlik bir nokta-
da ikinci el otomobil satis hizmeti vermek istiyoruz. Oncelikle is-
tanbul ve Adana'dan basladik. Adanali olmam ve yetkili saticI-
lik faaliyetlerini yuriittigiimiz Okar Otomotiv’in Adana'da ol-
masi bunun 6nemli nedenlerinden biriydi. Simdi hedefimiz ise
Turkiye'nin degisik bolgelerindeki merkezi sehirlerinde satis
noktalari olusturmak istiyoruz. Hepimizin bildigi gibi yeni yati-
rimlar yapmak ¢ok kolay degil, bu yiizden saglam ve emin adim-
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Bu sadece Kisisel servet ve yetkili saticiliktan kazanilan
paralarla insa edilemez. Yurt disindaki kredi kurulusla-
rinin bizimle temasa gectiklerini zaman zaman goru-
yoruz. Ozellikle Avrupa ve Arap iilkelerinden finansal
ortaklar Tlrkiye’deki ikinci el otomobil ticaretine siI-
cak bakiyorlar. Gelecek bir zamanda bu is kuresel tica-
retin bir parcasi olacagina inaniyorum. ikinci el ticare-
tinin blylmesi ancak boylesi bir finansal giicle mim-
kdn olabilir.”

larla ilerliyoruz. ikinci el ticareti tamamen finansal bir istir. Fi-
nansmani iyi yonetmek gerekiyor, bu ylizden bu hedefimizi si-
rece yaydik.

Su an kac noktada hizmet veriyorsunuz?

Beylikdiizi'nde insaat halinde yeni bir yatirmimizla beraber,
istanbul'da t¢ noktada hizmet veriyoruz. Bunun yaninda da
Adana'da bir noktamiz var.

ikinci el ticareti icin neler neriyorsunuz?

Bugiin 1.500-2.000 adetlik bir stokla bu isin yapilmasi gercekci
ve sonug alici olabilir. Bu adetlerle ortalama bir hesap yaptiginiz-
da tesis digi 70-80 milyon TL gibi nakit para gerekiyor. Bu ylizden
yaptigimiz is bir finans yénetimi. isimizde finansman demek,
ayni zamanda stoklari da yonetmek demek anlamina geliyor.
ikinci el ticaretinde stoklar yonetememek isin zarariyla sonuc-
lanabilir. Artik ikinci el musterisi, 5-10 otomobil satildigi yerle-
ri tercih etmiyor. Ara¢ parkinizin misteri agisindan doyurucu ol-
masi gerekiyor. Diinyadaki 6rnekleri inceledigimizde artik ikinci
el otomobil ticareti showroomlarda yapilmiyor. Bunun icin di-
zenlenmis 6zel alanlar da gerekiyor. Amerika'da, Avrupa'da hatta
Japonya'daki érnekleri inceledim. Ozellikle acik alanda ikinci el
otomobil ticaretinin yapilmasi artik bir zorunluluk haline geliyor.
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Bizler de ikinci el otomobil ticaretinin bir standardinin olusma-
sl icin caba sarfediyoruz. TOBB Otomotiv Ticaret Meclisi'nde, OY-
DER Baskani sayin H. Siikrii Ilisal ile gérev yapiyorum. ikinci el
otomobil ticaretinin kurallar ve standartlar cercevesinde icra
edilmesi igin calisiyoruz.

Sehir disina dogru Auto Center’ler kuruluyor, bu galerileri bir ¢ati
altinda toplamak icin yapiyor. Bu isi blylik capta yapanlar igin
baska standartlar gerekiyor. Diinyanin bir ¢ok yerinde yaptigi-
miz isi inceleme firsati buldum. Premium marka otomobillerin
satildigi tesisler sadece kapali alanda hizmet veriyor.

ikinci el pazarini nasil degerlendiriyorsunuz?

2010 yilinin Mayis ayinda yapilan bir diizenleme ile, otomobil
satisinda bir kolaylastirma yapildi. Satis noter tizerinden yapila-
rak, islem Ucretleri biraz asagiya cekildi. ikinci el otomobil ticare-
ti aslinda kayit altina alinmaya calisildi. Bu diizenlemeden 6nce
otomobilini satan bir ¢ok insan, Gzerine devir islemi yapmiyor-
du. Bu devir islemleri vekaletler ile yirttuliyordu. Bu diizenle-
me ile sektore biraz ¢eki diizen getirilmis oldu. Ben Amerika'da,
ikinci el bir otomobil satin aldigimda, satan kisinin imzasiyla de-
vir islemi gerceklesti. Amerika'da otomobilin bir sahiplik belgesi
var. Bu belgeye kimin ismini yazarsaniz sahibi o oluyor. Sonra bu
belge Trafik Tescil Subesi'ne génderiliyor. islem basitce kayrt alti-
na alinmis oluyor ve tabi ki blytik bir kolaylk getiriyor. Biz tlke-
mizde hala bir noter ihtiyaci duyuyoruz.

Ulkemizde ikinci el otomobil pazarinin hacmi hep bir tartisma
konusu oldu. Bir zamanlar bir milyon adetler civarinda gercek-
lestigi soyleniyordu. Hatta bundan bes, alti yil 6nce sifir otomo-
bil satisi kadardir da deniliyordu. Noter satisinin gerceklesmesiy-
le gercek rakamlar ortaya cikmaya basladi. Kullaniimis otomobil
pazari, sifir otomobilin satisinin Amerika'da 3,5 kati, Almanya'da

;SmImIZI l!maelolomo!lllm.com OIGFGI S€§|Il. !unun se-

bebi kullanilmis araglardan ikinci el arag diye bahsediyoruz
Tiirkiye'de biiytik kullaniimis oto pazarina baktiginizda ikin-
ci el de var liciincii el de var dérdlincii el de var sekizinci el
de var. Belki onuncu el de var. Ama kullanilmis otomobil as-
linda biz ikincielotomobilim.com olarak otomobillerimizin
ylizde 90" gercekten ikinci eldir. Teshire koydugumuz ara-
balara bakarak soyliiyorum. Ciinkii biz kendimize bir seg-
ment sectik. 100 bin km altinda araclari satiyoruz. Zaten
100 bin km altinda olunca ytizde 90’1 ikinci el oluyor. Ger-
cekten nadir lctinci el oluyor. Diger farkliigimiz da arag-
larin ciddi bir ekspertizini yapiyoruz.101 nokta kontroliindi
yapiyoruz ve bunu da mdisteri ile ok seffaf bir sekilde pay-
lasiyoruz. Yani miisterinin éniine satis danismanlar eksper-
tiz raporunu mutlaka koyarlar. Arabada sudur bu arabanin
teknik sartlar1 su kadar boyasi vardir séyle bir sorunu var-
dir belirtilir. Biz mlisteriye gercekten ne varsa onu satiyoruz.
Ikincisi bence en 6nemli farkimiz bizim ekspertiz raporu di-
sinda soyledigimiz bir sey var. Miisteri bir hafta icinde farkli
problem bulursa veya gésterirse biz hemen paralarini 6de-
yip arabayi geri aliyoruz.
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oranla en az on kat daha zor bir istir”

Sifir otomobil satislarindaki kampanyalar, ikinci el ticareti-
ni etkiliyor. Bazi kampanyalarda, ikinci ele gére sifir otomo-
bil daha cazip hale gelebiliyor. Bunun yani sira ikinci el oto-
mobil ticareti ile sifir otomobil satislan birbirine cok baglan-
tili gelisiyor. Kullaniimis otomobil pazari hareketliligini, sifir
otomobil pazarindan aliyor. Sifir otomobil satisindaki bulu-
nabilirlik, satilan otomobilin imaji ve yapilan kampanyalar
pazarimizi etkiliyor. Ikinci el ticareti yapan sirketin, en az bi-
rinci el ticareti yapiyormus gibi otomobillere vakif olmasi ve
takip etmesi gerekiyor. Kullanilmis otomobil ticareti, birinci
el ticaretine oranla en az on kat daha zor bir istir. Ornek ver-
mek gerekirse, sifir otomobil pazarinda bir markayi temsil
ederek onun yetkili saticisi olmak durumundasiniz. Bu du-
rumda temsil ettiginiz markanin ve rakiplerin o segment-
teki araglarini takip edersiniz. Ama ikinci el ticaretinde her
markanin, her modeline ve her segmentine iliskin ¢ok iyi bil-
gi sahibi olmaniz gerekiyor.

2,5 kati, ingiltere’de 3,25 kati gerceklesiyor. Bu rakamlar asad
yukari sifir otomobil satis rakamlarina karsilik olarak belirleniyor.
Ulkemizde ise noter satisindan sonra bu rakam yaklasik 3,5 mil-
yon adet gibi gerceklesti. 2011 Mayis ayina baktigimizda ise yak-
lasik 4,8 milyon adet oldugu sdyleniyor. Tabi bu rakamin igerisin-
de agir ticari araglar, traktorler de var. En 6nemlisi de motosiklet
var. Butlin bunlari g6z 6niine aldigimizda 3,5 milyon adet kulla-
nilmis otomobile sahip oldugumuzu soyleyebiliriz.

Tabi bu rakamlari tam anlamiyla élcemiyoruz. Ornegin, biz sa-
tisini gergeklestirdigimiz kullaniimis otomobilleri sirketimizin
Uzerine aliyoruz. Bu da adetlerde bir duplikasyona neden olu-
yor. Yani satici satin alirken notere yaziliyor, satici misteriye sa-
tarken yeniden notere yaziliyor. Bu ylizden gergek bir l¢timle-
me yapamiyoruz. Umarim ileride yeni sistemler, motorun sasi
ve plakanin islendigi gibi bir yapinin kurulmasi, ticaretin boyu-
tunu ve kayit icine alinmasi daha da kolaylasacaktir.

Turkiye, ikinci el otomobil ticaretinde de olgunlasmis bir pazar-
dir diyebilirim. 800 bin adetlerde bir otomobil pazari gercekle-
siyorsa, buna karsilik yaklasik 2,5 milyon kullaniimis otomobil
pazari vardir. Fakat bunun ¢ok azi bizim gibi firmalar tarafindan
musteriye sunuluyor. Yetkili saticilar ve bizim gibi firmalar bu ra-
kamin ylizde otuz gibi bir oranda pay aldiklarini diistiniyorum.

ikinci el ticaretinde lokasyonun 6nemi var mi?

Biz markamizi olustururken, Kavacik'ta lokasyonumuzun ¢ok
onemi oldu. Ama ileride o kadar da énemli olacagini diistinm-
yorum. Tesisimizin yaninda, ikincielotomobilim.com adl bir web
sitesini de hayata gecirdik. internet ortaminin etkin kullaniima-
st ile musteri daha hizli bilgi sahibi olarak, geri donus sagliyor.

Otomobillerde model yilini nasil degerlendiriyorsunuz?

Bu uygulama ile, misterinin 2013 yilinda aldig1 otomobilin bir
kismi 2013 model olacak, bir kismi da diinya standardinda 2014

OYDER Yiiksek istisare Kurulu Uyesi

Okar Otomotiv ve ikincielotomobilim.com
Yonetim Kurulu Baskani

Sami Nacaroglu, Haziran 2004'ten bu yana Amerika Rhode
Island'daki Roger Williams Universitesi'nde (iniversitenin Gele-
cegini Yonlendiren Yénetim Kurulu liyesi olarak sosyal sorumlu-
luk gercevesinde ¢alismalarini stirdiirmdistiir, 2007 Agustos ayin-
dan itibaren ayni (iniversitenin miitevelli liyeligine se¢ilmis ve ha-
len bu liyeligine devam etmektedir. Sami NACAROGLU ayni za-
manda Geng Yénetici ve is Adamlari Dernedi (GYIAD) Haysiyet
Divani tiyesi. Otomotiv Distriblitorleri Dernegi (ODD) Onur Lye-
si. The Propeller Club of the U.S. liyesi, Ocak 2007den beri Tiirki-
ye Kurumsal Yénetim Dernedi (TKYD) tiyesiolup Temmuz 2006'da
Tiirkiye Odalar ve Borsalar Birligi (TOBB) biinyesinde olusturulan
Tiirkiye Otomotiv Ticaret Meclisi'ne seildi.
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' “Evimde gibi
hissediyorum ciinkii
!rnii;.teri memnuniyetini
Gnemsiyoriar”

dizel-otomotik araclar talep goriiyor. Ozellikle istan-
bullu tiketici C ve B segmentini tercih ediyor. MUste-
ri tercihinde sedan ya da hatchback farketmiyor. Ar-
tik Turkiye otomotiv pazari, bir ‘sedan’ pazaridir diye-
miyoruz. Ama ‘sedansiz’ bir pazar da diyemiyoruz. Bu-
nun yani sira Turkiye otomotiv pazarinda sifir satislarin-
da hangi segment daha cok satiyorsa, aslinda ikinci el
pazarinda da boyle gerceklesiyor.

model olacak. Gelecek yil da bdyle bir sorun yasanacak. Bu yilki
2012 modellerin bir kismi bir yillik, Austos ayindan bu yana sa-
tilan otomobiller aslinda 2012 tescilli olmasina ragmen, iclerin-
de 2013 model yili olanlar var. Yani diinya nezdinde 2013 model
olacak. Tabiki musteri satin alirken bunlari g6z ardi etmeyecek.

Ayni yil icinde bir cok marka, bir sonraki Gretimin gévdesiyle pa-
zara sunuluyor. Herkes o zaman soruyor, “Bu 2010 model ama
yeni govde mi’ diye. Simdi bir de misteri buna bakacak. Biz de
satin alirken buna dikkat edecegiz. Bir yil stirecisinde alinan oto-
mobilin, bir ya da iki yasinda mi oldugu tartisma konusu olacak.
2011 yih model otomobil satin alan misterinin, o yilin ilk ayinda
ya da son ayinda satin alan musterinin otomobili arasinda bir yil
var. Misteri bu konuda bilinglendikte, model yili konusunu iyice
irdeleyecektir. Misteri, otomobilin trafige ¢ikisi yani ilk tescil ayi-
na ve kilometresine bakacaktir.

‘ikincielotomobilim+’ (plus) hakkinda bilgi verebilir misiniz?

Kavacik'ta actigimiz ikinci yeni tesiste liks otomobil satin al-
mak isteyen misterilerin beklentilerine yonelik 6zel hizmet ve-
riyoruz. Kavacik'taki ilk tesisimizde bitiin araclar ayni ortam-
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da sergiliyorduk. Bu durum bize bazi zorluklar yasatiyordu.
Liks ara¢ musterilerinin farkh beklentileri olabiliyor. Yeni actigi-
miz tesiste sadece liks araglarin yani D segmenti ve Usti arag-
larin, 4x4’lerin, SUV'larin satisini plus kismimizda gerceklestiri-
yoruz. OTV artisi sonrasi litkks otomobil satislari 6nemli dlciide
geriledi ve talep ikinci ele dogru kaymaya bagladi. Bu agidan
ikincielotomobilim+plus tiiketici tarafindan ilgiyle takip ediliyor.

OYDER hakkinda neler diisiiniiyorsunuz?

Yetkili satici tarafiyla OYDER Uyesiyim. Bunun yaninda OYDER'in
Yiiksek istisare Kurulu tyeligini de yiriitiiyorum. OYDER son d&-
nemlerde gayet basarili isler yapiyor. Artik profesyol kadrolari-
mizin OYDER ekibinin yeni kadrolarla gelistirmemizin zamaninin
geldigini dislintyorum. OYDER'in ¢ok iyi bir hukuk danismanli-
g1, otomotivde vergi konularina hakim maliisler danismaligi gibi
bazi yeni bolimlerinin agilmasi gerekiyor. Aslinda OYDER'in her
konuda sektore hakim danismanlarinin olmasini diliyorum. Y6-
netim Kurulu ve baskanimiz OYDER'i sektor nezdinde daha da
ilerilere tagtyor. Bunun profesyonel kadrolarla desteklenmesi ge-
rekiyor. Bunun gercekte bir mali boyutu var. Bu yizden OYDER
Uye sayisini artirmamiz gerekiyor. OYDER Uyelerinin destegiyle,
profesyonel kadrolar sektérde dntimuzii agmali. Bizler OYDER'e
inandik, bizim gibi tGye olmayan yetkili saticilarin, sektorin tek
teksilcisi derneklerine inanarak destek olmalari gerekiyor. Bu-
glin 370 olan tye sayimizin artik binlere ulagmasi lazim.

OYDER'in her ay 6zveriyle yayinladigi OTOBAN dergisi, sektore
onemli bir katkidir. OTOBAN dergisi araciligiyla yetkili saticilara
OYDER (yeliginin faydalarini aktarmamiz gerekiyor. Bunun yani
sira yetkili saticilar olarak uluslararasi iliskilerimizi OYDER aracili-
giyla gelistirmemiz gerekiyor.

OTOBAN dergisi araciligiyla benimle gerceklestirdiginiz réportaj
icin hepinize tesekkdir ediyorum. < <<

ik Si 1 Bilgi zi'nin kisaltilmi i olu
basit haliyle trafik sigortasinda uygulama birligi saglan-
masi, sigorta sistemine olan glivenin artirilmasi, sigortasi-
ni yaptirmamis motorlu arac isletenlerinin tespiti ve sigor-
ta sahtekarliklarinin énlenmesi amaciyla kurulmus merke-
zi yapiya verilen addir. Tramer, Tiirkiye'de kaza yapan oto-
mobilleri bir veri tabani lizerinde kayitlarini tutar Bu ytizden
Tramer kayitlari ikinci el otomobil satin alacak miisteriler
icin cok 6nemli. Biz, sattigimiz her araci Tramer bilgi siste-
mine kaydini yapiyoruz. Misterinin de kullanilmis otomobil
satin alirken mutlaka Tramer kayitlarindan o araca ait bil-
gilere ulasmasina dikkat etmesini tavsiye ediyoruz. Bugiin
Tramer'de 13 milyona yakin otomobile iliskin bilgiler bu-
lunmaktadir. Bunun yani sira miisteri, satin alacagi ikinci el
otomobilin yetkili servis kayitlarini da bakmak zorunda. Tii-
keticiler bu 6nerilerimi dikkate almali.



Sahsuvaroglu

Sahsuvaroglu Maltepe’den sonra simdi de Pendik’te
hizmete actig! yeni plazasinda siz Ford tutkunilarina
mukemmel hizmet sunmaya basladi.

Son teknoloji cihazlar ile donatiimis dev Pendik plazamiz ile ilgili birkag rakam:

Mekanik Atolye 7.500 m?
Kaporta / Boya 4.500 m?
Showroom 2.000 m?

Hedefimiz yillardir sUrdirdogimuz kaliteli hizmet gizgisini bir adim 6teye tasimaktir.
Bu amag dogrultusunda ayni anda 73 binek ve ticari araca servis hizmeti verebilen,
cevre koruma ve atik kontrol teknolgjileri ile donatiimis, modern, hem sizin hem de
aracinizin tim gereksinimlerini karsilayacak Pendik Plazamizda da hizmetinizdeyiz.
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Secim Ford, Adres Sahsuvaroglu

ili Maltepe: E-5 Glilsuyu Koprisl yan No:1 Maltepe
Ford Yetkili Saticisi £ Gllsu Idpris
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Istanbul
Auto Show

2012

kapilarini acti

9 TUYAP Fuar ve Kongre Merkezi’'nde 2-11 Kasim
tarihlerinde diizenlenen istanbul Autoshow
2012, Bilim Sanayi ve Teknoloji Bakani Nihat
Ergiin ve Ekonomi Bakani Zafer Caglayan’in
katiimlariyla acildi.

DD ve TUYAP isbirligi ile 2-11 Kasim 2012 tarihleri ara-
sinda TUYAP’ta diizenlenen istanbul Autoshow 2012,

Bilim Sanayi ve Teknoloji Bakani Nihat Erglin, Ekono-

mi Bakani Zafer Caglayan, ODD Yonetim Kurulu Baskani Musta-
fa Bayraktar, OICA Baskani Patrick Blain ve TUYAP Tiim Fuarcilik
Yapim Anonim Sirketi Autoshow Baskani ilhan Ersézliniin kati-
imiyla 6zel konuklar ve basin icin 1 Kasim'da diizenlenen etkin-
likle ziyarete acildi.
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Ailelerin keyifli bir giin gegirmelerine olanak verecek yepyeni
konsepti ile ziyaretcilerini agirlayacak olan istanbul Autoshow
2012'de 4 modelin diinya promiyeri 31 modelin ise Tirkiye pro-
miyeri gerceklestirildi. 45 markanin toplam 500e yakin modeli-
nin sergilendigi, Autoshow 2012, 12 salonda ve toplam 50.000
metre kare stand kurulum alaninda gerceklesti.

Bakan Caglayan: “Vergi sikintilari konusunda sektorii hakl
buluyorum”

Fuarin acilisinda konusan Ekonomi Bakani Zafer Caglayan,
Autoshow’un sektoriin dinamiklerini gdstermesi acisindan ¢ok
onemli oldugunu sdyledi. Hikiimetin sektore yonelik destegdi-
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nin ylksek oldugunu belirten Caglayan, otomotiv sektérinin
vergi nedeniyle yasadidi sikintilarda hakl oldugunu ve bu si-
kintilari ilgili bakanlikla da paylasacagini belirterek, “Bunu sizle-
re sirin gorinmek icin sdylemiyorun. Vergi sikintilari konusun-
da haklisiniz” dedi. Konusmasinda Turkiye'nin ihracat hedefle-
ri konusuna da deginen Caglayan, hedeflerin tutturulabilmesi
icin ihracat kilogram fiyatinin da arttirilmasi gerektigini soyledi.
Caglayan bakanlgin yaptidi bir calismada bin kilogramlik malin
1027 dolara satildiginin gorildiigini belirterek, “1.2 dolar olan
ihracat fiyatimizi Almanya, Kore gibi 3-4 dolar seviyelerine tasi-
maliyiz” seklinde konustu.

Bakan Nihat Ergiin: “insanlar twitter’a degil,
otomobile binecek”

Bilim Sanayi ve Teknoloji Bakani Nihat Erglin de Ar-Ge ve inovas-
yonun 6nemine dikkat cektigi konusmasinda, ekonomisi sana-
yi ve Uiretime bagli ekonomilerin her zaman daha gti¢lii oldugu-
nu kaydederek, “Twitter, facebook da 6nemli gelismeler ama in-
sanlar facebook ya da twitter'a degil otomobile binecekler. Bu
nedenle otomobil sektériiniin 6nemi giiclenerek artacak” dedi.
Turkiye'nin yeni otomobil markalarin yaratildigi bir pazar olmasi
gerektigini ifade eden Ergiin sunlari sdyledi:

“10 yil sonra Turkiye i¢ pazarinda 2 milyon arag satilacak. Ama
tiikettigimiz araclarin yiizde 75'ini ithal ediyoruz. iceride (reti-
len araclar yetmiyor. Yeni modellerin de tretime katilmasi lazim.
Bu noktada yerli otomobil meselesi de cok 6nemli. Ana Ureticile-
rin bu konuyu milli ve manevi bir gérev kabul etmesini bekliyo-
ruz. Turkiye onlimizdeki donemde 10 tane diinya markasi yara-
tacaksa bunlardan biri de otomobil markasi olmali”

Bayraktar: *2012 yili otomotiv sektorii toplam pazarini 815
binler seviyesinde 6ngoriiyoruz”

Pazara iliskin de kisa bir degerlendirme yapan Mustafa Bayrak-
tar, “Pazarimiz, 2011'i 911 bin adetlik satis ile tamamlanmasinin
ardindan bu yilin ilk 9 ayinda %12.2'lik bir azalmayla devam edi-
yor. Ekonomide yumusak inisi saglamak amaciyla 1 yil nce alin-
maya baslanan mali 6nlemler, ve 6zellikle gecen sene 1600 ve

Bilim, Sanayi ve Teknoloji
3 Bakani Nihat Ergiin

' Ekonomi Bakani
Zafer Caglayan

2000cc Uzeri otomobillere, hafif ticari araclara, gectigimiz Ey-
ltl ayinda ise 1600 cc altindaki otomobillere gelen vergi artisla-
ri pazarimizi olumsuz etkiledi. Sonugta, 2012 yili otomotiv sek-
torl toplam pazarinin 815 binler seviyesinde gerceklesecegini
oéngoriyoruz.

Bu seviye, pazarimizin gercek potansiyelinin ¢ok gerisinde. Arag
sahipligi orani Turkiye'de hala bin kiside 141’le diinya ortalama-
si seviyesinde. Dernegimiz bu konuyu derinligine irdelemek ve
bircok kesim tarafindan sorgulanan pazarin gercek potansiyelini
tespit etmek amaciyla 2009 yilinda 10 yillik bir yol haritasi ve bi-
limsel bir talep projeksiyonu calismasi yayinladi. Bu sene ise, ve-
rileri glincelleyerek devami niteligindeki ikinci ¢calismayi yayin-
ladik. Her iki calisma da gosterdi ki tilkemizin refah seviyesi yani
satinalma giici ile otomotiv talebi arasinda ¢ok kuvvetli bir ko-
relasyon var. Hane halkinin geliri %1 artarsa talep %2'den fazla
artiyor”” dedi.

“Binlerce kilometrelik bir yolculuk
ilk adimin atilmasiyla baslar”

Bayraktar sdyle devam etti: “Bu sene yayinladigimiz akademik
calismada acik bir 6neri yer aliyor. O da dmriinii tamamlamis
araclarla ilgili sistemin calisabilmesi icin hurdaya ¢ikan aracla-
rin sadece yenisinin alinmasi konusuyla kullanilabilecek bir ver-
gi tesvigi verilmesidir. Bu yolla, bugtinkii ekonomik konjonktr-
de senede ortalama 100 bin civari aracin trafikten cekilip yenile-
riyle degistirilebilecedi sonucuna vardik. Ustelik maliyemizin de
bu sayede hicbir ek fon ayirmadan 1 milyar TL'nin Gzerinde ek
gelir elde edebilmesi mimkin.

12 milyonluk arag parkinda her sene 100 bin aracin yenilenmesi,
arac parkinin genclestirilmesi konusunda oniimiizde ¢ok uzun
bir yol oldugunu gosteriyor. Bu da aklimiza eski bir Cin atas6zi-
nii getiriyor: Binlerce kilometrelik bir yolculuk ilk adimin atilma-
styla baslar.

Bundan u¢ yil 6nce, modern tesvik, vergi ve altyapi calismalari-
nin tek bir elden koordineli bir sekilde yuritilmesi amaciyla or-
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taya konan, Otomotiv Strateji Belgesi aciklandiginda biyik bir
heyecan duyduk. Bu platform, kanun koyucularla piyasa oyun-
cularinin ve burokrasinin gorislerini bir araya getirmesi agisin-
dan ¢ok 6nemli bir arac. Bugiin geldigimiz noktada Otomotiv
Strateji Belgesine katkida bulunmasi dngoriilen kesimlerin daha
fazla bir araya gelerek yeni uygulama ve politikalar hakkinda as-
gari muisterekte bulusarak karar alinmasi konusunda ileriye do-
nik Umidimizi koruyoruz”

32 | 0T0BAN kasim 2012

‘I“
'
. i

"wasIM

ties
v1:0
b

S _.
(= d “
]
“Pow
i P
R
Doe 4 v s
| AT

Ay L

witer rpmihikutath 1 [T LTI

4

OICA Baskani Blain: *Tiirkiye cografi konumu ve ticaret ve re-
kabet giiciiyle kiiresel otomotiv sektoriinde 6nemli oyuncu-
lardan biri durumunda”

istanbul Autoshow 2012 acilisinda konusan OICA Baskani Pat-
rick Blain ise 2011 yilinda diinyada 80 milyonun Uizerinde oto-
mobil Greten ve diinyanin en biyuk sektorlerinden biri olan oto-
motiv sektériinde 2012 yilinda yiizde 3'lik bir blylime beklen-
digini belirterek sunlari sdyledi: “Turkiye cografi konumu ve ti-
caret ve rekabet gliciiyle kiresel otomotiv sektériinde énemli
oyunculardan biri durumunda. Oniimiizdeki 10 yilda otomotiv
sektoriinde kiresel degisimler olmasini ve bu nedenle de tim
sektoriin yeniden yapilanmasini bekliyoruz. Avrupa ve diger
bazi pazarlar doyma noktasina gelirken gelismekte olan ulkeler-
deki pazarlarda beklenen hizli gelisme sektoriin de yapisini de-
gistirecek. Gectigimiz yillarda kiresel Gretim kuzeyden giineye,
batidan doguya olmak lizere yeni merkezlere kaydi. Bu degisim
buglin her zamankinden daha da 6nemli olan maliyet avanta-
ji ve artan kalite ile ortaya ¢ikan verimli is glici sayesinde ger-
ceklesti”

Turkiye'de sektoriin gelismeleri ¢cok yakindan izledigini de vur-
gulayan Blain, “GUnimuzde “Klresel Pazarlarda Surdirilebilir
Rekabet’, ve “Hava Kirliligi ve Giriltl Emisyon Oranlarinin Azal-
tilmasi” gibi konular OICA ailesinin en 6ncelikli konulari arasinda
yer aliyor ve Tiirk otomotiv sektorii de tiim bu konulari cok ya-
kindan takip ediyor” dedi. < <<




1

Otokoc Otomotiv

1928’den beri ilk giinkil heyecanla,
otomotiv sektoriine deger katiyor.

1928'den beri devam eden otomotiv perakendecilii ve arag kiralama . .
tecriibemizi; Otokog, Birmot, Avis, Budget ve Otokog Sigorta Otokoc Birmot AV/S Budget OtokocSigorta
markalanni Otoko¢ Otomotiv altinda birlestirerek yepyeni bir basamadga

Glkardik. Misteri intiyaglanna tam kargilik vermek (izere stirekli yenilenen,

gelisen, stiin kalite odakh anlayigimiz ve ilk giinden beri hig azalmayan

heyecanimizla hizmetinizdeyiz.

“ 2 Koc
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Skoda Yonetim Kurulu Baskani Prof. Dr. Winfried Vahland:

“Skoda yetkili saticilarinin,
OYDER'e iiye olmalarini
tavsiye ediyorum” h

9> OYDER Y6netim Kurulu Baskan
Vekili Vedat inciroglu, istanbul ~ S,
Autoshow'da Skoda standinda,
Skoda'nin Yonetim Kurulu Baskani
Prof. Dr. Winfried Vahland ile
OTOBAN dergisi icin 6zel bir
roportaj gerceklestirdi.

Tiirkiye otomotiv sektoriinii nasil
degerlendiriyorsunuz?

T urkiye, diinyanin en 6nemli
pazarlari arasinda yer aliyor.
Gelecek yillarda daha da st siralara
cikabilecegine ise gonulden
inanmaktayim.

Turkiye, sahip oldugu potansiyel
sayesinde en 6nemli otomotiv
pazarlarindan biri durumundadir. Gegen
yil trafige kaydi yapilan otomobil sayisi
bakimindan Avrupa'da 8'inci sirada

yer aliyor. Ulkenizin bu durumuyla
otomobil Ureticilerinin Turkiye

pazarini gérmezden gelmesinin s6z
konusu olmayacagdini ifade edebilirim.
Turkiye'nin bu siralamadaki yerinin
gelecek yillarda daha da ylkselmesi
kacinilmaz. 75 milyonluk niifusu ve 1000
kisiye diisen arag sayisi, geng niifusuyla
blylme potansiyeli bana gore ¢cok daha
bulyuk.

Yiikselisimiz hiz kazandi

Skoda igin, Turkiye pazarinin buytik
bir 6nemi var. Markamiz bunu yillar
once kesfetti. Bu ylizden 50 yili askin
bir stiredir, markamiz Turrkiye'de
gayet basaril bir sekilde faaliyet
gostermektedir.

Pick up ile baslayan dykiimtiz, 50 yil
boyunca ¢ok basarili sekilde gelisti.
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Bugline kadar Turkiye'de yaklasik 140
bin adet ara¢ satisi gerceklestirdik.
Yaklasik 120 bin adedi yani ylizde
80'den fazlasi son 20 yilda oldu.

Bu gelisimde Skoda'nin 1991 yilinda
Volkswagen ile birlesmesinin de
etkin oldugunu soyleyebilirim. Ancak
cok dnemli bir 'Turk faktéri'ni de
unutmamali. Bu da, distriblGtorimiiz
Yiice Auto ile yapici isbirligimizdir.
Bunun yani sira da yetkili saticilarimizin
ozverili ve basarili calismalarini da
unutmamak gerekiyor. Bu isbirligi
cercevesinde Turkiye'de Skoda'nin
yukselisi hiz kazanmistir. Dogus
Grubu'nun da katilimiyla, buradaki
faaliyetlerimiz giderek iyi bir ivme
kazaniyor.

2009 yilindan bu yana Skoda'nin
Turkiye'deki satiglarini 3 bin 600 adetten
gecen yil 7 bin 400 adede yikseldi.

Bu yil da basarili sonuclar aliyoruz.
Ocak-Eylul doneminde teslimatlarimiz
yuizde 30.4 artti. Bu yil sonuna kadar
satislarimizda 10 bin adet sinirini agmayi
hedefliyoruz.

Vedat inciroglu: Markalarin, Turkiye
pazarinda belirli bir yer elde etmek icin
mutlak sedan modellere sahip olmasi
gerekiyor. Fuarda, Skoda'nin sergiledigi
otomobilleri gordligiimiizde, hakikaten
pazarda yerlerini basariyla alacaklarina
emin olduk.

Prof. Dr. Winfried Vahland: Araclarimizi
tetkik ettiginiz icin oncelikle tesekkdr

ediyorum. Turkiye'de otomobil
kullanicilari sedan otomobilleri tercih
ediyorlar. Bu agidan, tilkeniz bizim
markamiza ¢ok uygun bir pazar.
Turkiye pazarindaki konumumuzu,
gelecek yillarda daha da gli¢lendirmek
istiyoruz. Markamizin 2018 Stratejisi'nde
Turkiye'nin biyiln bir destedi

olacak. istanbul Auto Show fuarinda
tanitacagimiz Rapid ve Citigo sayesinde
Turkiye pazarinda tim Griin gamimizla
yer aliyor olacagiz.

Kompakt sedan sinifindaki Rapid

tim diinyada oldugu gibi Tiirkiye'de
de 6nemli bir sinifta yer aliyor. Bu
modelimiz, Fabia ve 6nimuzdeki
aylarda tanitacagimiz yeni Octavia'nin
ortasinda yer alacagini ve yeni bir sinifi
temsil edecek. Rapid, 550 litrelik bagaj
hacmiyle station wagonlardan, yenilikgi
ve akilli ¢ozlimleri, dinamik tasarimiyla
da hatchback modellerden bir eksigi
bulunmuyor.

Vedat inciroglu: Bir tavsiye olarak
Ulkemizde gelisen kiralama sektorini
de g6z 6niline almaniza dikkat cekmek
istiyorum. Bes kapili secenegiyle pazara
sunacaginiz Skoda Citigo'ya kiralama
sektoriinden ¢ok talep gelecegini
distiniiyorum.

Prof. Dr. Winfried Vahland: Onerileriniz
icin yine tesekkuir ediyorum. Skoda
olarak Turkiye'de yetkili saticilik
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yapilanmasina dnem veriyoruz.
Oniimiizdeki hedeflerden biri de
Turkiye'de yetkili satici sayimizi
artirmak ve giiclendirmek oldugunu
ifade edebilirim. Bu bulusmadan 6nce
Ulkenizdeki Skoda'nin yetkili saticilari ile
bir araya geldik. Onlari dinledik, onlarin
memnuniyeti bizleri de memnun etti.
Karliliklarinin yizde 2,5-3 oraninda
oldugunu ilettiler. Bu oranda aslinda
bizi memnun etti. Yetkili saticilarimizin
imajiyla ilgili calismalar yaptigimizi
aktardik. Bundan sonraki stirecte belki
onlarin Gizerine bir yatirim yUku gelebilir.

Vedat inciroglu: Tiirkiye'de yetkili
satici 6rgitindn tim markalarda su
anda had safhada sikintili oldugu
sOylenebilir. Karliliklar yiizde 2-3
oraninda olsa bile bu marjlar britte
kazanilan kardir. Netine baktigimizda
ise sonug¢ boyle olmuyor. Su anda yetkili
saticilanimizin cogu kendi mdlklerinde
oturuyor, 6z kaynaklariyla calisiyor.
Bunun yaninda hala tilkemiz otomotiv
sektoruinde kayit disi calismanin hakim
oldugunu goriyoruz. Buna ragmen
iste demin s6zlind ettiginiz ylizde 2-3
araligindaki karlara ulasilabiliyor. Yetkili
saticilarimizin su an yeni bir yatinm
yapabilmeleri zor gozukuyor. Bir tavsiye
olarak kimsenin yeni yatirim yapacak
glict olmadigini sdyliyorum. Eger

bir yatinnm yapilacaksa, markalarin da
tasin altina elini koymasi gerekiyor. Bu
projeksiyonla gidilirse, tabi ki yetkili
satici agl, ne kadar kaliteli olursa,
markayi o kadar ileriye tasiyabilir. Biz
hep yetkili saticinin, distribGtorlerle

Hedeflerinin, Turkiye pazarindaki
konumlarini gelecek yillarda

daha da glclendirmek oldugunu,
markanin 2018 Stratejisinde
Tarkiye'nin buyuk destegdi olacagini
belirten Vahland, “istanbul’daki
fuarda tanitacagimiz Rapid ve Citigo
sayesinde Turkiye pazarinda tim
Urtn gamimizla yer aliyor olacagiz”

diye konustu.
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birlikte inanarak yol almasi gerektigini
soylliyoruz.

Prof. Dr. Winfried Vahland: Biz Skoda
olarak yetkili saticilarimizin iyi bir is
ortagimiz oldugunu disiiniiyoruz. Bu
ylzden ortaklarimizin, kar etmelerini
ve para kazanmalarini isteriz. Bizim
dustincemiz, yeni Urln ve stratejilerle
satis adetlerini ve volimd artirmak.
Buradan kazanilacak paralar ile tekrar
yatinm yaparak, musterilerimize daha
iyi hizmet vermeyi hedefliyoruz. Onemli
olan misterinin bizim yetkili saticimiza
geldigi zaman, markanin imajinin ve
beklentisinin karsilanmasidir.

Vedat inciroglu: Ben de
dusuncelerinize ictenlikle katiliyorum.
Bir diger onemli konu da lokasyon
secimleridir. Mevcut yetkili saticilara
zarar vermeden, yeni lokasyonlarda
yetkili saticilik agini gelistirmek
gerekiyor. Mutlak sizin markanizda bu
projeksiyonda gidiyor olabilir, fakat baz
markalar bunu g6z ardi ederek, bazi
hata ve yanlislara diisebiliyorlar. Bu da
marka imaji basta olmak Ulzere, 6rgutiin
iyi yapilanmamasina neden olabiliyor.
Buyume stratejinizde, lokasyon
secimlerini dikkatle g6z dnlinde
bulundurmanizi rica ediyorum.

Prof. Dr. Winfried Vahland:
Tecrlbelerinizden ve 6nerilerinizden her
zaman yararlanacagiz.

Vedat inciroglu: Sizlere OYDER'den s6z
etmek istiyorum. Bin 300 tane tesisi,

7 milyar dolar yatirrm maliyeti olan ve
100 bin kisiye istihdam saglayan yetkili
saticilar temsil ediyoruz. Ulkemizde 950
adet yetkili satici faaliyet gosteriyor.

OYDER olarak, tyelerimizin
problemlerini tespit ediyoruz. Bu
problemlerin devleti ilgilendiren
kisimlarinda, hiikiimet ve yiriitme
aygitiyla goériismeler yaparak
iletiyoruz. Sadece problemleri

iletmek gorevinde bulunmadan
bunlarin takibi ve ¢6ziimi konusunda
da yol gostermeye calisiyoruz.
DistribUtorlerle, sigortacilarla, sektor
paydaslaryla kuvvetli baglar kuruyoruz.
Paydaslarimizi karsimizda degil hep
yanimizda goriiyoruz. OYDER Yonetim
Kurulu'ndaki arkadaslarimizin ¢ogu,
TOBB'da Sektdr Meclis tyeligini de

yurlitmektedir. Burada sektore iliskin
hazirlanan kanunlara, dogru yonde
katkilar sunarak, kanun hazirliginda
destek oluyor ve veri tabani
olusturuyoruz

Prof. Dr. Winfried Vahland: Bu sirecte
Turk hiikimetiyle bir gérismem olursa,
yetkili saticilarin taleplerini iletecegim.
Sizin de 6zel gériismemizde s6zlini
ettiginiz otomobiller tizerindeki vergi
yukuniin, Turk otomotiv sektori icin bir
sorun oldugunu dile getirecegim.

Prof. Dr. Winfried Vahland: Peki, ben
sizlere bir soru sormak isterim. Turkiye
pazarinda yerli marka ve ithal otomobile
yetkili saticilar nasil bakiyor?

Vedat inciroglu: Yerli Giretim otomobil
ile ithal otomobiller kendi icerisinde
avantaj ve dezavantajlar olusturuyor.
Yerli otomobiller cok cabuk aksiyon
alabiliyorlar. Ornegin agirlikla ilgili

bir vergi degisikligi oluyor, hemen o
agirlikla ilgili otomobil iretimi yapiliyor.
Sonucta biz yetkili saticilar olarak pazara
yonelik daha dinamik otomobilleri
Onemsiyoruz. Biz yetkili saticilar

olarak Skoda'nin markasal degeri ;
hep verecegini distiniiyoruz. Yetkili
saticl mutlu oldugu siirece, marka da
distribUtor tarafindan iyi yonetildiginde,
basari her zaman 6niimuzde olabilir.

Prof. Dr. Winfried Vahland: i
Derneginizde kag adet Skoda yetkili b4
saticisi var? ]"1

Vedat inciroglu: Skoda'nin sekiz yetkili :
saticist OYDER'e Uyedir. Yetkili saticilar i
derneklerini koruma adina, liye olsunlar.

Bu konuda Skoda bayilerine tavsiyede

bulunmanizi rica ediyoruz.

Prof. Dr. Winfried Vahland: Tiirkiye'de
yetkili saticilarimiz ile bir araya
geldigimizde, derneginize lye
olmalarini tavsiye edecegim. Tirkiye'de
yetkili saticilarin nasil gelistigini
izliyorum. Yetkili saticilar kendi
icerisinde bir basari éykisd tasiyor.
Birlikte bu basarilara gelecekte de yeni
imzalar atacagimiza inaniyorum.

Vedat inciroglu: Sayin Vahland,

karsilikh gériismemiz icin size, OYDER
Yonetim Kurulu ve lyeleri ayrica Otoban
Dergisi okurlari icin de tesekkirlerimi
sunuyorum. < <<
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Bakan'dan otomotiv
devlerine davet...

9 Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakani Ergiin, "Volkswagen ve Skoda
grubunun Tiirkiye'de iiretime dayali bir yatirim gerceklestirmeleri
konusunda daha hizliadimlar atmasini bekliyoruz" dedi.

akan Ergiin, Volkswagen Grubunun

Turkiye'de en ¢ok satis yapan
gruplardan biri olmasina ragmen,
Turkiye'de herhangi bir Gretim
yatiriminin olmadigini hatirlatti.

Ergiin, Volkswagen ve Skoda grubunun
Turkiye'de Uretime dayali bir yatirim
gerceklestirmeleri konusunda daha hizli
adimlar atmasi yoniuinde beklentilerini
dile getirerek, Skoda grubunun bu
konudaki calismalari hakkinda bilgi ald.

Turkiye'nin su an 1,5 milyon adet arag
Uretim kapasitesinin oldugunu ve yillik
1,2 milyon adet ara¢ Uretimi ile yoluna
devam ettigini animsatan Ergiin, yakin
plandaki hedeflerin 4 milyon adet
Uretim gerceklestirebilecek bir yapi
oldugunu kaydetti.

Tiirkiye tiim diinyaya acilan bir kapi

Ergiin, Tirkiye'de otomotiv i¢ pazarinin
hizla blyildigune isaret ederek,
Turkiyede otomobil sahipliginin diinya
ortalamalarinin altinda seyrettigini, 10

38 | 0TOBAN kasiv 2012

2 Bilim, Sanayi ve Teknoloji
Bakani Nihat Ergiin, istanbul
Autoshow icin Tiirkiye'de
bulunan Skoda Yonetim Kurulu
Baskani Winfried Vahland ile
goriistii, Vahland ile Skoda'nin
Turkiye otomotiv pazar
hedefleri konusunda kisa bir
toplanti gerceklestirdi.

yil icerisinde yillik 2 milyon adet i¢ satis
hedeflendigini, bu hedefe ulasabilmek
icin de, yeni yatirim ve yeni modellere
ihtiyac duyuldugunu kaydetti.

Avrupa'da Glimrik Birligi Anlasmasi'nin
imzalanmasina ragmen, baz tlkelerin
ancak 10 bin kamyon mal gegirmeye
izin verdigine, dahasi isadamlarinin vize
konusunda sikintilar yasadigina isaret
eden Erglin, "Turkiye'de Uretilen araglar
sadece i¢ pazarda satilmiyor. Yuizde 75'i
ihrag ediliyor. Konumu itibari ile Glkemiz

dis piyasalara agilma konusunda
biiyiik avantajlara sahip. ic piyasada
satilan araglarin da tamami Tirkiye'de
Uretilmiyor. Bu araglarin yiizde 75'i ithal
ediliyor" dedi.

Erglin, tiiketicinin kalitesiz, ucuz araclar
pesinde olmadigini, kaliteli araclar
arzuladigini ve Turkiye'deki otomobil
satinalma arzusunun her glin arttigini
kaydedetti.

Turkiye'de gerceklestirilecek yatirnnmin,
sadece i¢ piyasada satilmayacagini
vurgulayan Ergilin, otomotiv firmalari
icin Turkiye'nin tim diinyaya acilan kapi
niteliginde olacagini dile getirdi.

Tiirkiye heyecan verici...

Skoda Yonetim Kurulu Baskani Winfried
Vahland ise Turkiye'nin, sahip oldugu
potansiyel sayesinde diinyanin en
onemli pazarlarindan birisi oldugunu,
hicbir otomobil Ureticisinin Tiirkiye'yi
gormemezlik edemeyecegini belirtti.

Vahland, Volkswagen grubunun
diinyanin en biyiik otomotiv
gruplarindan biri oldugunu ifade
ederek, diinya ¢apinda toplam 550

bin personel istihdaminin saglandigini
kaydetti. Skoda markasi olarak, 2012
yilinda Tirkiye pazarinda 10 bin adetten
fazla satis gerceklestirdiklerine isaret
eden Vahland, oncelikli hedeflerinin
bu rakami 5 yil icinde 20 bin adet
seviyelerine ¢ikarmak ve istihdami da
ayni sekilde artirmak oldugunu anlatti.

Tiirkiye komsu pazarlara acilmak icin
onemli bir role sahip

Vahland, Turkiye'de gercek bir

yatirim igin istekli olduklarini dile
getirerek, yatinm yapmak icin yeterli
altyapinin olmasi, belirli bir piyasa
hacminin olusmasinin gerekliligini
vurguladi. Turkiye'nin 2 milyon adetlik
ic pazar satis hedefinin kendilerini
heyecanlandirdigini anlatan

Vahland, piyasanin hassas bir sekilde
yonlendirilmesi gerektigini aktardi. < <<

> RO

iy
s A

Al - T

I Y
[PrS,



YENIi FIATLINEA
TOM AILENIN FAVORISI!

Tirkiye'nin en cok tercih edilen aile otomobili Linea, yenilenen tasarimi ve
hayranlk uyandiran ézellikleriyle simdi tim ailenin favorisi.

Yeni gbzalici dis tasanm 1 Yeni 6n konsol ve gbstergele!
Multijet dizel motorlar | Cift bélgeli otomatik klima

FIAT'LA HAYATY
@@mg Cafin Markazi: 444 22 55

OLUN_Dﬂ

weavwfinl.c




FUAR: ISTANBUL AUTO SHOW 2012 »*

Alfa Romeo’'dan kiiciik ve
gosterisli modeller

Son dénemde uluslararasi pazarlarda satisa sundugu Alfa
Romeo Giulietta ve MiTo modelleriyle ataga kalkmaya baslayan
ve gelecek 2 sene icinde bircok yeni modeli pespese tanitmaya
hazirlanan Alfa Romeo’'nun 4C GTA adini tasiyan konsept
otomobili, Istanbul’da otomobil severlerin karsisina cikt. < <<

Audi‘den “Teknoloji ile
bir adim onde”...

Audi'nin Fuar'da sergiledigi modellerin basinda, Fuar'la

birlikte Turkiye'de satisa sunulan yeni A3 geliyor. Liks sinifin
niteliklerini, Gst dlizey kompakt otomobillerin segmentine
tastyan yeni Audi A3 Turkiye'de ilk planda 1,4 TFSI, 1,6 TDI ve 1,2
TFSI motor secenekleriyle satisa sunulacak. U¢ kapili otomobil,
aktarma organlarinda, mobil bilgi-eglence ve siirlicti destek
sistemlerinde toplu sekilde pek ¢cok teknolojiyi barindiriyor. < <<
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an Otomotiv, bu sene 14. Uluslararasi Otomobil Fuari

odel ve teknolojik yenilikle hazirlandi. 1,170 m? taban alani

andi, Almanya'dan gelen en son stand konseptinde insa edildi. Bey-
ongre Merkezi'nde 8. Salonda 19 otomobilin sergilendigi BMW stan-

da satis sonrasi sergi alani, Borusan Otomotiv finansman markasi olan Pre-

a

e en uygun 6deme kosullarini ziyaretcilere sunarken otomobilini takasa ver-

veya garantili ikinci el otomobiller ile ilgilenen ziyaretcilere Premium Selection
destek verdi. ««¢

Auto Show 2012'nin en pahallisi Bugatti Veyron 16.4 Grand Sport

Merkezi ve mevcut tek fabrikasi Bugatti Genel Miidiirii Gino Bottaro,
Fransa Molsheim'da bulunan Bugatti Dogus Otomotiv'in Tlrkiye'de otomotiv
Automobiles SAS sirketi adina Turkiye sektdriine deger zinciri kavramini
genelinde tanitim, pazarlama ve satis getirerek genis yelpazede (iriin ve
aracihgi faaliyetlerinde bulunan Dogus hizmet sundugunun altini cizerek,

Otomotiv, istanbul Autosohow’da
anahtar teslim fiyati 4.3 milyon Euro
olan Bugatti Veyron 16.4 Grand Sport’u
Turkiye'deki ltks ve prestijli stiper spor
otomobil severlerin ilgisine sundu.

“Bugatti ilerici teknolojileri ile otomotiv
diinyasinin geldigi en Ust seviyeyi temsil
ediyor. Biz de Dogus Otomotiv olarak
Turkiye'de Bugatti markasi gibi Gstiin

bir markanin tanitim, pazarlama ve satis
faaliyetlerini gerceklestirmekten gurur
duyuyoruz. 2007 senesinde Bugatti

ile yaptgimiz anlasma sonrasinda
Bugatti'nin temsil edildigi 20. Glke
olduk. Bizlere duyduklari gliven icin
sizlerin de huzunda bir kez daha
kendilerine tesekkir etmek istiyorum.”
aciklamasini yapti. < <<

istanbul Autosohow diizenlenen
Bugatti basin toplantisinda konuyla ilgili
goruslerini agiklayan Dogus Otomotiv
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Ford Otosan Genel Miidiirii Haydar Yenigiin:

"2 yil icerisinde, 15 yeni kiiresel modelimiz
Avrupa pazarinda olacak”

ord Otosan’in, istanbul Autoshow
2012 Fuari'nda sergiledigi 5
yeni modeli Yeni B-Max, Yeni Fiesta,
Yeni Kuga, Yeni Tourneo Custom ve
Yeni Mondeo akilli teknolojileriyle
ziyaretgilerin ilgi odagi oldu. Ford
Otosan Genel Mudiiri Haydar Yenigtin,
“Oniimiizdeki 2 yil icerisinde, 15
yeni global Ford modelimizi Avrupa
pazarinda satisa sunmus olacagiz” dedi.

istanbul Autoshow 2012 Fuari’nda Ford,
5 yeni modelle tiiketicilerin karsisina
¢iktl. Fuarda sergiledigi yeni araglarla
Ford, inovatif ve sinif lideri teknolojilerin
yani sira ¢ekici tasarim ve yeni motor
teknolojileriyle donatilan binek ve ticari
araclarinda bugline kadarki en genis
Urtin portfoytine ulasacak.

Haydar Yenigiin: “Genis iiriin portfoyii
ile liderligimizi pekistirecegiz”

Ford Otosan Genel Muduri Haydar
Yeniguin, fuarin acilis gliniinde yapilan
basin toplantisinda sunlari soyledi:
“2012 yilinda One Ford stratejisini

‘Go Further’ marka soylemi ile bir
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adim ileriye tasidik. Bu sdylem ile
teknoloji ve rlin gelistirme alanlarinda
¢itayi yukselterek musterilerimizin
yasantilarina deger katmayi hedefledik.
inovatif ve sinif lideri teknolojilerin

yani sira ¢ekici tasarim ve yeni motor
teknolojileriyle donatilan binek ve ticari
aracglarimizla buguine kadarki en genis
Urtn portfoyline ulasarak Turkiye'deki
toplam pazar liderligimizi daha da
pekistirecegiz. 10 yildir araliksiz siiren
liderligimizi, icinde bulundugumuz yilda
da surdurerek 11'inci liderlige dogru
emin adimlarla ilerliyoruz”

“Giivenilir iiriinler yaratma

misyonuyla calisiyoruz”

One Ford Tek Ford stratejisi 1siginda
mdusterilere hak ettikleri kaliteli,
cevreci, fonksiyonel ve givenli
artinleri sunabilmek igin calistiklarini

ve calismaya da devam edeceklerini

belirten Yenigiin “Ford Urlnlerini tercih
eden herkes icin ve sevdikleri igin,
glivenebilecekleri Griinler yaratmayi
¢ok dnemsiyoruz. Teknoloji ve trlin
gelistirme anlaminda sundugumuz
yeniliklerin basinda ¢evreci
yaklagimimizi ortaya koyan ‘2012 Yilin
Motoru’ 6dilli 1.0 litrelik EcoBoost
benzinli motoru geliyor. Hali hazirda
Focus ve B-MAX modellerinde sunulan
1.0 EcoBoost motor, 2013 yiliitibari ile
Yeni Fiesta, C-MAX ve daha ileri tarihte
Yeni Mondeo'da da siparis edilebilecek.
Bildiginiz gibi bu fuarda sergiledigimiz
B-MAX ve Tourneo Custom
modellerini Turkiye'de satisa sunduk.
Autoshow 2012 Fuari'nda ilk kez Tiirk
otomobilseverlerle bulusturdugumuz
Yeni Fiesta ve Yeni Kuga modellerimizi
2013 yihnin ilk ceyreginde satisa
sunmayi planliyoruz!” dedi.

Turk tiketicisini SYNC adl arag igi
iletisim sistemiyle tanistiracak olan Ford,
ayrica 2013 yilindan itibaren tiim yeni
modellerde navigasyon sistemini de
sunuyor olacak. ilk kez Fiesta modeliyle
Turk otomobilseverlerle bulusan
MyKey'e ilave olarak artik Ford'un
gelismis arac ici iletisim sistemi SYNC de
2013 yilinda satisa sunulacak tim yeni
modellerde tercih edilebilecek. < <<




Chevrolet
Trax’in
Turkiye
lansmani
Autoshow’da
yapildi

hevrolet, 5ntimuzdeki yil Turkiye'de
pazara sunacagi kiiciik SUV modeli
Trax'in Tiirkiye lansmanini istanbul
Autoshow 2012'de gerceklestirdi. Kasim
ayinda pazara sunulacak Yeni Cruze
SW ve yenilenen Cruze ailesinin HB ve
Sedan versiyonlari, yenilenen tasarimi
ile 2013 yilinin basinda pazara sunulacak
yeni Spark, pazarda yakaladigi
basarilariyla adindan bahsettiren Aveo,
Yilin Otomobili Volt, ikonik tasarimli yilin

tasarim 6duliine sahip Camaro ve yeni
interaktif bilgi eglence sistemi MyLink®
ile Chevrolet, yeniliklerini ziyaretcilerinin

Chevrolet’nin sundugu sik SUV araclar
arasindaki yerini aliyor. Uzunlugu 4.248
mm ve dingil mesafesi 2.555 mm olan

begenisine sunuldu.

Chevrolet, 77 sene 6nce satisa sundugu

Suburban Carryall ile baslayan SUV

gelenegindeki iddiasini Yeni Chevrolet

Trax ile artinyor. Hizla blyuyen kiictik
SUV segmentindeki Yeni Chevrolet
modeli olacak olan Trax, basarisini
kanitlamis Captiva ile birlikte

Chevrolet'nin yeni, kiicik ve sportif
SUV modelinin gugli gévde hatlari,
aracin cevikligini ve hareketliligini
ortaya ¢ikariyor. Kolayca goze ¢arpan 6n
1zgarasinin alt ile st kismini birbirinden
ayiran papyon seklindeki Chevrolet
logosu sayesinde Trax'in Chevrolet
ailesinin bir Giyesi oldugu hemen
anlasihyor.

Chevrolet Avrupa Baskani
Susan Docherty:

“24 saat pazar
gozliiyoruz!”

Chevrolet Avrupa Baskani Susan
Docherty, Tiirkiye'de bu yil pazar
daralmasina karsilik biiyiimeye devam
ettiklerini s6yledi. Docherty, yeni yatirnm
konusunda tilkelerdeki degisimleri 24
saat takip eden bir ekipleri oldugunu ve

radarlarinda Tiirkiye'nin de éne ciktigini
dile getirdi.

GM'in en bliyiik markasi olan Chevrolet,
son 5 yilda li¢ kat bliylidiigii Tiirkiye'yi
Avrupa'da altinci biiylik (lke ilan etti.
Yilin ilk 9 ayinda 14 binin lizerinde
muisteriye ulasarak binek otomobil
satislarinda ylizde 3.8 pazar payi
yakalayan marka tiim 32 Avrupa
tlkesi icinde bayi basina en fazla araci
Tiirkiye'de gerceklestirdi. Bu basarilari
dikkatle takip ettiklerini belirten
Docherty, Tiirkiye'de satislarinin 9 ay
sonunda ylizde 3 daralmis olmasina
karsin pazar paylarini artirdiklarina
dikkat cekti. "ABD, Kanada ve Kore'de
lretim yapiyoruz. Rusya bize her tiirlii
destegi saglayinca yatinm karari
aldik ve oradaki tiretimimizi artirarak
stirddiriiyoruz” diyen Susan Docherty
“Tiirkiye'de de bir seyler olabilirama
sartlarin Rusya'daki kadar cazip olmasi
gerekir" agiklamasini yapti.

Yeni Chevrolet Trax, bes kisinin konforlu
bir sekilde oturabilecegi bir i¢ alana
sahip. Hem aile, hem de bireysel
yasam tarzina uygun siirlis dinamikleri
sunan Trax, SUV 6zelliklerini de iginde
barindinyor. Toplam sekiz oturma
kombinasyonunun tercih edilebildigi
Yeni Chevrolet Trax'da, 60/40 oraninda
katlanabilen arka koltuklarin yani sira,
tam katlanabilir bir 6n yolcu koltuguna
da sahip olmasi, Trax'in segmentindeki
araclara kiyasla daha esnek ve pratik
olmasini sagliyor. < <<
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Citroen Genel Miidiirii Frederic Banzet:

"C-Elysée icin Turkiye bir kilit iilke™

» Citroén Genel Miidiirii
Frederic Banzet, C-Elysée
icin "Turkiye bir kilit lilke ve
tek basina diinyada C Elysée
satislarinin yiizde 30'unu
temsil edecek" dedi.

tomotiv sektoriinde “Créative

Technologie”imzasi ile ilerleyen
CITROEN; otomobil sektdriniin
kalbinin attigi ve bu yil 14’lincisi
diizenlenen Uluslararasi istanbul
Otomobil Fuari'nda yeni modelleri ve
surprizleri ile yerini aliyor. Citroén’in
birbirinden 6zel modelleri, fuarin
basina 6zel acilis glintinde Citroén
Genel Midurl Frederic Banzet'in ve
Citroén Turkiye Genel Mudyirli Bahattin
Tatoglu 'nun da hazir bulundugu stantta
otomobilseverlerle bulustu.

2012 yilinin ilk 9 ayinda carpici bir

satis basarisi elde eden Citroén, yeni
doénemde lokomotif rollinii Ustlenecek
olan modeli C-Elysée lasmanini istanbul
Auto Show Fuari'nda gerceklestirdi.

Lansmanda konusan Citroén Genel
MUdUrG Frederic Banzet ; “Citroén
markasi icin oldukga énemli bir glin
yasiyoruz ve bugiin Turkiye'de CITROEN
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C-Elysée’'nin lansmanini yapiyoruz

Bu arac ile pazardaki satislarimizi
hizlandiracagiz. C-Elysée icin Turkiye bir
kilit tlke ve tek basina diinyada C Elysée
satislarinin %30'unu temsil edecek.

Glnumizde Citroén satislarinin tgte
biri Avrupa disina yapilyor. Citroén

.

CITROEN CALYSEE

olarak 2020'den 6nce satiglarimizin
%50'sinin Avrupa disina olmasini
bekliyoruz. Ornegin; 2012 yazindan
itibaren Cin'de, DS serisini sattigimiz 2.
ortak yapiyi baslattik, Latin Amerika'da
ise iki kilit lansman ile satis hacimlerimiz
hedefine ulasmis olacak, Ve son olarak
Rusya'da ise satislarimiz mevcut ulke
pazarindan daha fazla bir artis sergiliyor.
Madem uluslar arasi performanslardan
bahsediyoruz, Tirkiye'de markamizin
performansinin altini bir kez daha
¢izmek istiyorum. Dlsus olan bir
pazarda bizim hacimlerimizin artista
olusuna dikkat cekmek isterim. 2009
yilindan itibaren Citroén Nemo ve

en fazla satilan C4 modeli sayesinde
hacimlerimizi ikiye katladik. Bu yolda
ilerlemek ve 6zellikle uluslar arasi
gelisimimizi arttirmak icin kozlarimiz
mevcut. Bu konuda DS serisi ve C

serisi bizim en buyk kozlarimiz. Diger
yandan Turkiye'de gelecek ilkbaharda
satilacak olan DS3 Cabrio’yu halka ilk
goriinmesinden bir ay sonra burada size
tanitmaktan buyuk keyif duyuyorum"
dedi. < <<
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Honda Tiirkiye CEO’su Hideto Yamasaki:
"Honda’'nin Giicii Autoshow 2012'de ™

9 Honda, Paris Motorshow
fuarinda goriiciiye cikardigi
yeni Civic Hatchback
Dizel’i Turkiye’deise ilk

kez Autoshow’da otomobil
severlerle bulusturdu.

H onda’nin fuar kapsaminda
sergiledigi diger yeni modeli CR-V
ise kalitesi, kullanisliligi ve zarafetiyle
yine Paris Motorshow’'dan sonra
Turkiye'deki musterilerin begenisine
sunuldu.

Her iki modelde de yer alacak yeni dizel
motor, ‘Earth Dreams Technology’adi
altinda Avrupa'da kullanilacak motor
serisinin ilk Grlind olarak karsimiza
¢ikt. Motorun silindir blogu ve silindir
kapaginda yliksek dayanikl yeni bir
malzemenin kullanilmasi, Honda’ya
diinyanin en hafif 1.6 litre dizel
motorunu Uretme olanagdi sagliyor.

Fuarda diizenlenen basin toplantisinda
konusan Honda Turkiye CEO’su Hideto
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Yamasaki “Kurulusundan bu yana
Honda, teknolojiyi kullanarak insanlarin
yasamini daha kolay ve keyifli hale
getirme amaciyla misterilerine cesitli
Urlnler sunuyor. Hatirlayacaginiz lizere,
yasanan dodal afetlere ragmen, Honda
gectigimiz mali yilda dlinya capinda

23.9 milyondan fazla musteriye ulasti
ve onlarin mutluluklarini paylasti. 2016
mali yilinda ise 25 milyon motosiklet, 8
milyon gti¢ trlind ve 6 milyon otomobil
musterisi olmak Uzere diinya ¢apinda
39 milyondan fazla yeni misterinin
ihtiyaclarini karsilamayi hedefliyoruz”
dedi.

Yamasaki ayrica “Cocuklarimiz icin

Mavi bir Gokyuzi" sloganiyla gelecek
nesillere glizel bir diinya birakmak
istediklerini belirterek sézlerine

sOyle devam etti: “Bu felsefemizin bir
gostergesi olarak da bugtin Turkiye'deki
dordincli ECO modelimiz Yeni Civic
Hatchback Diesel'i sunmanin gururunu
yaslyoruz. 1.6 litrelik i-DTEC dizel motor
bulunan modelimizi gelecek baharda
Turkiye'de satisa sunacagiz. Gelecek
yilin sonunda bu yeni dizel motor

ile donatilmis yeni CR-V modelimizi
piyasaya sunarak ECO serimizi daha

da gelistirecegiz. Ancak CR-V'nin dizel
versiyonundan once gelecek baharda
mudsterilerimize 2.0L benzinli yeni CR-V
modelini satin alma firsati sunacagiz”
dedi. < <<




Kia'dan Tiirk tiiketicisiyle ilk kez
bulusan 2 farkli model

9 Kia’nin Autoshow
Fuarrndaki en onemli siiprizi
ise linlii Top Model Irina Shayk
oldu. Diinyanin en giizel
kadinlarindan biri olarak
kabul edilen Irina Shayk, Kia
standinda yeni Kia pro_cee’d
modelini tanitti.

Kia, yenilenen Kia cee'd ailesinin en
son Uyesi olan 3 kapil pro_cee'd
modelini ilk kez gectigimiz Eylul ayinda
gerceklestirilen Uluslararasi Paris
Otomobil Fuari'nda sergiledi. Bundan
yaklasik 2 ay sonra ¢ekici pro_cee'd
simdi de Tiirk otomobil severlerin
begenisine sunuluyor.

2013 yihnin ilk ceyreginde Avrupa ile
ayni zamanda Ulkemizde de satisa
sunulacak olan Kia pro_cee'd, kardesi

5 kap1 hatcback modelinin gelistirilen
tim ozelliklerine sahip olmakla birlikte,
kendi genetik 6zelliklerini bir sonucu
olarak son derece sportif bir goriniim
sergiliyor.

Yeni pro_cee'd, bes kapili cee'd ve cee'd
Sportswagon modelleri ile ayni motor
ve sanziman seceneklerini sunuyor. 1.4
It. 90 ps ve 1.6 It. 110 veya 128 ps olmak
Uzere iki dizel motor, 1.4 It. 100 ps ve 1.6
It. 135 ps olmak lizere iki benzinli motor

secenegine sahip olan yeni pro_ceed’in
Ulkemizde hangi motor secenegi ile
gelecegi kesinlik kazanmadi.

Makyajli Kia Sorento...

Kia Sorento, yenilen gévde tasarimi,
daha da iyilestirilen yakit tasarrufu, daha
distuk emisyon seviyeleri ve gelistirilmis
glivenlik 6zellikleri gibi pek cok Gnemli
degisiklige sahip.

Makyajli Sorento'ya gliclii yapisini,
premium kalitesini ve gelistirilen
ozelliklerini yansitan taze bir gériniim
kazandirmak icin Kia'nin tasarim ekibi,

yukseltilen aracin 6n ve arka tasarimini
yeniden sekillendirdi. Kia tasarimcilari,
on ve arka tamponlari, 6n 1zgara ve
farlar tamamen yeniledi ve yeni bir
bagaj kapag: gelistirdi. Aracin icinde

de 6nemli iyislestirmeler yapildi. ilave
premium secenekler arasinda elektrikli,
isitmali ve havalandirmali 6n koltuklar,
1sitmali ikinci sira koltuk yastiklari,
Bluetooth® hands-free sistemi, glines
1sinlarini yansitan solar camlar ve
Uclinci koltuk sirasi icin bagimsiz klima,
radar tabanli BSD (kor nokta tespiti)
sistemi, 6n camin Uzerindeki kameray!
kullanan LDWS (seritten ayrilma uyari
sistemi) sistemi ve otomatik olarak
paralel park etme islemini kontrol etmek
icin ultrasonik sensorlere sahip olan
SPAS (akill park destek sistemi) sistemi
bulunuyor.<<«<
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Mercedes'e
A serisi
bereketi

M ercedes Benz Pazarlama ve Satis
Muduri Ster Saliin, fuarda yeni
A Serisi'ne olan ilginin ayni zamanda
gelecek yildan itibaren kendilerini
Turkiye'de bu segmentin liderligine
taslyacagini iddia ediyor.

Sultin yeni A Serisi'nin kompakt
premium segmentte rekabet icinde
olduklari Audi ve BMW'nin oniline
gecerek gelecek yildan itibaren
pazarin lideri olacagdini sdyledi. Bu
yilki satis rakamlarinin ‘alabildikleri’
kadar oldugunu dile getiren Silln, bu
rakaminsa yaklasik 800 adet oldugunu
belirtti.

Mercedes Benz Tiirkiye Otomobil
PazarlamaMudri Sukrii Bekdikhan
ise satisa sunulan yeni A Serisi'nin

kolay ulasilabilir hissi uyandirdigini

ve bu ozellligiyle sergilenmeye
baslandigi 8 Ekim tarihinden bu yana
showroom'’lardaki ziyaretgci trafigini 4'e
hatta bazi bolgelerde 5'e katladigini dile
getirdi.

OTV kacag artiriyor

Mercedes Benz Pazarlama ve
SatisMadrd Ster Slin 2.0 litre Gsta
araclara konan OTV nin bu segmentte

satilan araglarin toplam satislar
icindeki payini yiizde 2'den, binde 79'a
distrdiguni belirtti. SGlin, resmi
ithalatgilarin satislan distiga halde,
Ozel ithalatgi galerilerin 6niindeki

IUks arag¢ bollugunun ise dikkat cekici
oldugunu belirterek, vergisi cok ytiksek
her Griinde oldugu gibi liiks aracta da
yasal olmayan yollara basvurulduguna
dikkat cekti. <<«

ilham veren modellerini sergiledi

Infiniti standinin yildizy, yiizii yenilenen Infiniti FX oldu.

Infiniti’nin konsept modeli Essence’dan ilham alinarak tasarlanan

yeni FX, yenilenen 1zgara ve 6n tampon boliimii ile carpici bir

gorinim sergiliyor.

UTUBH“ KASIM 2012

Spor otomobil ile SUV'un milkemmel
birlesimi olarak tanimlanan Infiniti’nin
ikonik modeli FX yenilenen gorintisi
ile Infiniti DNA'sini Ust dlizeye tasiyor.
Avrupa’nin en ¢ok tercih edilen

Infiniti modeli olan FX'de yapilan
degisiklikler belirgin fark yaratiyor. On
tamponunda, 6n i1zgara tasariminda,
jant ve renk seceneklerinde yapilan
yenilikler FX'i daha etkileyici bir siluete
sokuyor. Yeni FX'in heyecan veren
performansi, taviz vermeyen yol
tutusu, Ust duzey guivenlik 6zellikleri
ve donanim secenekleri degismiyor.
Yeni FX'de cift kollu tasarlanmis

20 ing jant ile GT ve GT Premium
donanimlarda sportif karakter 6n
plana cikiyor. <<



Nissan Tiirkiye Genel Miidiir Yardimcisi ilkim Sancaktaroglu:

"Performansimizi son 3 yilda
2 katina cikarmis olacagiz”

issan Turkiye, Autoshow 2012'de
Juke Nismo modelinin Turkiye
lansmanini gerceklestirdi. Tlrkiye'de

satisa sundugu 6 modelini ve modellerin

versiyonlarini fuarda sergiledi.

Yeni model ve versiyonlarini basin
toplantisi ile tanitan Nissan Turkiye
ayrica bir degerlendirme toplantisi da
gerceklestirdi. Nissan Turkiye Genel
Mudiir Yardimaisi ilkim Sancaktaroglu
ve Nissan Turkiye Pazarlama Mudurt
Mehmet Akin sozculiglinde
gerceklesen basin toplantisinda
sektor ve marka degerlendirmesi
yapildi. Degerlendirmeyi yapan ilkim
Sancaktaroglu éncelikle sektoru

ele alarak, yilsonu satis sonuglari
ongorilerinin 760 bin oldugunu,
2012 pazarinin 2011e gore ylizde 12
gerilemis olacagini ancak Avrupa'daki
daralma ile karsilastinldiginda
Turkiye'nin daha iyi bir performans
sergiledigini belirtti. Mevcut gelismeler
ve kosullar ile 2013 yili pazar
tahminlerinin belirsizligini korudugunu
soyleyen Sancaktaroglu, Nissan
markasindaki gelismeleri de aktardi.

Nissan Turkiye olarak son yillarda
gosterilen performans ile Turkiye'nin
Nissan icin daha stratejik hale geldigini
belirten ilkim Sancaktaroglu sézlerine
soyle devam etti; “Bildiginiz tizere,
Nissan Avrupa'da 26 model ile rekabet

ederken, biz Tirkiye'de ancak 7 model
ile rekabet edebiliyoruz. Tirkiye'de
binek ve hafif ticari dahil toplam pazarin
yuzde 20'sine hitap ediyoruz. Tim bu
kisith imkanlara ragmen son yillarda
onemli bir performans gostererek 2012
icin hedefledigimiz toplamda ylizde
2,65, binekte ise ylizde 3,7 pazar payi

ile performansimizi son 3 yilda 2 katina
¢ikarmis olacagiz”

Nissan Turkiye'nin, son dort yildir arka
arkaya pazardan daha fazla buytyerek
binek ara¢ pazarinin en ¢ok satan 10
markasindan biri oldugunu belirten
ilkim Sancaktaroglu ayrica, “Nissan
icerisinde Avrupa'da en ¢ok arag satan
7'inci pazar olurken, bagimsiz pazarlarda
ise artik 1'inci siradayiz. Yilin son iki
ayinda da kampanyalarimiza devam
edecegiz. Ozellikle Autoshow'a dzel
OTV farki kampanyamizi ve 0 faizli kredi
kampanyamizi devam ettiriyoruz. Biz
ayagimizi gazdan ¢cekmek istemiyoruz.
Nissan'in Yenilik ve Heyecan Konseptini

hayata gecirdigimiz 2012 yilini dnemli
bir basari ile kapatmak istiyoruz. Bunun
icin de Fuara 6zel OTV farki almayacagiz,
Ustelik ylizde 0'dan baglayan kredi
secenekleriile de tiiketicilerin ahmlarini
kolaylastirmak istiyoruz” seklinde
konustu.« <<
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Peugeot biiyiime atagina
Turkiye'den basliyor

9 Yeni Peugeot 301’in diinya
promiyeri vesilesiile Peugeot
Uluslararasi Genel Miidiiru
Maxime Picat ve Peugeot
Uluslararasi Uriin Direktorii
Xavier Peugeot, Peugeot
standinda diizenlenen basin
toplantisina katildi.
P eugeot, istanbul Auto Show

2012 kapsaminda Uriin gaminin
tamamini tanitma imkani buldu.
Peugeot standinda 308, 3008, 5008, 508,

508 SW ve Yeni Partner Tepee modelleri
sergilendi.

istanbul Auto Show 2012'nin
ziyaretgileri, Peugeot standinda yeni
RCZ ile tanistilar. Yeni RCZ'de, yenilenmis
benzersiz bir 6n yiiz bulunuyor. Bu

on yliziin daha belirgin olan sportif
karakteri, kasli arka yiiziin glicu ¢ift
bombeli tavan ile uyum iginde.

<

Volkswagen Binek Arac’tan Avrupa Promiyeri

Bir otomobilde aranan her sey
Yeni Golf’te var

974 yilinda pazara sunulmasiyla birlikte yeni
bir sinifin olusmasini saglayan ve bugline .l
kadar 30 milyon adede yakin bir satis rakamina=== o~
ulasan Golf modelinin yedinci nesli Kasim ayi
ortasindan itibaren biri dizel olmak tizere dort
farkli motor secenegdiyle satisa sunuluyor.

Volkswagen'in MQB ‘Modular Transverse Matrix’
platformu Uzerinde yeniden tasarlanan Yeni Golf,
yeni multimedya sistemleri, standart sunulan
gelismis guivenlik ve siirlis destek sistemleri, yeni
ic ve dis tasarimiyla segmentinin standartlarini

yeniden belirliyor. <<
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Yeni Renault Fluence ve

Yeni Renault Symbol istanbul'da

9 Renault markasinin yeni
tasarim kimligini yansitan
modellerinin tanitimi, Renault
Tasarim Direktorii Laurens
Van den Acker ve Euromed

ve Afrika Bolge Baskani
Jean-Christophe Kugler’in
katiimiyla istanbul’da
gerceklestirildi.

0 Ekim'de Tirkiye'de satisa sunulan,

Renault’'nun yeni kimliginin ve
yeni tasarim anlayisinin ilk temsilcisi
olan Yeni Clio, istanbul Auto Show'da
otomobilseverlerle bulustu. Yeni Clio
bulyik begeni toplayan yeni tasariminin
yanisira, kisisellestirme imkani, yepyeni
teknolojik 6zellikler ile dikkat cekti.
Bu 6zelliklerinin yanisira, Yeni Clio
segmentinde giris seviyesindeki en
donanimli arag olma 6zelligi ile de 6ne
¢iktl. Yeni Clio'da Ustiin teknolojik bir
navigasyon ve multimedya sistemi
R-NAV ve araca entegre multimedya
tablet R-Link yer aliyor. Bu yeni tasarim
otomobil, Ust segmentelere yarasir,
“Sinifinin en iyisi” olan teknolojik
ekipman seviyesine sahip.

Renault Mais Genel Mid(irii ibrahim
Aybar “Renault olarak Tirkiye'de ilk kez

diinya promiyeri gerceklestirmenin
heyecani ve gururunu yasiyoruz.
Ustelik bir degil iki model i¢in, hem
de Turkiye'nin en ¢ok tercih edilen,
podyumdaki iki modeli! Yeni Fluence
ve Yeni Symbol istanbul Auto Show
vesilesiile ilk defa Turkiye'den
diinyaya tanitiliyor... Renault degisiyor!
Markamizin Tasarim Rénesansi’ni
yansitan, gegtigimiz ay satisa
sundugumuz ve tiketicinin blyuk ilgi
ve begenisini kazanan Yeni Clio’yu da
tiiketiciyle bulusturmanin coskusunu
yasiyoruz. Konsept model DeZir,

devrimsel nitelikteki yepyeni elektrik
motorlu arag teknolojisinin iki drnegi
Fluence Z.E. ve Twizy ayrica diger tim
yenilikler ayrica Renault standinda
surpriz showlar Istanbul Auto Show'da
otomobilseverlerin ilgisini cekecek...”
dedi.

Oyak-Renault Otomobil Fabrikalari’nin
Uretilen Yeni Renault Fluence, Ocak
2013'de Turkiye'de satisini takiben

55 farkli tlkede pazara sunulacak.

Joy, Touch, Icon olmak tizere 3 farkh
donanim seviyesi ile pazara sunulacak
olan Yeni Fluence Tiirkiye'de yeni model
yilrile birlikte Ocak 2013'te satisa
sunuluyor olacak. <<«
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Bayrakta{Otomotivjve

HizmetlerifAYSYGenel{Miidiir
Murati{Giiriinlii
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Bayraktar Otomotiv ve Servis
Hizmetleri A.S."den kisaca s6z edebilir
misiniz?

ayraktar Otomotiv; Turkiye'de
B Citroén, Subaru ve Infiniti
otomobil markalarinin
ve Yokohama lastiklerinin
distribtorligund tstlenmis olan
Bayraktar Grubu’nun farkli illerdeki
subeleriyle satis, satis sonrasl, servis,
yedek parca ve ikinci el hizmetleri
sunan perakende sirketidir. Bayraktar
Otomotiv'in, toplam 5 hizmet noktasi
bulunmaktadr. istanbul'da Istinye ve
Cekmekdy olmak izere, izmir, Ankara
ve Bursa'daki subelerinde, musteri
memnuniyeti ilkesi ile satis, satis sonrasi,
servis hizmetleri, yedek parca ve ikinci el
hizmetleri sunmaktadir.

Su anda toplamda bes lokasyonda
hizmet veriyoruz. Hedeflerimiz

arasinda altinci hizmet noktasini agmak
anlaminda bir hedefimiz de bulunuyor.
Otomotiv sektori degisen ve gelisen bir
sektor. Belki ontiimizdeki yillardaki yeni
konjoktdre gore yeni kararlar alarak yeni
yatirimlar yapabiliriz.

istanbul'da iki hizmet noktasi ile hizmet
veriyoruz. Sirketimiz 2008 yilinda

ilk perakende noktasi ile otomotiv
sektoriine adim atmisti. Bu anlamda
yeni bir organizasyonuz. 2010 yilindan
itibaren bu organizasyonu biyitme,
karari alarak buralara getirdik. Stratejik
olarak markalarimizin pazar paylarini
artirmak icin yola ¢iktik.

Yetkili saticilik sistemini hepimiz ¢cok
iyi biliyoruz. Ulkemizde sikintili bir
donemden geciyor. Dolayisiyla gegmis
donemde yapilmis olan yatirimlar
olmasa, bugtin sifirdan bir yatinmcinin
otomotiv sektdriine girmesi ¢cok

zor goziikiyor. Ama biz bir yandan

bu sikintilardan s6z ederken, 6te
yandan hala 'ben yetkili satici olmak
istiyorum' diyen bir cok yatirrmciya

da sahit oluyoruz. Bir yandan yetkili
saticilik sistemi, 'para kazanamiyoruz'
derken, 6te yandan distribitorlere
yetkili saticiik anlaminda bir ¢ok talep
geldigini de biliyoruz. Bu bir celiski gibi
dursa da, durumu iyi 6zetliyor.

Bayraktar Grubu neden perakende
alanmna yoneldi?

Bu ise baslarken infiniti ve Subaru icin
disindugimuz tesisleri, genele yayma
karari aldik. Bu Citroén markasinin ileriye
donik, yatinm planlamasinda olmasi
gereken bir durumdu. Clinkii markamiz
olgunluk dénemine yaklasarak
blylmesi gerekiyordu. Bu geldigimiz
noktayl, o glinlerde adim atarken
planlamaya baslamistik. Citroén'in Griin
gaminin yenileniyor olmasi, kurumsal
kimliginin degisiyor olmasi, pazar

ile olan entegrasyonunun artmasi, o
glinlerde konusulan konularin basinda
geliyordu. Bu durum daha sistematik bir
hale getirildi. Bu gelisim yetkili saticilik
cercevesinde yuritilmeseydi bu kadar
hizl bir ilerleme g&steremeyecegimiz
biliyorduk. Kendi isletmelerimizi
kurmak, hem pazari, hem yetkili

saticlyl anlama agisindan 6nemli

bir gosterge oldu. Bugiin bizim
Urettigimiz is faaliyetleri sonucunda,
distribGtorlerimiz, yaptigimiz isin
nerelere gidebilecedi konusunda bilgi
sahibi olmus oldu.

Temsilimizi daha dogru yerlere cekmis
olduk. Ozellikle biiyiik sehirlerde, yatirim
maliyetleri cok yiiksek. istanbul'da

sifirdan bir tesis yatirimi yapmak, arsa
fiyatlari anlaminda baktiginizda biyik
bir maliyet getiriyor. iyi bir temsil
yapmak istiyorum, iyi bir tesis yatirimi
yapmak istiyorum denildiginde, bunun
maliyetleri hakikaten sifirdan baslayan
bir yatinnmci icin ¢ok zor. Bu nedenle
biz, kendi markalarimizi tanidigimiz

ve bildigimizden bu slreci daha

hizl atlatabilecegimiz icin kendimiz
perakande alanina yoneldik. Sifirdan
bir yetkili satici olsaydik, o yetkili
saticinin buglin markalari algilamasi
ve su an bulundugumuz performansa
gelebilmesi kadar kolay olmayabilirdi.
Biz iceriden markalari taniyan ve bilen
ekip olarak bu ise yoneldik. Béyle bir
yatirim siireci icerisinde gorev aldik. Su
anda hedefledigimiz ve planladigimiz
gibi perakende satisinda ilerliyoruz.

Bundan sonrasi agisindan baktigimizda
ise pazarin getirdigi konjoktori gore
yatirim kararlari alinabilir. Ama kisa
vadede baktigimizda ileriye doniik bir
tane daha tesis yatirrmimiz olacak. Bunu
da istanbul'da planliyoruz.

O giinlerde 13 kisiyle basladigimiz
perakende satis hizmeti buglin 200
kisi asmis durumdadir. Artik yatinm
boyutumuz giin be glin biylimektedir.
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Yetkili saticiligin gelisimi icin neler
diisiiniiyorsunuz?

ileriye donuk baktigimizda, herkesin
de kabul ettigi gibi otomotiv sektori
Olcek olarak gelmesi gereken noktaya
heniiz ulagmadi. Daha da blyuyecegini
hepimiz elbette iyi biliyoruz. Daha

cok bliyime, daha ¢ok servis, satis
noktasl, insan kaynagina olan

ihtiyaci da beraberinde getirecek.
Bunlar bugiinden karsilayabilmek

ve yetisebilmek icin, ayni zamanda
markanin temsili agisindan da
baktigimizda bdylesine bir yatirima on
ayak olmak gerekiyor.

Bir yandan bunlari ifade ederken, 6te
yandan bdylesine yatirimlar yapabilmek
ise kolay bir is degil. Bizim bagli
oldugumuz grubumuz yaklasik yarim
asirdir otomotiv sektoriiniin icerisinde
yer aliyorlar. Bu agidan 'yetkili saticilik’
ne demek, 'distribitorlik" ne demek
gibi buralarda yasanan problemlerin
ne oldugu konusunda bilgi ve deneyim
sahibiler. Grubumugz, sektoriin hem
distributor, hem de yetkili satici
tarafinda bulunmak gibi bir tecriibeleri
var.

Bildiginiz gibi artik yetkili saticihk
kavrami da degisiyor. Eskiden 'bir kasa,
bir masa' olarak tarif edilen yetkili
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saticilik sistemi, bugiin ¢ok ciddi
organizasyonlara ihtiya¢ duyuyor. Artik
glinimizde is modelleri de degisiyor.

Peki, buradan hangi noktalara
ulasacagiz?

Artik bu noktadan daha fazla verim elde
edebilmeye dogru ilerleyecegiz. Bana
gore perakande isi, cok iyi istatistik ve
matematik bilgisi gerektiriyor. Bizler,
sabahleyin kalkip, rakam konusuyoruz,
aksam, rakamlarla isletmelerimizi
kapatiyoruz. Siirekli rakamlar, tablolar
Gizerinden neleri iyilestirebiliriz, nereleri
dizeltebiliriz konusuna bakiyoruz.

Biz yetkili saticilar 30 ginlik bir stirecte
alip, satiyoruz. Kampanyalarimiz,
faaliyetlerimizi 30 guinluk 6lcekle
degerlendiriyoruz. Ama biz aslinda daha
uzun soluklu bir is modeli icerisinde,
hareket ediyoruz. Distriblitor, her
zaman markayi temsilen stratejik
konumu koyuyor. Bu durum yetkili
saticilar icin cok dnemli olmali. O ekibin
dogru yoénlendirmesi, markanin dogru
Urunleri Uretiyor olmasi is neticilerini
cok farklilastiriyor. Distributor tarafindan
calisan ekiplerin performansi, yetkili
saticinin is sonuglarina iyi anlamda katki
yapiyor. Yetkili satici ve distributor iliskisi
cok dnemli. Distribiitor tarafinin yetkili
saticlya inanmis olmasi gerekiyor. Keza
ayni sekilde yetkili saticilik sisteminin

de distribiitore inanmasi gerekiyor.
Bunu basaranlar daha da iyi noktalara
dogru ilerliyor. Modeli boyle anlamak
gerekiyor, karsilikli glivene dayali bir

iliski olmasi dnemli. Her seye karsin bu
modelin ileriye dogru yirtyebilmesi
icin gliven konusunda mutabik olmak
gerekiyor.

Uretici ve distribiitériin pazarlama
stratejisiyle, yetkili saticilar olarak
musteriye dokunuyoruz. Bu agidan da
bu stratejileri iyi kavramak gerekiyor.

Bu giiven size gore nasil saglanir?

Oncelikle siki bir iletisim icerisinde
olmak gerekiyor. Kendimizden 6rnek
vermek gerekirse, sadece grup
sirketlerimizle degil, temsil ettigimiz
markanin diger yetkili saticilaryla da
cok iyi iliskilerimiz var. Clink{i sektoriin
oyuncusuyuz. Bunun yani sira yetkili
saticilarin da birbirleriyle olan iletisimleri
de ¢ok 6nemli. Herkes rekabeti sonuna
kadar yapabilir, ama etik ve saygiyi
elden birakmamak gerekiyor. Bu
yuzden bizim kusagimizin biraz daha
olgunlasma déneminde oldugunu
distiniiyorum. Artik yonetici profili de
degisiyor, hesap soran degil de hesabi
birlikte ortaya ¢ikaran bir profil var.
Patron jenerasyonunun yetistirmis
oldugu yeni kusak, iyi bir egitimle
islerinin baslarina geldiler. Bu degisim
sektdre olumlu olarak yansidi.

Yetkili saticilar olarak ne yapmaliyiz?

Bir baska acidan bakarsak, distribltor
ile ayni grup sirketi icerisinde olmak,
yaptigimiz isin nereye gittigini
algilamak agisindan 6nemlidir. Kar
marjlar azaliyor, rekabet arttikca,
pazar derinlestikce giderek daha da
azalacagini 6ngoruyoruz. Ama artik
yaptigimiz isin nasil daha verimli hale
getirilmesi 6nem kazanacak.

Artik bugn, yetkili saticinin
showroomunun kapisindan iceriye
giren musteri sayisi, bu musterinin
hangi Urlinle ilgilendigi, glin icerisinde
kac telefon geldigi, bu telefonun
hangi vasita ile acildigi, misterinin
hangi ilani gorerek yetkili saticlya
geldigine kadar artik istatistikler
tutuyor, analizler yapiyoruz. Bugiin
artik sektor oyunculari ve yetkili
saticilar buna odaklanmis durumdalar.
Artik yapilan her tirli misteri temasi,
yaptigimiz is icin cok dnemli firsat. Bu
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Yeni Amarok Otomatik, sinifinda tek.

Volkswagen Amarok, giicii zekayla bulusturuyor; 8 ileri otomatik vitesiyle bir ilke imza atyor.
Dahasi; 180 PS giictindeki BiTDI motoru ve siirekli 4 tekerlekten cekis sistemiyle konforlu bir siiriis
deneyimi sunuyor. Yeni otomatik vitesiyle Amarok, Volkswagen Yetkili Saucis: OzSa'da sizi bekliyor.
Volkswagen Amarok. Fazla sGze gerek yok.

Ticari Arac

Volkswagen Yetkili Saticisi OzSa

Owman Kavurey Cad, Ma: 206 38080 Kocasinan - KAYSER] Tel: (0352) 330 07 33 Foks: (0352) 330 07 34
G254, BIR DOGUS OTOMOTIV SERVIS VE TICARET A5, YETKILI SATICISIDIR.

Resimideki aracin ghriinnisi satisa sunulan modellerimizden farkhilik ghsterebilir.
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firsati sonuca donUsturebilmek, giin

be glin zorlasirken, elde edilecek marj
ise azaliyor. Bunun kiymetini iyi bilmek
gerekiyor. Tesislerimizde verim almak
zorundayiz. Tesis boyutu ile yarattigimiz
deger arasinda bir iliskilendirme
kurmak gerekiyor. Bu da sadece 'ay
sonunda su kadar otomobil sattik,

su kadar arag servise girdi' seklinde
olmuyor. Yarattigimiz deger, musterinin
tesisimizde ne kadar ilgilendigiyle
alakalidir. O ylizden tesislerimizi musteri
odakli hale getirmemiz gerekiyor.
Buradan gelecek icin daha firsatci ve
rekabetci nokta yakalayabiliriz. Musteri
otomobil satin alirken hayatinin en
onemli aligverisini yapar, bu ylizden
mutlaka otomobili yetkili saticinin
showroomunda gérmek, izlemek ister.
Kimi zaman ailesiyle tesislerimize gelir.
Bu agidan uzun vadede tesislerimiz
yerini koruyacak. Misteriyle hep yiiz
yuze temas edecegiz. Belki tesislerimiz
Avrupa'daki 6rnekleri gibi daha kucuk
hale gelebilir veya sehir disina dogru
lokasyonu degisebilir. Ama yapi olarak
tesislerimiz korunacak.

Distribiitorliigii de icerisinde
barindiran bir grubun sahip oldugu

yetkili saticilik modeli konusunda
neler diisiiniiyorsunuz?

Bu sadece bize 6zg, yeni bir model
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degil, baska gruplar ve sermayedarlar
da bunu gorebelirsiniz. Yetkili saticilik
isi cok iyi yapan 6zel sirketlerin yaninda
artik sektérde marjlarin diismesiyle

bu isi ortada yapanlar da var. Artik
kendisini bu ise ait hissetmeyip, strekli
icinde celiskiyi yasayan bayi sahiplerinin
ayrisacaklarini diistinliyorum.

Distributorle, yetkili satici iliskisi ne
kadar saglikhysa, bu is uzun vadede,
kusaklar boyu devam edebilir. Yani

isini iyi yapanlar yoluna devam eder,
yoksa sahibinin kimin oldugunun bir
onemi yoktur. Bunun yani sira sektorin
gelisimine uyum saglayanlar ayakta
kalacaklardir.

Karhihgin azaldigi bir ortamda,
maliyetleri daha iyi kontrol etmek ve
daha fazla efor sarfetmek gerekiyor.

Simdi baska bir soruya cevap vermek
gerekiyor, 'bizim tesislerimiz bir

tehdit olusturuyor mu?' Tesislerimizin
markamizin binek otomobil satislarina
bir hareket getirdigini goriiyoruz. Bu
acidan markamizin gesitli bolgelerindeki
yetkili saticilarina da bu hareketlilik
yansidi. Biz kurumsal yetkili satici

olarak tesislerimizi kurmamis olsaydik,
ayni markanin isini iyi yapan bir bagka
yetkili saticisi da bir tehdit olabilir. Bu
ylzden,mesledimizde isini iyi yapan kim
olursa olsun, onlar ayakta kalacaklardir.

Otoban Dergisi'ne ve okurlarimiza
tesekkurlerimi sunuyorum.« <«



1l

Gaz Ticari Araclar bu kez yatinmla
Turkiye'ye doniiyor

9 Tiirkiye pazarina

2004 yilinda girdiginde

ticari arac sektoriinde

onemli biryer edinen Gaz
Ticari Araclar ara verdigi
faaliyetlerine Mersa Otomotiv
Distribiitorliigii’ndeki‘ GAZelle
Business’ modelleriyle
yeniden basliyor.

u kez Turkiye'ye yatirim yapma

karari alarak donen Gaz Ticari
Araclar, Sakarya'da kurulan montaj
Uretim hattiile i¢ pazara oldugu kadar
ihracata yonelik araglar da Ureterek tlke
ekonomisine katki saglamayr amacliyor.

Turkiye'de arag Uretim yelpazesi

ile yetkili satici ve servis aginin
genigletilmesi icin tim olanaklar
kullanilacak. Bayi agi yapilanmasina
blylk 6nem vererek, gerek yedek parca
bulunurlugu olsun gerekse servislerde
teknik kapasitenin en Ust seviyede
tutulmasi olsun GAZ , tim birimlerini
kullanacagini belirtmistir. Ayrica, bakim
maliyetlerinin diiguk tutulabilmesi icin
yerli yedek parca entegrasyonlarina hiz
verilecegi belirtilmistir.

GAZelle business,Pick-up olarak tek
kabin Kisa sase, Tek kabin uzun sase cift
kabin kisa sase,cift kabin uzun sase

ve 9.5 M3 hacimli panel -Van olmak
Uzere 5 ayri model ve Ust yapisiz (sase)
ust yapili (degisik kullanim amach
kasalar) 9 degisik secenekle piyasaya
sunulacaktir. Dayanikh yapisi, yol ve her
tlrl olumsuz kosullara karsi gelistirilen
donanimlarin yaninda ulasilabilir
fiyatiyla Rusya hafif ticari ara¢ pazarinda
yuzde 52'lik paya sahip Gaz Ticari
ARACLAR, Turkiye faaliyetlerine, daha
once Tirkiye ticari otomotiv sektdriinde
bir ithalat markasi olarak yer alan GAZ,
simdi Sakarya bolgesinde kurulan GAZ
Ticari Araglar montaj tretim hattiile
yeniden baslamistir.

Ozellikle aracin yakit tasarrufu
konusunda c¢ok basarili olmasi, 1.660
kg. tasima kapasitesi ile rakiplerinin
onlinde yer almasi ve bu kuvvetli
yonleri sayesinde GAZelle BUSINESS
modellerinin satisi bayinin ytzina
glldirecegi beklenmektedir.

2010 yilinda biyik modernizasyondan
gecen GAZelle Business, moturundan
aynalarina kadar 151 noktasinin
tamamen yenilenmesi saglanmistir.
120 Hp gliclinde 270 Nm tork’lu

2,8 litrelik dizel Amerikan Cummins
motorunun giicili ve yakit tasarrufu
sayesinde rakiplerini imrendirecek
ozelliklere sahip olmasinin yani sira ZF
hidrolik takviyeli direksiyon, ZF Sachs
suspansiyon , amortisor ve debriyaj,
BOSCH ABS destekli yenilestirilmis fren
sistemi donanimlariyla kullanicisina
kolaylik,emniyet, konfor ve dayanirlik
getirmistir..

GAZ, Sakarya bolgesinde kurulan GAZ
Ticari Araclar montaj Gretim hattini
onlUmizdeki yillarda 7.4 Ton orta yuk
tasima kapasiteli, 3.5 ve 2.8 Tonluk
yeni hafif ticari ara¢ modelleriyle
genisletecektir. < <<
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SEKTORDEN HABERLER >°

Otokoc Otomotiv'den 5 yildizli acils

2» Otokoc Otomotiv, otomotiv
sektoriinde bir ilke imza
atarak istanbul ve Antalya’da
yeni ve yenilenen 5 tesisinin
acilisini ayni giin ve saatte
canlibaglantilar esliginde
gerceklestirdi.

B irmot ve Otokoc¢'un Istinye'deki
tesisinden canli baglantilarla
yapilan agilis térenleri Kog¢ Holding
CEO’su Turgay Durak, Ko¢ Holding
Otomotiv Grubu Baskani Cenk

Cimen, TOFAS CEQO’su Kamil Basaran,
Ford Otosan Genel Miduri Haydar
Yenigiin ve Otoko¢ Otomotiv Genel
Miidiirii Gérgtin Ozdemir'in katiimiyla
gerceklestirildi. Ayni anda Yenibosna
tesisinde yapilan torene Otokog
Markasindan Sorumlu Genel Mudr
Yardimcisi Ugur Gliven ev sahipligi
yaparken Antalya'daki torende ise
Birmot Markasindan Sorumlu Genel
Mudir Yardimaist Ugur Sakarya yer ald.

Otokog¢ Otomotiv sektoriinde 6nc
olma misyonundan hareketle bir ilke
imza atarak, yeni tesisleri, Birmot istinye
Fiat, Otokog Yenibosna Ford, Birmot
Antalya Lancia, Alfa Romeo ve Jeep

ile yenilenen tesisleri Otokoc istinye

UTUBH” KASIM 2012

Ford ve Birmot Antalya Fiat tesislerinin
acihsini canli uydu baglantisiile
gerceklestirdi.

Kog Holding Otomotiv Grubu Baskani
Cenk Cimen, kokli ge¢misi, yenilikgi

ve teknoloji odakli yatinmlariyla her
gegen giln blyilyen Otoko¢ Otomotiv'in
5 tesisinin acilisini ayni anda
gerceklestirdiklerini belirtti. Otokog
Otomotiv'in Kog Holding Otomotiv
Grubu'nun mdsteriye acilan penceresi
oldugunu vurgulayan Cimen:

“Arag kiralama ve perakende sektoriiniin

Dtokoc Otomotiv

T gl recedes

oncu sirketi Otokog Otomotiv bugiin
yaklasik 450.000 m2 agik, 200.000 m2
kapali hizmet alani, pazardan aldigi
%8,5 pay, 32 ilde toplam 123 satis
noktasl, arag kiralamadaki 20.000 adetlik
arag parki, 2.000 kisilik hizmet glici ve
3 milyarlik cirosu ile iretim ve dagitim
disinda tiim otomotiv ¢oziimlerini
sunmaktadir. Bu yil daralan otomotiv
pazarina ragmen yatirimlarimiza devam
ediyoruz. Yeniledigimiz tesisler ile %8
ek istihdam yaratarak 2012'yi %10 ciro
artisiyla tamamlayacagiz.'dedi.

2005 yilinda Ford bolge satis
sirketlerinin birlesimiyle olusan
Otokoc'u, Fiat bolge satis sirketlerinin
olusturdugu Birmot'la ve arag kiralama
sirketi Avis'le ayni ¢ati altinda birlestiren
Otokog Otomotiv'in, bu yapilanmasi ile
sektoriinde 6rnek teskil ettigini belirten
Cimen, bu haliyle mega otomotiv
perakendeciligi ve arag kiralama sirketi
yapisina kavusturduklarini séyledi. Bu
yaplya 2007 yilinda da diger global arag
kiralama markasi Budget'in katildigini
belirten Cimen, sdyle devam etti;

“Mevcut yapisi ve biyukligu ile Otokog
Otomotiv'in Tlrkiye'de bir benzeri yok.
Otokog Otomotiv is hacmiyle, Avrupa
ve Amerika'daki mega bayilerle yarisir
hale gelmistir. Hatta bu bolgelerdeki
mega bayilerin buyuklukleri yeni arag




satisindaki pazar payi kapsaminda
mukayese edildiginde Otokog
Otomotiv'n yarattigi degerin daha fazla
oldugu gorilmektedir.”

Otokog¢ Otomotiv Genel Madri
Gorgiin Ozdemir ise térende yaptigi
konusmada Otokog¢ Otomotiv'in iki
markasi olan Birmot ve Otokoc¢'a

ait 5 tesisinin agilisini ayni anda
gerceklestirerek bir ilke imza
attiklarini belirtti. Otokog Otomotiv
olarak misyonlarinin rekabet Gsti
uygulamalarla musterilere, calisanlara
ve hissedara deger katarak sektérde
éncii olmak oldugunu belirten Ozdemir
soyle devam etti;

“Daha ¢ok misteriye ulasmak ve mevcut
mdsterilerimize daha iyi hizmet vermek
icin en dogru lokasyonlara yatirm
yapmaya devam ediyoruz. 2012 yilinda
9 tesisimizi yenilerken 6 yeni tesisimizin
de acilisini yaptik. Otoko¢ Otomotiv
olarak bilyukligimiz, kokli gegmisimiz
ve onclilik misyonumuz ¢ercevesinde
misterilerimizin beklentilerinin
Gzerinde hizmet sunmayi hedefliyoruz.
Bunun icin ¢esitli arastirmalarla
musterilerinden geri bildirimler
aliyoruz. Arastirma sonuglarina gore
musterilerimiz Otoko¢ Otomotiv'i su
sozlerle tanimliyor: ‘Otoko¢ Otomotiv,
gliven veren, teknolojiye yatirnm

yapan, ferah, genis ve aydinlik tesisleri,
konusunda uzman, giiler yiizlii ve
saygih calisanlari, arac cesitliliginin

ve bulunurlugunun yiiksek oldugu,

iyi hizmet sunan, sektoriiniin 6ncisu

bir sirkettir’ Bu degerlendirmelerden
aldigimiz glicle yeni tesis yatinmlarimiza
devam ediyoruz.”

Ugur Glven: “Turkiye'de Ford Satiglarinin
Ucte birini, Volvo satislarinin ise %35'ini
gerceklestiriyoruz.”

Otokoc Ailesi’'nin 17. tesisi Otokog
Yenibosna'nin agilisini yapan Otokog
Markasindan Sorumlu Genel Mudur
Yardimcisi Ugur Gliven Otokog'un
Turkiye'deki Ford satislarinin tcte

birini, Volvo satislarinin ise %35'ini
gerceklestirdigini sdyledi. Her yil Otokog
servislerine 180.000 adet arag girisi
oldugunu belirten Guven kurumsal

ve bireysel olmak tizere yilda yaklasik

Birmot

Otokoc

& Birmol [stinye = (ko

o Brmon Ancalya (Al Rom

o BHrevog Antalva {Feai )
Jeepd & Dnokog Yenibosna

toplam 250.000 misteriye hizmet
verdiklerini sozlerine ekledi.

Ugur Sakarya: “Antalya’da satilan
her 100 aragtan 8'ini Birmot olarak
biz satiyoruz ve Fiat markasinin
Antalya’daki liderliginin hakh
gururunu yaslyoruz.

Antalya'da yeni Lancia, Alfa Romeo ve
Jeep tesisinin acgilisi Birmot Markasindan
Sorumlu Genel Mudur Yardimcist Ugur
Sakarya'nin katihmi ile gergeklestirildi.
Birmot olarak Fiat markasiyla 1970
yilindan beri hizmet verdiklerini
paylasan Sakarya, “Antalya’da otomotiv
hinterlandi olarak tanimlayabilecegimiz
bu mekanda 3 premium markamiz olan
Jeep, Alfa Romeo ve Lancia tesisimizi
hizmete agiyoruz” dedi ve ekledi.
“Antalya’da satilan her 100 aractan

8'ini Birmot olarak biz satiyoruz ve Fiat
markasinin Antalya'daki liderliginin hakh
gururunu yasltyoruz. " <<«
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Diinyanin en bhiiyiik 25 otomobil pazari
Eyliil ayinda yiizde 0,6 geriledi

9 Diinyanin en biiyiik 25 otomobil satis pazari,
ki bunlar toplam diinya satisinin yiizde 89,2’sini
kapsamaktadir, Eyliil ayinda 5.991.504 adet satis
gerceklestirmisleridir. Devamli olarak bliyiiyen 9
aydan sonra bir onceki yilin ayni donemine gore
yiizde 0,6 oraninda bir gerileme olmustur. Yil
basindan bu yana satislar yiizde 6.7 yiikselis ile
53.5 milyon adet gerceklesmistir.

ylil ayinda, diinyanin en iyi 25 otomobil piyasasi bircok
kombine faktor sebebi ile kiiglik bir miktar olumsuz bir per-
formans etkisi gosterdi.

Ekonomik durgunluk tim Avrupa pazarlarinda agir ceza verme-
ye devam ediyor. Almanya, ki diinyanin 4. pazari, Eylil ayini yilhin
en kotl performansini gostererek 11.1% dsus ile kapatti.

Keza Eyliil ayinda Fransa pazan %17 diist(, italya pazar %25,3
distii, ispanya %36,4 , Hollanda %26,4 ve Belcika %18,7 disiis-
lerle kapadi.

Avrupada Eyliil ayinda sadece ingiltere pazan yiikselis trendi
icinde bir ay gecirdi ve satis rakami olarak 398.672 adet ile bir
onceki yila gore %7,2 satis ile Fransa’nin 9. luk pozisyonunu aldi.

Avrupa ve Asya arasinda, Rusya 30. ayinda da pazarini biyitme-
ye devam ediyor, su anda diinyada 30 aydir bliyimeyi devam et-
tiren tek llke konumundadir. Eylil ayinda da %10,2 blylime ile
diinyadaki 6. ik pozisyonunuda konfirme etmistir.

Asya'da, Cin'deki ayaklanmalar, Japonya ve Japon Urlinlerine kar-
sl protestolar, tim Japon Ureticilerini ciddi olarak vurdu ve Pazar
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%7.9 geriledi. Yogun Devlet Tesvikleri'nin sonunda, Japonya'da
12 aydir gelisen pazarin ardindan protestolara ragmen Eyliil'de
stabil olarak kaldi (-0.5%).

Dinya'daki 12 Pazar olan Giney Kore'de, yavaslayan ekonomi
sebebi ile kayip 6.6%'ya ulasti.

Dinya siralamasinda 7. buyuk pazar olan Hindistan ise sadece
%4.1 oraninda artis gosterebildi.

Tekrar Asya'ya bakacak olursak, Tayland gosteriyorki halen hizli-
ca buyumekte olan Global bir Pazar, bir 6nceki yilin ayni done-
mine gore 99% ‘luk bir bliylime gostererek Eylil ayi satislarinda
Giiney Kore ve italya'yr geride birakarak 11. siraya yerlesti.

Diger pozitif Asya pazari ise Endonezya oldu, %5 artis ile 16. liga
yukseldi, ve Avusturalyada 14. lik koltugunu %9 artis ile almis
durumda.

Amerika'daki durum tespitinde ise kuzey bolgesinde ivmelenme
dogrulandi ve ABD pazari %13,3 oraninda artis gosterdi. Diinya-
nin 10. Buylk pazari Kanada'da 6.4% yukselis gerceklesti ve Me-
xika ise %8,1 artis ile 15. Pazar oldu.

Ve glineyde, Brezilya, dlinyanin 4. bliylik pazari 5.4% geriledi, Ar-
jantin ise 18. Pazar olsada %13,2 oraninda dusis yasadi.

Bu donemde yilbasindan bu yana 3 llke mevcut pozisyonun
yikseltmis oldu.

ingiltere, Eyliil ayindaki giiclii mevsimsellik sebebi ile 8. lik po-
zisyonuna yuikseldi. Turkiye ise uzun siiren bir yavaslama sonra-
si Eyliil ayinda %16,2 artis ile yeni bir pozisyon elde ederek Suu-
di Arabistan’in hemen 6niinde 20. oldu.

Final olarak, Guiney Afrika, bu siralamadki tek Afrika ulkesi, sa-
tislarini %1,8 arttriraka Bwigika’nin 6nlinde 24. sirayi elde etme-
yi basardi. <<«



a -

Sira Ulke Eyliil Ocak/Eylil ~ 1.Ceyrek  2.Ceyrek  Eyliil  3.Ceyrek  Ocak/Eyliil
13.880.925

1.520.122

Japonya 446.686 4.230.718 | 47,6% 65,5% -0,5% 18,2% 41,0%

Almanya 266.664 2.520.619

217.956 2.021.968

Hindistan 9,6%

8 Fransa 167.469 1.716.866 | -19,4% -6,6% -170% | -11,8%

-12,9%

11 italya 118.950 1177634 | -221% | -199% | -253% | -22,6% | -21,4%

13 Tayland 130.232 996.389 | 34,5% 58,4% 99,1% 65,7%

53,5%

15 Meksika 79.960 701.900  10,8% 13,1% 8,1% 9,8% 11,2%

17 iran 77.582 693.566 | -18,7% | -17,0% | -17,0% | -17,0% | -17,6%

19 Ispanya 40.205 614.185 | -4,3% -154% | -36,4% | -18,8% | -12,7%

21 Suudi Arabistan 50.985 507.105| 10,5% 19,5% 14,0% 10,9% 13,7%

23 Malezya 48.654 464.070| -13,3% | 19,8% 14,0% 14,8% 6,4%

25 Belcika 37.480 429.431 | -124% | -13,0% | -18,7% | -109% | -12,2%
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B Ve iste karsimizda iPad mini

Apple, uzun zamandir beklenen
iPad Mini'yi tanitti.

ilk olarak Apple'in Diinya
capindaki pazarlama kidemli
baskani Philip Schiller tarafindan
kamuoyuna tanitilan iPad Mini,
7,9 inclik bir ekrana sahip. 4'lincii
jenerasyon iPad'de ekran boyutu
9.7 ingten (24.6cm) 7.9 inge (20
cm) inerken fiyat ayni kaldi.
Uriiniin 16 GB'lik Wi-Fi'l model
icin 329 dolar olarak agiklanan
fiyati, rakiplerinin bir hayli
Usttinde kaldi. iPad Mini'nin bir
onceki modelde 652 gram olan

agirhgr da yuzde 53 azalarak, 308

2 Kasim'dan itibaren pazara sdiriilen
yeni iPad'in ilk etapta satisa ¢ikacagi~ 9rama dustd. Kalinlik ise ylzde
llkeler arasinda Tiirkiye bulunmuyor. 23 azalarak 7.2 mmoldu. <

B Microsoft, yeni isletim sistemi
Windows 8'i tanitti

Microsoft, kisisel bilgisayarlar (PC) ile hizla gelisen mobil cihazlar arasindaki
boslugu kapatacak bir arayiiz iceren Windows 8 isletim sistemini teknoloji
diinyasina tanitti.

1.2 milyar saat denenen 5 = =TT
Windows 8'in tanitimi New
York'ta gerceklestirildi.
Microsoft, Grlinin basarisinda
Office kullanicilarinin uzun
yillara dayanan aliskanlklarina
gliveniyor. Sirket yerel ve
uluslararasi ureticilerle 400
milyon cihaza hiikmetmeyi
hedefliyor. Tirkce dil destegine
sahip Windows 8, 140'tan

fazla ilkede 37 yerel dilde
yuklenmeye hazir. Ocak 2013
sonuna kadar gecerli olacak
kampanya ile kullanf&
Windows 8 Pro'yu 79 TL'y@
indirebilecek.. <<
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B Gorilla Glass’a ilgi
cig gibi artiyor

Cep telefonu ekranlarinin gizilmesini
onleyen Gorilla Glass teknolojisi hizla
yayginlasiyor. Ozellikle ilk iPhone

ile baslayan ve bugtin icin bircok

akilli telefonda kullanilan Gorilla
Glass, temelde ekranin cizilmesini ve
kirllmasini 6nleyen bir teknoloji olarak
tanimlaniyor. <<

B jsletmeler mobillesecek

Yapilan bir arastirmaya gore, 5 yil icinde
her ii¢ sirketten ikisi islerini mobil
hayata uyumlu hale getirecek.

Gartner arastirma sirketinin raporundan
derlenen bilgilere gére, 2017 yilinda
kuresel isletmelerin yiizde 65'i, Mobil
Cihaz Yonetimi (MDM) ¢oziimleri
kullanacak. Rapora gore ag trafiginde
akilli cep telefonlari ve tablet
bilgisayarlar gibi mobil cihazlarin

daha ¢ok pay almasina paralel olarak
isletmeler, sistemlerini mobil diinyaya
uyumlu hale getirmek durumunda
kaliyor.“PC dénemi sona erdi” goriistine
yer verilen raporda, ¢alisanlarin ihtiyag
duyduklarin her seye, her zaman ve

her yerde mobil olarak ulasabilmek
konusunda her gecen giin
daha fazla talepte
bulunduguna isaret
edildi. <<e¢




Kingston yeni USB
siiriiciisiinii duyurdu!

Kingston Digital, Inc. Kingston
DataTraveler Workspace USB Flash
siiriiciiyii pazara sundugunu acikladi.

Windows 8 Enterprise isletim
sisteminin bir parcasi olan Windows

To Go sertifikasini tasiyan DataTraveler
Workspace, kullanicilara, tasinabilir
cihazlar tizerinden kurumsal masadsti
bilgisayarlari baslatma (boot) ve
Windows 8 isletim sistemlerini calistirma
yetkisini kullanma firsati sunuyor. Yeni
srticli, SSD kapasitesinde performans
sunan 6zel bir harici USB 3.0 siirlictiden
olusuyor.

DataTraveler Workspace 6zellikle
Windows 8 Enterprise isletim sisteminin
Windows To Go 6zelligini kullanmak
isteyen kurumlar icin tasarlandi. < <<

H internetten alisverisi sevdik!

Bu yilin Eyliil ay1 sonu itibariyla gerceklesirken, yurt disi kullanim adedi
internet lizerinden kredi kartiile 4 milyon 326 bin 73 olarak belirlendi.
yapilan alisveris tutari 22 milyar

internet tizerinden yerli kartlari

118 mityon lira oldu. araciligiyla ayni donemde 8 milyar 116
Bankalar Arasi Kart Merkezi (BKM) milyon liralik aligveris yapildi. Bunlarin
verilerine gére Temmuz, Agustos 7 milyar 6378 milyon lirasi yurt ici, 480
ve Eyliil ay aylarini kapsayan bu milyon lirasi yurt digi kullanimlarda

harcandi. Bu yilin Ocak-Eylil déneminde
yerli kredi kartlari aracihgiyla internet
Uzerinden yapilan yurt ici ve yurt

dist harcama tutari gecen yilin ayni
donemine gore ylizde 35,4 artarak 22
milyar 118 milyon liraya ulasti. Gegen
Yerli kartlarin yurt ici kullanimi yil ayni dénemde yapilan harcama 16

38 milyon 980 bin 54 adet olarak milyar 339 milyon liraydi. < <<

yilin 3'inci ceyreginde, internet
Gzerinden yapilan kartl 6deme
islemlerinde yerli kartlarin yurt ici ve
yurt disi islem toplami 43 milyon 306
bin 127 olarak hesaplandi.

Turkiye'ye yeni alan adr!

Hizla gelisen internet sektoriyle birlikte
en yaygin kullanilan “com” uzantisi ile
biten internet alan adlarina bir yenisi
ekleniyor. 5 Kasim'dan itibaren Turkiye
pazarina sunulan .TC uzantisi alan adi
secenekleri, teknolojisi, satin alma
kolayhgu ile Tlrkiye'nin yeni alan adi
uzantisi olacak.

TC Alan adinin sahibi olan ingiliz
AdamsNames sirketini satin alan

Alman kdékenli INTERSTATE sirketinin
Turkiye'de kurdugu TCNET Internet
Sirketi tarafindan pazara sunulacak olan
.TC uzantisi G¢ asamada Turk halkinin
hizmetine sunulacak. <<«
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Shell Eco-marathon
2013 basvurulari

Gencleri gelecegin yakit alternatifleriyle
calisan araclari gelistirmeye tesvik etmek
ve enerjinin verimli kullaniimasina iliskin
toplum bilincini artirmak amaciyla
diizenlenen Shell Eco-marathon’un
29'uncusu 15-19 Mayis 2013 tarihleri
arasinda gerceklestirilecek. Diinyanin
cesitli tlkelerinden 6grencilerinin,

kendi Urettikleri araglarla yaristigi Shell
Eco-marathon icin bagvurular 31 Ekim
tarihinde sona erecek. < <<

Bang & Olufsen, yeni
Aston Martin Vanquish'e
ses veriyor

ingiliz liiks spor otomobil markasi Aston
Martin'in en yeni seri basi Aston Martin
Vanquish'e entegre edilen yeni Bang &
Olufsen BeoSound Vanquish sistemi,
strliciiniin liks spor otomobilini
soktugu her viraja ayak uydurup, konser
salonu kalitesinde bir muizik deneyimi
yasatiyor. < <¢
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udi'nin, gelecekte diinyanin en

blyik sorunlarindan biri olan
“mega kentlerde mobilite ve sehir
planlamasina” ¢6zim bulmak amaciyla
duizenledigi Audi Kentsel Gelecek
Odiilii (Audi Urban Future Awards)
istanbul'da diizenlenen yarisma ve téren
ile sahiplerini buldu. Yarismayi ABD'den
katilan Howeler Yoon Mimarlik Ofisi
kazandi.

Turkiye'den katilarak 2030'da istanbul
icin dngorilerini paylasan Superpool
Mimarhk Ofisi ise stirlictisiiz dolmuslar,
otoparklardan bosalacak alanlarda
yasanan sosyal hayat ve daha bir¢ok
ilging fikri ile ilgi cekti.. Istanbul icin
ongorulerini paylasan SuperPool
Mimarlk Ofisi, gelecekte megakentte,

Saygi Gecesi...

P aramount Stlidyolarinda
diizenlenen 6zel gecede bir
araya gelen yapimcilar, yonetmenler,
senaristler ve oyuncular; Amerikan film
tarihinde bir ¢cok bas yapitta rol alan
Chevrolet’nin Hollywood'daki tarihini
kutlad.

Paramount stiidyolarinda gerceklesen
gecede; ikonik markanin Unli
Hollywood bas yapitlarinda rol alan
modellerinin yer aldidi sergi buyuk

ilgi gordi. Taninmig Hollywood
yapimcilari ve ydnetmenlerinden; Jon
Landau (Avatar & Titanic), lan Bryce
(Transformers & Spider-Man), Rob
Cohen (The Mummy & The Fast and the
Furious), F. Gary Gray (The Italian Job &
Be Cool) katilimlari ile gerceklesen panel
ise; sinema ve televizyon enddstrisinde
kariyer yapmayi1 amaglayan genclere;
yapimcilikta yeni trendler konusunda bir
ufuk turu sagladi.

2 Audi Kentsel Gelecek Odiilii
Istanbul’da sahiplerini buldu

toplu tagimanin 6nemine ve hayatin ‘ﬁ
toplu tasima ile rahatlayan sokaklarda I
yasanmasi dlisiincesine vurgu yapti.

Superpool’un hazirladigi istanbul 2030

Sehir Konsepti'ne gore toplu ulasim,

rayli sistemlerin aksine, bagimsiz olarak

calisan dolmuslar ile saglanacak. <<

Amerikan popiler kiiltiir( ve sinema -
televizyon yapimlarinin 6nemli yardimci
oyuncularindan olan Chevrolet;

bugline kadar 100’in tizerinde modeli
ile bir cok unutulmaz yapimda basrol
oyuncularinin yani basinda rol aldi.
GlUnumuzde ise CSI Miami ve sayisiz
televizyon yapimindan, Kacak Gelin,
Transformers gibi bir cok bas yapitta rol
almaya devam ediyor. < <<



2 Route 301 : Uluslararasi ve
on-line lansman icin
10.000 km’den fazla macera

luslararasi Route 301
organizasyonu 1 Kasim
2012 tarihinde istanbul Auto
Show 2012 VIP ve Basin GlUni'nde
istanbul'dan yola cikacak. 3 kita
ve 17 tilkede kat edilecek 10 000

km'den fazla yol boyunca Route 301,

Peugeot Markasi’'nin uluslararasi
blylme stratejisi dogrultusunda
pazara sundugu yeni ve prestijli
modeli Peugeot 301'i tanitmaya
ve bilinirligini artirmaya katkida
bulunacak. 1 Kasim'dan itibaren

Route 301 yolculugu www.route301.

peugeot.com lizerinden takip
edilebilecek.

Turkiye'de baslayarak Orta Avrupa,
Dogu Avrupa ve Magrip Ulkelerinde
gececegi 17 Ulkedeki Peugeot
merkezleri ile yakin isbirligi

halinde diizenlenen Route 301

et

e fat (ki h

organizasyonu baslica iki gtizergahi
takip edecek: Istanbul-Moskova
arasindaki kuzey giizergahi (kuzey-
bati) ve istanbul-Kazablanka
arasindaki gtiney glizergahi (guiney-
bati).

Peugeot Uluslararasi Pazarlama

ve iletisim Direktéri Guillaume
Couzy: "Route 301, Peugeot’nun
satisini gerceklestirdigi 17
milyonun tzerinde arag ile guicli
bir konumda oldugu sedan
diinyasinda, markamizin bilgi
birikiminin degerlendirilmesine
yonelik orijinal ve halka yakin bir
yaklasimdir. Takip edilen guizergahlar
301 modelinin satisa sunulacagi
cografyayi yansitmaktadir ve davet
edilen fikir onderleri Peugeot'nun
surdirdigu uluslararasi biylime
stratejisine biytuk katkisi olmasi
beklenen 301in bilinilirliginin
suratle yerlestirilmesine katkida
bulunacaktir" dedi. <<

R

B Volkswagen servis
kalitesinde

en iyi 100 yetkili servisini
odiillendirdi!

Tiirkiye’den de iic yetkili servis,
Avrupa’nin en iyi Volkswagen
servisleri arasinda yer aldi.
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V olkswagen'in Avrupa ve Rusya'daki
en iyi yetkili servislerini belirledigi
‘Volkswagen Servis Kalitesi Odiilii-
Volkswagen Service Quality Awards;,
Almanya’nin Dresden kentinde
diizenlenen bir térenle verildi. 29
Ulkeden katilan yetkili servisler arasinda
yapilan degerlendirmeler sonucunda
100 yetkili servisin 6dullendirildigi
gecede, Turkiye'den de ¢ yetkili servis
Volkswagen Servis Kalitesi Odili'ni
almaya hak kazandi.

Dogus Otomotiv-Volkswagen Yetkili
Servisleri Dogus Oto, Mercan Otomotiv
ve Vosmer Otomotiv, servis kalitesi

ve satig sonrasi musteri memnuniyeti
konularinda en iyi sonugclari elde ederek,
en iyi servisler arasinda yer almaya hak
kazand.

Odiil Téreni'nde konusan Volkswagen
Uluslararasi Satis Sonrasi Hizmetler
Genel Muduru Michael Horn, katilan
yetkili servislerin emeklerinden ve
bilgilerinden 6vguyle bahsetti. Horn,
“Sonuglar, servis kalitesini stirekli bir
sekilde artirdigimizi gésteriyor. Odiil
kazanan tiim servisler, sistematik
musteri odakli calisma ve calisanlarinin
kisisel baghliklari agisindan Gstln basari
kaydetmislerdir” dedi. < <<
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Otomotiv Pazari Degerlendirmesi

Ocak — Ekim 2012

Turkiye Otomotiv pazarinda 2012 yili
Ocak-Ekim donemi otomobil ve hafif ticari
arac toplam pazari 590.651 adet olarak
gerceklesti. 672.872 adet olan 2011 yiliilk
10 aylik doneminde otomobil ve hafif ticari
arac pazar toplamina gore satislar %612,22
oraninda azaldu.

ecen sene ayni donemde 672.872 adet satis gerceklesmis-
G ti. 2012 yih Ekim ay1 otomobil ve hafif ticari ara¢ pazari ise
59.938 adet oldu. 69.421 adet olan 2011 yili Ekim ay1 otomobil
ve hafif ticari ara¢ pazar toplamina gore satislar %13,66 oranin-
da azaldi.

Otomobil satislari 2012 yili 10 aylik déneminde bir 6nceki yilin
ayni dénemine gore %7,95 azalarak 423.057 adete geriledi. Ge-
¢en sene ayni donemde 459.611 adet satisa ulasiimisti. 2012 yih
Ekim ayinda otomobil satiglari bir 6nceki yilin ayni ayina goére
%8,56 azalarak 43.440 adet oldu.

Hafif ticari ara¢ pazari 2012 yili 10 aylik dénemde gegen yilin

ayni dénemine gore %21,41 oraninda diiserek 167.594 adet se-
viyesinde gerceklesti. Gegen sene ayni donemde 213.261 adet
satisa ulasilmisti. Hafif ticari arag pazari ise gecen yilin Ekim ayi-
na gore %24,71 azalarak 16.498 adet seviyesinde gerceklesti.

2012 yili ilk 10 ayinda 1600cc altindaki otomobil satislarinda
%4,2 azalis olurken, 1600- 2000cc araliginda motor hacmine sa-
hip otomobil satislarinda %34,3 azalis ve 2000cc Ustlu otomobil-
lerde de %57,2 azalis goriildii. Ulkemiz ic pazarinda 2012 ilk 10
ayinda 85 kW alti 92 adet elektrikli otomobil satisi gerceklesti.

2012 yilrilk 10 ayinda otomobil pazarini ortalama emisyon de-
gerlerine gore inceledigimizde, en yiksek paya %36,8 oraniyla
120-140 gr/km arasinda yer alan otomobiller 155.701 adet ile sa-
hip oldu.

2012 yihilk 10 ay1 sonunda dizel otomobil satiglarinin payi %58,6,
otomatik sanzimanli araglarin payi ise %35,8 oldu.

2012 yili Ekim ay1 otomobil ve hafif ticari ara¢ pazari 59.938 adet
olarak gergeklesti. 69.421 adet olan 2011 yili Ekim ayi otomobil
ve hafif ticari ara¢ pazar toplamina gore satislar %13,66 oranin-
da geriledi. 10 yillik Ekim ayi ortalama satislara gore ise %31,09
artis gosterdi. Hafif ticari ara¢ pazar ise gegen yilin Ekim ayina
gore %24,71 azalarak 16.498 adet seviyesinde gerceklesti. 10 yil-
lik Ekim ay1 ortalama satiglara gore ise %0,16 artis gosterdi. < <<

Kaynak: Otomobil Distriblitorleri Dernegi

BINEK VE HAFiF TICARI ARAC TOPLAM PAZARI
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Ocak Subat Mart Nisan Mayis Haziran Tem. Adustos Eylil Ekim Kasim Aralik
2011 44.892 58.663 78.403 77.695 80.646 81.573 63.044 58.406 60.129 69.421 63.657 | 127.910
2012 29.545 41.324 64.884 62.949 70.863 71.067 62.304 58.148 69.629 59.938
Ortalama | 23.718 30.221 49.184 49.864 56.747 51.512 44359 44814 50.946 45.723 47.192 88.172
EnDasuk | 1.689 3.097 7.062 11.287 16.095 13.908 15.299 12.355 14.991 16.240 16.109 30.589
= 2011 el 2012 el Ortalama == En Diisiik
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2011 29.868 | 39.004 | 54.023 | 53.835 | 56302 | 56.714 | 43518 | 38.875 | 39.964 | 47.508 | 44.951 | 88957
2012 21.077 | 29189 | 47270 | 45.645 | 50460 | 50.849 | 44531 | 41236 | 49.360 | 43.440

Ortalama | 14.821 18.919 32.031 32.448 36.891 33.438 27.702 27.945 31.908 29.252 30.455 56.469

En Dlsik 737 1.524 3.755 6.612 9.385 8.275 9.959 7.619 9.114 9.842 10.178 17.899

ey 2011 el 2012 b Ortalama === En Diisiik

HAFIF TICARI ARAC PAZARI
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2011 15024 | 19.659 | 24380 | 23.860 | 24344 | 24859 | 19.526 | 19.531 | 20165 | 21913 | 18706 | 38953
2012 8.468 | 12135 | 17.614 | 17.304 | 20.403 | 20218 | 17.773 | 16912 | 20269 | 16.498

Ortalama 8.896 11.302 17.154 17.416 19.857 18.074 16.657 16.869 19.038 16.471 16.738 31.703

En Dlsik 952 1.573 3.307 4.675 6.710 5.633 5.340 4.736 5.877 6.398 5.931 12.690

ey 2011 el 2012 b Ortalama === En Diisiik
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Perakende Satislar Yerli/ithal Dagilimi Ekim 201

[]T[]BH“ KASIM 2012

n

Binek Arag Hafif Ticari Arac Toplam
Marka . . -
Yerli Ithal Toplam Yerli Ithal Toplam Yerli Ithal Toplam
Alfa Romeo 0 70 70 0 0 0 0 70 70
Aston Martin 0 0 0 0 0 0 0 0
Audi 0 1.169 1.169 0 0 0 0 1.169 1.169
Bentley 0 2 2 0 0 0 0 2 2
BMC 0 0 0 0 0 0
BMW 0 1.369 1.369 0 0 0 0 1.369 1.369
Chery 0 59 59 0 0 0 0 59 59
Chevrolet 0 1.418 1.418 0 0 0 0 1.418 1.418
Citroen 0 1.224 1.224 533 590 1.223 533 1914 2.447
Dacia 0 2.718 2.718 0 79 79 0 2.797 2.797
Daihatsu 0 0 0 0 0 0 0 0 0
DFM 0 0 0 0 57 57 0 57 57
Dodge 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Ferrari 0 2 2 0 0 0 0 2 2
Fiat 3.478 917 4395 5.353 498 5.851 8.831 1.415 10.246
Ford 0 4738 4738 4977 94 5.071 4977 4832 9.809
Geely 0 87 87 0 0 0 0 87 87
Honda 1.345 193 1.538 0 0 0 1.345 193 1.538
Hyundai 1.547 2.587 4134 0 229 229 1.547 2.816 4363
Infiniti 0 5 5 0 0 0 0 5 5
Isuzu 0 0 0 26 243 269 26 243 269
Iveco 0 0 0 0 180 180 0 180 180
Jaguar 0 10 10 0 0 0 0 10 10
Jeep 0 67 67 0 0 0 0 67 67
Karsan 0 0 0 195 0 195 195 0 195
Kia 0 1.059 1.059 0 67 67 0 1.126 1.126
Lada 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Lamborghini 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Lancia 0 29 29 0 0 0 0 29 29
Land Rover 0 178 178 0 0 0 0 178 178
Mahindra 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Maserati 0 1 1 0 0 0 0 1 1
Mazda 0 34 34 0 27 27 0 61 61
Mercedes-Benz 0 1.523 1.523 0 1.259 1.259 0 2.782 2.782
Mini 0 124 124 0 0 0 0 124 124
Mitsubishi 0 100 100 27 156 183 27 256 283
Nissan 0 1.844 1.844 0 55 55 0 1.889 1.899
Opel 0 4142 4142 63 1 64 63 4143 4206
Otokar 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Peugeot 0 1171 1171 525 562 1.087 525 1.753 2253
Porsche 0 28 28 0 0 0 28 28
Proton 0 9 9 0 0 0 0 9 9
Renault 5.182 469 5651 0 1.669 1.669 5.182 2,138 7.320
Saab 0 0 0 0 0 0 0 0
Seat 0 550 550 0 0 0 550 550
Skoda 0 952 952 0 0 0 0 952 952
Smart 0 10 10 0 0 0 0 10 10
Ssangyong 0 48 48 0 78 78 0 126 126
Subaru 0 35 35 0 0 0 0 35 35
Suzuki 0 213 213 0 0 0 0 213 213
Tata 0 76 76 0 15 15 0 35 35
Toyota 1.651 1.992 3.843 0 298 298 1.651 2.290 3.941
Volkswagen 0 4394 4394 0 2313 2313 0 6.707 6.707
Volvo 0 450 450 0 0 0 0 450 450

Kaynak: www.odd.org.tr



Perakende Satislar Yerli/ithal Dagilimi Ocak-Ekim 2012

Binek Arag Hafif Ticari Arag Toplam
Marka - - .
Yerli Ithal Toplam Yerli Ithal Toplam Yerli Ithal Toplam
Alfa Romeo 0 779 779 0 0 0 0 779 779
Aston Martin 5 5 0 0 0 0 5 5
Audi 0 9.582 9.582 0 0 0 0 9.582 9.582
Bentley 0 13 13 0 0 0 0 13 13
BMC 0 0 0 0 0 0
BMW 0 10.616 10.616 0 0 0 0 10.616 10.616
Chery 0 616 616 0 0 0 0 616 616
Chevrolet 0 14334 14334 0 0 0 0 14334 14334
Citroen 0 9.595 9.595 5.790 4.945 10.735 5.790 14.540 20.330
Dacia 0 18.848 18.848 0 954 954 0 19.402 19.402
Daihatsu 0 0 0 0 0 0 0 0 0
DFM 0 0 0 0 805 805 0 805 805
Dodge 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Ferrari 0 12 12 0 0 0 0 12 12
Fiat 26.156 5.634 31.790 35.682 3.320 39.002 61.838 8.954 70.792
Ford 0 33.988 33.988 38.099 280 38.379 38.099 34.266 73.367
Geely 0 767 767 0 0 0 0 767 767
Honda 9.512 2.080 11.592 0 0 0 9.512 2.080 11.592
Hyundai 12.895 16.246 29.141 0 1.568 1.568 12.895 17.814 30.709
Infiniti 0 15 15 0 0 0 0 15 15
Isuzu 0 0 0 255 1.344 1.599 255 1.344 1.599
Ilveco 0 0 0 0 1.133 1.133 0 1.133 1.133
Jaguar 0 49 49 0 0 0 0 49 49
Jeep 0 444 444 0 0 0 0 444 444
Karsan 0 0 0 1.820 0 1.820 1.820 0 1.820
Kia 0 7.873 7.873 0 583 583 0 8.456 8.456
Lada 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Lamborghini 0 2 2 0 0 0 0 2 2
Lancia 0 176 176 0 0 0 0 176 176
Land Rover 0 1.196 1.196 0 0 0 0 1.196 1.196
Mahindra 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Maserati 0 1 11 0 0 0 0 11 11
Mazda 0 582 582 0 197 197 0 779 779
Mercedes-Benz 0 7.998 7.998 0 6.712 6.712 0 14.710 14.710
Mini 0 1.224 1.224 0 0 0 0 1.224 1.224
Mitsubishi 0 980 980 376 1.689 2.065 376 2.669 3.045
Nissan 0 12.712 12.712 0 999 999 0 13.711 13.711
Opel 0 31.384 31.384 308 243 551 308 31.627 31.935
Otokar 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Peugeot 0 8.750 8.750 3.880 6.156 10.036 3.880 14.906 18.786
Porsche 0 307 307 0 0 0 0 307 307
Proton 0 708 708 0 0 0 0 708 708
Renault 46.314 4415 50.729 0 12.015 12.015 46.314 16.430 62.744
Saab 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Seat 0 3.482 3.482 0 0 0 0 3.482 3.482
Skoda 0 6.831 6.831 0 0 0 0 6.831 6.831
Smart 0 82 82 0 0 0 0 82 82
Ssangyong 0 682 982 0 916 916 0 1.598 1.598
Subaru 0 399 399 0 0 0 0 399 399
Suzuki 0 1.399 1.399 0 0 0 0 1.399 1.399
Tata 0 517 517 0 301 301 0 818 818
Toyota 9.830 14.154 23.984 0 1.765 1.765 9.830 15919 25.749
Volkswagen 0 50.226 50.226 0 21.262 21.262 0 71.488 71.488
Volvo 0 4.036 4.036 0 0 0 0 4.036 4.036

115.922

307.135

423.057

167.594

211.642

379.009
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Avrupa Otomotiv Pazari

ODD tarafindan ACEA Eyliil ayi verilerine iliskin
yapilan aciklamaya gore, Avrupa Birligi (AB) ve
Avrupa Serbest Ticaret Birligi (EFTA) iilkelerinde
otomobil pazari 2012'nin 9 ayinda 2011 yili ayni
donemine oranla yiizde 7,2 kiiciildii ve 9 milyon
724 bin 423 adet satis gerceklesti. 2011 yili 9
ayinda toplam 10 milyon 473 bin 838 adet otomobil
satilmisti.

011 yih Avrupa otomobil pazarinda 4. ceyrekte baslayan

daralma, 2012 yilinda da aylar itibariyle devam etti. Yilin 9
ayinda en yuksek satis, ylizde 1,8 diisiis ve 2 milyon 358 bin 798
adet ile Almanya'da gerceklesirken, diger 6nemli pazarlar olan
italya'da ylizde 20,5, Fransa'da ylizde 13,8, ispanya'da yiizde 11
oraninda disus kaydedildi.

AB ve EFTA (lkeleri toplamina gére 2012 Ocak-Eylul donemin-
de gecen senenin ayni donemine gore en sert diisls ylizde 42,5
ile Yunanistan'da ve ylizde 39,7 ile Portekiz'de goruldu. Daralma

yasayan diger Uilkeler arasinda Slovenya, irlanda, Belcika, Finlan-
diya, isve¢ ve Romanya yer aldi.

2012 yilinin 9 ayinda gegen yilin ayni donemine goére satislarini
en cok artiran ilk (¢ pazar sirasiyla yiizde 56,1 ile izlanda, yiizde
16,7 ile Estonya ve yuizde 16,3 ile Macaristan oldu.

Eylul ayinda daralma yasayan ulkeler arasinda Romanya, Porte-
kiz, Slovenya, Finlandiya, italya, Belcika, Hollanda, isve¢ ve Fran-
sa da yer ald.

2012 yilinin Eylul ayinda gegen yilin ayni ayina gore satislarini
en c¢ok artiran ilk li¢ pazar, sirasiyla ylzde 66,1 ile izlanda, ylzde
46,6 ile Slovakya ve yiizde 8,2 ile ingiltere oldu.

Turkiye'de otomobil pazari ise Eylil ayinda dnceki yilin ayni ayiy-
la karsilastinldiginda yuzde 23,5 oraninda buytrken, Ocak-Eyliil
doneminde ise 6nceki yilin ayni dénemine gore yilizde 7,8 ora-
ninda daraldi. Gegen ay Tiirkiye'de 49 bin 360 adet otomobil sa-
tildi. Onceki yilin ayni ayinda satilan 39 bin 964 otomobil ile kar-
silastirildiginda Eylil ayinda pazarda ylizde 23,5 oraninda artis
kaydedildi. < <<

AVRUPA OTOMOBIL PAZARI OCAK-EYLUL 2012

Eylal 2012 Eylal 2011

Degisim % Ocak-Eylil 2012 | Ocak-Eylil 2011 Degisim %

Almanya 250.082

280.689

-10,9 2.358.798 2.401.736 -1,8

Belcika

386.733 440.546

Avusturya

266.890 273.539

Toplam 1.099.264
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1.232.840

-10,8 9.368.327 10.134.123 -7,6
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YENI PEUGEOT 301

120 YILI ASKIN OTOMOBIL
DENEYIMINDEN D

PEUGEOT wame=Totar  PEUGECT FINANS | PEUGEOT ASSISTANCE | # ma.n SEoT mﬂn iLiskiLerl

Paugeot 301 1.6L HDI 92 hp icin ortalama CO, emisyon dederi |12 g/m, yahir dig) yokit tdkastimi 3.9 U100 kv

YENI PEUGEOT 301
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